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近日，无锡日报报业集团融媒体
运营中心《经融会客厅》聚焦专精特新
活动，走进无锡邑文电子科技有限公
司。邑文科技成立于2011年，主攻半
导体刻蚀和薄膜设备生产，一直致力
于为国家半导体设备产业的国产化
作贡献。那么邑文科技是如何实现相
关关键环节的突破，推动半导体设备
国产化进程的呢？无锡邑文电子科技
有限公司董事长廖海涛接受了记者
专访。

为解决市场“痛点”，邑文科技瞄
准这一细分领域，主攻半导体刻蚀和
薄膜设备生产。邑文科技成立10余年，
一直秉持“态度、品质、效率”的企业精

神，深耕于半导体设备行业，专注于特
色工艺领域刻蚀、薄膜设备研发与制
造。国产零部件的自主开发，打破了部
分国外技术的垄断、管控。廖海涛告诉
记者，他们已经涉足碳化硅、氮化镓、砷
化镓等领域，生产的去胶机与进口设备
相比，生产利用率更高、速率更快，成本
优势和综合性价比更高，“国产替代是
一项复杂的工程，既需要企业勇于开
荒，又要求产业链配套协同。”

邑文科技深知道路艰难，在不断

提升自身研发能力的同时，积极支持
核心部件国产替代，致力为半导体设
备国产化作出贡献。

目前，邑文科技研发的刻蚀和薄
膜设备居于行业领先水平，新工艺及
其解决方案已成功应用于国内多家研
究所和量产型客户项目中。一直以来，
邑文科技持续完善人才队伍建设，优
化公司培养体系，全面激发技术团队
的自主创新能力，不断提升公司的核
心竞争力。

发挥领先技术优势，使邑文科技
在半导体产业细分领域独领风骚，同
时也构建了较高的客户壁垒。廖海涛
介绍，目前企业内部的人才培养依靠

“传帮带”，邑文科技引入多位海内外
高层次人才，同时建立起人才培养和
成长的机制，因为人才培养是一个积
累的过程，金字塔“塔尖”的搭建需要
经验和实践的积淀。

走在半导体行业高质量发展的道
路上，邑文科技将继续深耕半导体行
业细分领域，不负时光，匠心传承，加
大新产品研发力度，用创新打破半导
体装备倚重进口的局面，争做无愧时
代的工匠。 （刘虹）

突出自主研发 做好匠心传承
邑文科技的国产化替代之路

6月9日，在人民银行无锡市中
心支行的指导下，常熟农商行无锡
分行成功使用对公数币钱包为本行
员工代发工资，由此落地了该分行
首笔数币代发业务，为后期数字人
民币代发工资的全面推广积累了经
验。

数字人民币批量代发具有场景
新、笔数多、覆盖广等特点，为做好
数币代发业务，常熟农商行无锡分
行运营管理部组织相关部门紧密
联动，在前期做了大量准备工作，
通过开展数币专项竞赛、业务培训
等方式，充分引导全体行员开通并
学会使用数币个人钱包，顺利完成
代发。

常熟农商行无锡分行负责人介

绍，自无锡市启动数字人民币试点
工作以来，该分行积极探索数字
人民币应用场景，拓宽数字人民
币应用创新领域，结合无锡市地
域特色先试先行，推进数币个人
贷款工作，更新数字人民币推进
方案，并推出众多优惠活动，运用
数字技术优化金融服务方案，这
些举措都为数字人民币在无锡地
区的广泛应用创造了条件。未
来，该分行将持续关注无锡地区
各类企业数字人民币工资代发需
求，进一步加大推广力度，做优数
币代发业务，探索更为丰富的支
付功能，为无锡企业和市民提供
放心、优质的数字人民币服务。

（陈文君）

常熟农商行无锡分行
使用数币钱包为员工发工资

近日，在宜兴市宜城街道一家
水果店，店主通过宜兴农商行在
该店安装收单机具，向准备付款
的顾客推荐数字人民币支付。顾
客打开数字人民币APP，出示付
款码，即完成线上交易划款、结
账。该水果店也成为宜兴农商
行开通的首个数字人民币收单
商户。

今年以来，宜兴农商行高度重
视数字人民币试点工作，全力推动
数字人民币推广工作从渠道到场景
的多维度提升。同时，该行充分利
用营业网点、微信公众号等方式开
展数字人民币宣传，将数字人民币

稳定、可靠、可追溯的特点和优势传
递给客户。

“原有的电子支付方式，商家与
顾客之间采用传统的收单业务模
式，大部分需缴纳一定的结算手续
费，商家在取现过程中也需要被收
取一定的手续费。”宜兴农商行负责
人表示，数字人民币收单业务打通
了数币收单与账户结算通道，落地
数字人民币收单业务，商户既能享
受线上支付的便利，还能实现收单
零手续费。据悉，下阶段，宜兴农商
行将继续加大场景应用创新，在医
疗、文旅等生活领域推广数字人民
币的使用与实践。 （东流）

宜兴农商行开通
首个数字人民币收单商户

近日，张家港农商行无锡分行
首次以数字人民币的形式，为无锡
东方鸿缘食品科技有限公司发放

“惠农快贷”100万元，实现了数字
人民币在信贷业务应用场景上的首
次突破。

据悉，该企业为一家优质的肉
类加工企业，目前正处于加速成长
期，需要一笔流动资金用于购买原
材料。前不久，张家港农商行无锡
分行信贷大走访过程中，了解到
该企业有融资意向，并结合其经
营属性，向该企业推荐了该分行
针对涉农企业推出的特色产品

“惠农快贷”。在对接过程中，该

分行发现客户前期开通了数字人
民币对公钱包。为了加快放款效
率、增强企业提款便捷性，分行建
议该企业采取数币渠道支付原材
料款。

张家港农商行无锡分行负责人
表示，该笔业务的成功落地，是探索
数字人民币在服务“三农”和小微企
业上的有效尝试。下一步，该分行将
按照《无锡市数字人民币试点工作
实施意见》要求，加快数字人民币金
融生态培育，进一步推进数字人民
币产品的创新推广，以创新为抓手
提升金融服务水平与效率。

（宋雪娜）

张家港农商行无锡分行
发放首笔数币信贷业务

“今年的倒春寒冻坏了不少茶
树，如果不是太保产险无锡分公司
的保险理赔，我们损失就大了！”日
前，锡山区、宜兴市的部分茶农陆续
收到了中国太保产险无锡分公司的
农业保险理赔款，弥补了倒春寒引起
的春茶减产损失。

今年春季，我市多地茶树遭遇
晚霜冻，导致不少茶园严重受灾，影
响春茶的产量和品质。中国太保产
险无锡分公司通过优化查勘流程，

触发自动理赔，大幅提高了工作效
率，为相关茶农送上了理赔款。目
前，中国太保产险无锡分公司为茶
农共计提供近700万元的保险保
障。

中国太保产险无锡分公司负责
人表示，今后，该公司将持续关注农
户需求，加强地方特色创新险种开
发，多维度、全方位保障农户利益，
为无锡地区“三农”发展贡献太保力
量。 （朱尊、卢雨橙）

提供近700万元保险保障

中国太保产险无锡分公司
为茶农撑起“保护伞”

本月，中国光大银行无锡分行启动
2023年银行业普及金融知识万里行活
动，分行员工进企业、进社区、进学校、进
乡村，开展为期1个月的系列宣教活动，
有效传递金融知识，特别是帮助“新小老
乡”等重点人群运用正当途径守护好自身
的“钱袋子”，推动提升消费者风险防范意
识和金融素养，有效防范化解金融风险。

6月1日，分行员工走进梁溪区一
所幼儿园，开展主题为“金融知识进校
园 守护童心共成长”的金融知识宣教
活动，为小朋友策划了一场妙趣横生的

“六一”游园会，播放了银行日常工作视
频，向小朋友展示各种面额的人民币，
宣讲存款保险基础知识，让小朋友直观
感受银行各岗位的工作内容。通过观
察、触摸人民币实物的方式，指导小朋

友识别假币，取得了良好的宣传效果。
在宣教活动中，该分行认真落实无

锡银行业协会工作要求，切实保障消费
者受教育权，聚焦金融消费者的热点、
难点、堵点，突出“强化金融教育”“关注
特殊群体”“警惕电信诈骗”“抵制非法

‘代理投诉’”四大主题，组织各网点开
展形式多样的宣教活动。

光大银行无锡分行负责人表示，今
后，分行将以普及金融知识万里行活动
为契机，通过线上线下渠道多点发力，
做到行动有力度、宣传有温度，持续推
动金融知识宣教活动常态化、长效化，
进一步增强“阳光消保”的“引领·陪伴·
共同成长”品牌核心价值，提振市民消
费信心，助力构建和谐健康的金融消费
环境。 （马雪梅）

光大银行无锡分行聚焦“新小老乡”普及金融知识

自去年以来，多家银行下调消费
贷利率，消费贷利率普遍进入“3”时
代。调查发现，今年6月以来，多家
银行推出了新一轮消费贷限时优
惠活动。

“感觉近期消费贷推销力度明显
加大了，我半个月之内已经接到好
几次银行电话。”在无锡市梁溪区
工作的白领王女士对记者表示，自
己一年多前在某股份行做过消费
贷款，当时利率在4.8%左右，但前
两天再次接到该行客户经理的电
话时得知，该行推出的消费贷年利

率仅在 3.6%左右，让她不免有些
心动。

降低利率并非个例，记者通过银
行网点、银行APP查询等方式了解
到，当下工、农、中、建四大国有行的
消费贷产品利率最低均在4%以下。
各大商业银行更是开始了年中新一
轮的消费贷“价格战”。交通银行在6
月推出了惠民贷年中庆典活动，期

间，属于优质单位客户申请惠民贷
的，该行将自动发放1张3.24%的提
款年利率券（单利），为其他申请的客
户自动发放1张3.6%提款年利率券
（单利）。在股份制银行中，广发银行
推出了最高授信达100万元的消费
贷款，贷款期限最长达10年，年利率
可低至3.65%。此外，城商行也在积
极布局消费贷业务。宁波银行在其微

信公众号中，针对新客户推出了最高
额度20万元、最低年化利率3.6%的
贷款产品。

“个人金融业务是银行业务发展
的重要组成部分，发展消费信贷，多
渠道加大消费贷款产品的投放力度，
有利于银行优化自身信贷结构，拓展
新的营收增长点。”业内人士指出，消
费贷利率持续走低，特别是受市场竞
争影响，国内消费信心和消费贷需求
处于恢复阶段，同时叠加银行积极推
动消费贷业务发展，令行业竞争更加
激烈。

年中“揽贷”竞相布局

降低贷款利率、减免手续费、提供灵活还款期限……

无锡各家银行积极

“您好，我行推出消费贷最高可贷30万元，
利率低至 3.4%，现在申请还有限时补贴优惠
券。”近期，不少市民反映收到多家银行发送的
消费贷短信，称在该银行可获得一定授信额度，
甚至可申请储备金等。

已至年中，多家银行加大了“揽贷”的业绩
指标，为了吸引更多的消费者选择贷款产品，纷
纷推出利率优惠政策。这些优惠包括降低贷款
利率、减免手续费、提供灵活还款期限等。银行
希望通过这些优惠政策吸引消费者，增加自身
的市场份额。“最近我们银行给每个人下发了月
度指标，每天都要开会发日报，公布信贷投放情
况。”一家城商行的信贷经理告诉记者。

”

除了消费贷，经营贷也是各家银
行“揽贷”的一个发力点。记者采访锡
城多家银行发现，个人经营性贷款利
率普遍略低于消费贷款，但二者均处
于历史低位。

“我行推出的‘富民创业贷’不需
要任何抵押，利率低、效率高，特别适
合发展中的创业者”。中国银行无锡
分行客户经理介绍，这项贷款面向的
是无锡市创业满3个月未满5年的个
体工商户负责人、小微企业主，单户
额度最高可贷30万元；对雇佣6人
以上的，最高可达50万元。年化利率

低至3.4%，且符合人社政策的最高
享1.25%（年化）贴息。

在目前各家银行经营贷利率下
行的同时，额度也持续放宽。农业银
行的个人消费信贷、个人经营贷、房
抵贷最低利率达到了3.65%；而针对
小微企业的经营贷最高额度为300
万元，利率低至3.5%。宁波银行无锡
分行推出个体工商户信用贷款产品

“路路通”，为个体工商户提供最长
授信5年、每季度免息权益等个性
化服务。“个人经营贷利率更低，主
要是为了推行普惠金融。”无锡某股
份制银行客户经理称，在政策支持
小微企业、推行普惠金融的背景下，
银行对个人经营贷款推广力度更
大。

需要指出的是，消费贷、经营贷

主要是为日常消费、创业发展等合理
领域提供资金支持，申领者不得将贷
款用于购房、投资等非消费领域以及
法律法规禁止的用途。

有银行业内人士表示，如果经营
贷、消费贷市场“价格战”过度，也不
利于银行业务风险管理，因此银行在
推动消费贷业务发展的同时，需要
合理评估借款人的还款能力，避免
过度放宽贷款条件导致风险积累。
同时，银行需要加强风险控制和内
部管理，以确保贷款资金的安全性
和稳定性。 （陈文君）

多措并举营销经营贷

揽贷


