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国家金融监督管理总局无锡监管分局

无锡市地方金融监管局

无锡日报报业集团
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金融创新

科技金融

近期，经上海黄金交易所批准，南
京银行获得上海黄金交易所会员资格，
成为上海黄金交易所会员。经中国外汇
交易中心批准，南京银行获得银行间外
币对市场做市商资格，成为首家获得此
项资格的城商行，也是唯一一家同时具
备银行间市场人民币外汇综合做市商、

外币对市场做市商两项资格的城商行。
今后，南京银行将依托这两项新获

得的业务资格，深度参与贵金属和外汇
市场，进一步扩大市场份额，提升这两
项业务的综合竞争力、市场影响力和盈
利能力，更好地服务实体经济，为客户
提供更加多元化的金融服务。

南京银行
获上海黄金交易所会员等资格

证券市场

日前，记者从国家金融监督管理总局无
锡监管分局获悉，我市2023年创新开展人身
保险“惠民工程”活动，在“商业养老”“大病保
险”“长护险”等重点民生项目领域不断提升
服务水平。截至2023年末，无锡专属商业养
老保险承保人数较年初增长12.5%，14.69万
人次实时享受大病保险补助待遇，长护险服
务失能人员超25万人次。

“‘惠民工程’由我分局在去年3月启动，
主要围绕‘机制为民’‘养老安民’等五大活动
主题，旨在引导辖内人身险机构将‘惠民工
程’与自身经营主业有效融合，更好服务和保
障民生。”国家金融监督管理总局无锡监管分
局人身险科相关负责人介绍，活动过程中还
开设了“惠民工程”活动专刊，登载好的经验
做法，进一步发挥活动效能。

自“惠民工程”启动以来，国联人寿、中国
人寿、平安人寿、太保寿险等锡城机构积极响
应，召开项目推进会，并对五大工作模块——

“机制为民”“养老安民”“服务助民”“产品利
民”“宣传亲民”分别进行了介绍和解读，以确
保活动顺利开展有效落实。

“长护险”很重要，当被保险人年迈患病、
失去自理能力时，它能为其提供医疗和生活
保障。记者了解到，在“服务助民”方面，国家
金融监督管理总局无锡监管分局推动我市保
险业长护险服务规范化、网格化、信息化。截
至2023年末，全市参保人数686.46万人，已
服务失能人员25.37万人次，支付护理费用
达3.11亿元。

养老服务关乎老年人及其家庭福祉，发展
多层次、多支柱的养老保险体系迫在眉睫。围

绕“养老安民”，国家金融监督管理总局无锡监
管分局持续推进专属商业养老保险承办工
作，2023年末承保人数和保费收入分别较年
初增长12.5%和196.13%。同时，指导无锡首
家险企独立建设养老社区项目落地，助力“光
大安心养老计划”配套无锡养老社区建设。

除了“服务助民”“养老安民”，“惠民工
程”其他工作进展如何？记者在采访中了解
到，“机制为民”强调“激励长效机制建设”，国
家金融监督管理总局无锡监管分局推动相关
机构出台细化制度举措116项、绩效管理办
法7项。同时，赴多家机构开展举报处理技
能培训、保险合规宣讲。保险也是一份保障，
好的保险产品能护佑人们的幸福生活。在实
现“产品利民”方面，我市保险业鼓励发展保
障型保险产品。截至2023年末，辖内人身险

市场保障型产品占比达78.53%，同比提高
10.82%，成绩可圈可点。

据了解，为有效实施好人身保险“惠民工
程”，去年我市保险业组织“7·8”保险公众
宣传日活动，开展捂好“钱袋子”，守住“养
老钱”金融防骗宣传，较好地践行了“宣传亲
民”理念。近一年中，我市累计指导相关机
构开展普惠产品线下宣传248次，打造线上
宣传平台7个、报道宣传78次。谈起今年
的打算，国家金融监督管理总局无锡监管
分局人身险科相关负责人表示，将继续支
持各人身险机构利用“3·15”消费者权益
日、金融知识普及月、“7·8”保险公众宣传日
等契机，加强金融知识宣讲，提升老年人群对
商业养老的认知，并进一步提高群众防范集
资诈骗意识。 （鲁琪）

项目落地将近一年

我市人身保险“惠民工程”成效亮眼

交通银行无锡分行主动切入区域经济发展
热点，积极贯彻落实无锡“产业强市”发展战略，
将无锡市发展规划、财税筹划、建设计划等融入
服务实体经济发展方向，并围绕省、市重点项目
和重点产业集群开展“清单化”营销对接，坚决扛
起服务“国之大者”政治责任。最新数据显示，
2023年，该分行人民币对公实质性贷款增量超
65亿元，创10年来最高；获批各类重点项目金
额超200亿元，同比增长约110亿元。其中，为
省、市重点项目已投放超40亿元，为“465”产业

集群提供授信约160亿元。同时，无锡分行还充
分发挥交行集团综合经营优势，提高社融总量，
满足市场主体多元化资金需求。

与此同时，2023年，该分行联合交银国际先
后落地江苏省首单地方国企点心债券、无锡市首
单日元债；联合交银国际、交银国信共同营销25
亿元产业投资基金和20亿元股权基金托管资
格；联合交银金租为科技型企业、国家级园区投
放融资租赁款10亿元，推进科技金融租赁业务
扩面增量。

交行无锡分行
提升服务实体经济质效

近日，中国农业银行无锡分行科技支行与无锡高新区（新吴区）半导体行业拟上市
公司开展交流活动，详细介绍了农行科创金融产品，并与这些企业就金融需求、上市政
策等进行交流，助力企业加快推进上市进程。

最近，国联证券以出色的业绩表现和
专业的业务能力，接连在中央国债登记结
算有限责任公司发布的2023年度中债成
员业务发展质 量评 价 结 果、第 八届
CNABS金桂奖等奖项中斩获“2023年度
债券业务锐意进取机构”“行业优秀投资机
构奖”“行业优秀中介机构奖”“最具行业影
响产品奖”“市场领先投资经理奖”5个奖
项；在企业文化方面，公司系列案例视频入
选中证协职业道德推荐案例，文化建设工
作受到行业肯定。

2023年，国联证券坚持金融工作的政
治性和人民性，进一步重创新、优布局、快
转型，持续提升自身金融专业优势，做深做
细多维度综合金融服务，业务发展持续向
好。着力赋能实体经济、服务居民投资理
财，年内股债融资规模再创新高，无锡区域
综合市占率位列第一；消费金融ABS和基
金投顾位于行业前列，公募基金非货规模
突破1000亿元；加快财富管理转型，设立
财富管理委员会，获批设立资管子公司，完
成国联基金并购，增加公募REITs、养老
投资产品等创新业务品种，综合金融服务
能力显著增强。同时在金融市场业务方
面，持续向“去方向化”转型，固定收益业务
大力发展资本中介模式，交易量稳居交易
所市场同业前十名，股衍柜台交易收入进
入行业前十名，积极活跃资本市场；打造行
业投教品牌，Find“凡能仙”高校财商大赛
入选2023—2024年度证监会系统重要投
教活动；履行社会责任，聚焦“一司一县”主
阵地，融入证券行业促进乡村振兴公益行
动，为响应国家乡村振兴战略添砖加瓦。

国联证券

揽获多项行业殊荣

近年来，工行无锡分行充分贯彻落
实国家支持实体经济，推动供应链创
新，加强实体经济服务力度，扶持小微
企业的发展战略，努力做实做强普惠
金融，加大力度持续推动数字供应链
业务发展并取得阶段性成效。截至
2024年1月末，该分行已落地链条近
100条，累计投放相关融资超3亿元，
融资余额近27亿元，其中普惠口径贷
款余额超21亿元。

建立联动协作机制。工行无锡分
行选派业务骨干直接协同支行开展核
心企业目标客户的对接营销，现场答
疑并形成方案雏形，及时解决支行在
新链条落地时工作堵点，有效打通数
字供应链业务落地“最后一公里”。同
时，该分行强化先进经验总结，对辖内
具有示范效应的典型案例加强宣传，形
成模块化的金融服务方案，在全辖复制
推广。

完善内外部沟通配合。工行无锡
分行在内部加强公司、普惠、审批各部
门联动，建立稳定有效的沟通机制，强

化了内部组织推动、核心企业准入、供
应链服务方案设计等工作，有效提升了
数字供应链业务办理效率。在行外，该
分行强化与第三方金融科技平台协同
配合，用活平台方资源，联合开展数字
供应链金融服务。

加强宣传充实外部储备。工行无
锡分行充分利用无锡地区优质核心企
业数量众多的优势基础，加强与政府部
门、重点园区对接，获取优质客户清
单。在此基础上围绕产业链条覆盖面
广、需求量大的先进装备制造、医疗健
康、建筑安装等重点行业优中选优，形
成辖内核心企业白名单，逐户制定供应
链融资营销方案，充分挖掘链上企业融
资需求。

下一步，工行无锡分行将继续加强
对供应链产业链的金融服务力度，将普
惠金融延伸到供应链产业链的上下游
中小微客户，一方面以上级行目标清单
为抓手，另一方面加强清单外优质核心
企业的挖掘拓展，以此持续做大做活数
字供应链金融。 （虞剑）

扶持小微企业发展 做实做强普惠金融

工行无锡分行
持续推动数字供应链业务发展

记者日前获悉，截至2024年1月底，
浙商银行供应链融资累计投放金额已突破
5000亿元，在能源、汽车、钢铁、建工、通信
等30大行业形成了差异化解决方案，服务
核心企业2600余家，延伸上下游客户超4
万户，其中普惠小微企业占比达75%。

近年来，浙商银行持续深耕供应链金
融，围绕链上中小企业小额、高频、个性化的
融资需求，创新服务模式，建设数字化供应
链金融平台，加大先进制造业、战略新兴产
业、绿色低碳产业等关键领域的金融支持，
全力促进科技创新与实体经济深度融合。

浙商银行供应链金融

融资突破5000亿元

近日，浦发银行江阴支行成功落地了
南京分行辖内首笔“浦新贷”业务，标志着
该支行在创新业务领域再拔头筹。

今年初，浦发银行在上海举办了以“融
通科创伙伴银行”为主题的科技企业金融
服务体系发布会，推出了以“浦新贷”“浦创
贷”“浦投贷”为代表的面向科技企业的“浦
科”系列产品，致力于满足各类科技企业全
生命周期金融需求。其中，“浦新贷”是针
对具有政府科创资质的中小微企业，通过

“多维数据+线下尽调”的综合评价体系，
实现线上、线下审批相结合的流动资金贷
款业务，目标客群包括专精特新“小巨人”
企业、专精特新中小企业、高新技术企业、
科技型中小企业、创新型中小企业。

江阴某新型材料有限公司是国家级高
新技术企业、科技型中小企业。该企业拥
有多项专利技术，通过自主研发集成创新
掌握了全新的覆膜技术，市场发展前景较
好。随着企业逐步成长壮大，存在一定的
资金需求。前不久，在“浦新贷”产品推出
后，浦发银行江阴支行营业部敏锐地注意
到企业需求，为其推荐了“浦新贷”产品。
通过线上模式，该企业在一周之内就成功
获批了1000万元“浦新贷”授信额度，充分
体现了该业务支持中小型科创企业的速度
优势。截至目前，江阴支行已落地“浦新
贷”企业2家，累计放款475万元。

浦发银行江阴支行落地

南京分行首笔“浦新贷”


