
第235期

2025年6月19日 星期四

主编 李 兵 编辑 东 流
视觉 李湛肹 组版 吴 婷 08

+
国家金融监督管理总局无锡监管分局

中共无锡市委金融委员会办公室

无锡日报报业集团

联
合
主
办

“过去申请贷款需辗转多家银行打印流水单据，如今
通过数字化赋能仅需一键授权即可生成全维度资金画
像，融资效率有了质的飞跃。”江阴市某合金材料有限公
司通过资金流信息平台10分钟完成授信申请，最近成功
获得交通银行江阴分行发放的400万元纯信用贷款。

传统信贷模式下，中小微企业财务数据的透明度较
低、规范性较差、准确性欠缺，故申请授信时需提供所有
银行流水作为审批辅助材料。客户端提供材料流程烦
琐，审批端核实分析数据要求较高，费时费力，影响贷款
发放效率。交通银行江阴分行客户经理王经理介绍：“传
统模式下，企业需要线下提交10余项材料，我们要逐笔
核对资金往来。如今通过平台‘一键调取’即可完成，数
据颗粒度更细、真实性更高，极大缩短了尽调周期。”

据了解，通过资金流信息平台，企业可授权银行调取
其全量资金流数据，覆盖所有开户行的交易流水、纳税记
录及公用事业缴费信息，实现了企业信用信息的数字化
重构。并且，在该平台查询到的信息已经过严格验证，银
行不用二次审核，大幅提升了融资效率。

数字化转型，融资效率实现质的飞跃

日前，工业和信息化部发布最新数据显
示，我国首批次网络安全保险服务试点工作
已圆满完成。试点期间，面向企业累计落地
保单数量超1500单，总保费规模超1.5亿元，
总保额近115亿元；面向居民累计落地反诈
险保单超200万单，总保费超2400万元，保
额超1000亿元。

根据相关权威部门估算，2024年全球网
络保险市场规模达153亿美元。尽管这一规
模还未及2024年全球财产及意外险保费总
额的1%，但预计到2030年，全球网络保险保
费规模将实现翻番以上的增长，年均增长率
将超过10%。

保险筑牢网络安全

在今年“614信用记录关爱日”期间，工行
滨湖支行积极践行社会责任，聚焦不同群体金
融知识需求，通过“进校园、进社区、进商圈”的
多维宣传模式，开展了一系列形式多样、内容丰
富的征信宣传活动，全面提升公众信用意识，营
造“学征信、懂征信、用征信”的良好社会氛围。

知识护航成长，征信课堂进校园。工行滨
湖支行工作人员走进校园，为学生带来生动有
趣的征信知识课堂，通过通俗易懂的语言、鲜
活案例和互动问答，讲解信用记录的重要性。

同时，向学生发放征信知识宣传手册，在青少年
心中播下诚信种子，并鼓励他们将知识传递给
家长。

温暖守护银龄，贴心服务进社区。针对老
年人防范金融诈骗能力较弱的特点，工行滨湖
支行工作人员结合冒充征信修复机构等典型
案例，重点讲解常见征信诈骗手段，提醒老年
人守护好个人信用信息，警惕“征信修复”陷
阱。活动现场，工作人员耐心解答老年人关于
征信报告查询、不良信用记录处理的疑问，并

“一对一”指导他们使用手机银行查询征信报
告，切实提升老年群体的征信安全意识和自我
保护能力。

活力辐射商圈，精准宣传助商户。工行滨
湖支行结合商户经营特点，重点讲解企业信用
记录对商业合作、融资贷款的重要性，引导商户
诚信经营、维护良好信用。同时，向消费者普及
个人信用在租房、求职等日常生活中的作用。
活动中，工作人员通过发放资料、现场讲解、互
动交流等方式，为商户和消费者答疑解惑，帮助

大家了解征信知识、增强信用意识，营造诚信营
商环境和健康金融消费环境。

据统计，工行滨湖支行此次“614信用记录
关爱日”系列宣传活动，累计覆盖人群超120人
次，发放宣传资料90余份，解答咨询50余次，
有效增强了不同群体对征信知识的认知水平和
应用能力。未来，工行滨湖支行将持续深化征
信宣传工作，创新宣传形式，拓宽宣传渠道，为
构建社会信用体系贡献工行力量。

（何杭娟）

进校园、进社区、进商圈

工行滨湖支行开展“614信用记录关爱日”征信宣传

6月13日晚间，苏农银行发布公告称，
因可转债转股及资本公积转增股本，该行注
册资本拟由18.03亿元变更为20.19亿元。
在银行股股价整体保持强势背景下，南京银
行、杭州银行发行的可转债近期触发强赎条
款，成为今年银行进行资本补充的一个缩影。

据了解，可转债可作为银行进行资本补
充的外源性渠道，成功转股将补充其核心一级
资本。此前因转股溢价率高等因素导致转股
率偏低，银行发行的可转债多以到期赎回收场，
而当前银行股持续飘红激活了强赎机制。

对此，业内人士表示，相较于国有大行，
中小银行在资本补充方面面临更为严峻的挑
战。在银行股估值修复与政策支持共振下，
可转债强赎不仅助力银行资本补充，更有望
优化财务结构。

正股上涨激活转债强赎机制

银行资本补充压力缓解

人力资源和社会保障部近日公布2025年
一季度全国企业年金数据。截至一季度末，企
业年金积累基金规模3.73万亿元，投资资产净
值3.70万亿元，近三年累计收益率为7.46%。

值得一提的是，今年公布的投资收益率首次

采用近三年累计收益率口径，而非以往的当期或
当年收益率。该指标采用时间加权法计算，时间
区间为2022年4月1日—2025年3月31日。

在不少业内人士看来，此举是顺应养老
金长期投资趋势和中长期资金长周期考核的

要求。今年1月，六部门联合印发《关于推动
中长期资金入市工作的实施方案》，进一步提
出公募基金、国有商业保险公司、基本养老保
险基金、年金基金等都要全面建立实施三年
以上长周期考核。

业内人士称，企业年金基金的收益率指
标是市场各主体参考和对标的指标。通过公
布三年期收益率数据，有利于引导年金管理
机构关注长周期投资，并促使委托人更加注
重长期收益表现。

企业年金基金首次公布近三年累计收益率

近期，国内多家险企在进行新产品开发
备案，同时为了适应利率换挡后新老产品切
换节奏，从销售人员培训到渠道合作等方面
做了准备，人身保险产品的预定利率新一轮
下调进入倒计时。

“关于下一波预定利率调整，我们计划9
月落地。分红险是届时新上架产品的主力。”
某人身险公司负责人介绍。此外，多家人身
险公司也表示，会在9月前后对预定利率进
行换挡，产品结构将进一步调整，传统险比例
将降低，分红险和保障型产品比例将升高。

据了解，按照相关规定，利率切换后，主
流传统固收储蓄险预定利率将由2.5%降至
2%，主流分红险保底利率将由 2.0%降至
1.5%，万能账户利率也会下降，同等条件下
的重疾险等保障型产品价格或上涨。

新一轮保险预定利率

下调“箭在弦上”

据港交所日前披露的交易信息显示，中
国平安近日买入6353.4万股农业银行H股
后，其持有农业银行H股约46.58亿股，占农
业银行H股的比例升至15.15%。

公开信息显示，今年，已有多家保险公司
举牌银行股，并在二度举牌后继续增持。业
内人士认为，银行股的固有特性和在市场利
率下降的背景下，以及险资的配置需求等因
素，共同激发了险资对银行股的购买热情，预
计未来银行股仍将是险资的重要目标。

险资“扫货”银行股

行业短波

金融创新

累计查询资金流信息2076笔，发放贷款12.08亿元——

资金流信息共享平台
助力我市“中小微”破解融资难

2024年10月，全国中小微企业资金流信用信息共享平台在无锡上线试运
行，为无锡中小微企业融资开辟了新路径。最新数据显示，截至2025年5月
末，无锡辖内金融机构通过该平台累计查询企业资金流信息2076笔，为124户
企业增加授信10.43亿元，累计发放贷款12.08亿元，其中信用贷款占比达
62.9%，为84户企业发放信用贷7.6亿元，并助力19户企业获得首贷1.24亿元。

作为长三角科技创新高地，无锡聚集了大量生物
医药、半导体等领域的科技型中小微企业。这些企业
普遍具有轻资产、缺乏抵押物的特点。资金流信息平
台通过数据驱动，为这类企业开辟了新的融资渠道。

北京银行无锡分行依托平台开发的“资信e贷”产
品，采用纯信用模式，不用抵押担保，筛选目标客群，快
速获取了无锡某科技有限公司的资金流信用信息，自动
化评估企业的经营状况与偿债能力。评估结果显示，该公
司上下游客户关系稳定，经营状况良好，具备较强的偿
债能力，符合放款条件。经申请，该企业获批了“资信e
贷”300万元信用贷款额度，并于5月顺利获取贷款，及
时购入了生产所需的原材料，保障了生产经营。

人民银行无锡市分行征信管理部门相关负责人表
示，未来将持续推进资金流信息平台的应用。同时，鼓
励各金融机构结合资金流水信息打造适配中小微企业
融资需求的差异化信贷解决方案，推进专属金融产品
的多样化发展，加速构建具有市场穿透力的定制化信
贷产品体系。 （刘子敏）

科技赋能，破解轻资产企业融资难题

长期以来，信息不对称是制约中小微企业融资的主
要障碍。资金流信息平台通过整合多维经营数据，将碎
片化的资金流水转化为可量化的信用资产，为银行授信
决策提供了全新依据。

不久前，江阴某制造公司在工商银行无锡分行首次
申请新一代经营快贷时，由于系统仅抓取单一银行流水
数据，授信额度仅为16万元。在分行客户经理建议下，
该企业授权通过平台查询多行流水信息后，授信额度提
升至200万元，精准满足了企业资金需求。

无锡市侣湖橡胶制品有限公司是一家专注于特种
橡胶出口的企业，近年来受国际贸易环境影响，订单
交付周期延长，应收账款回笼速度放缓，企业资金压
力骤增，急需获得融资支持。农业银行无锡分行通过
平台直连金融机构核心系统，动态归集企业全量资金
流水、水电费缴纳、海关报关等28类经营数据，为该公
司生成包含3000条交易记录的“数字画像”。在充分
的信用档案支撑下，该企业顺利获批贷款，缓解了资
金压力。

信用重塑，多维数据构建企业“数字画像”


