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今年以来，银行理财子公司与
地方中小银行的合作热度持续攀
升，多家理财子公司正加快步伐拓
展代销渠道、扩充业务版图。目前，
农银理财、中银理财、北银理财等机
构已相继与多家地方中小银行达成
理财产品代销合作，通过渠道扩容
深化市场布局。

受访专家表示，当前地方银行
与理财子公司的合作仍停留在“银
行作为代销平台引入理财子公司产
品”的基础层面，而随着双方合作不
断深入，未来理财市场格局将迎来
多重变化，双方合作方向有望从单
纯代销升级为“代销+赋能”的深层
次协同模式。 （新华网）

银行理财子公司
加速拓展地方中小银行代销渠道

日前，第二届中国司库年会在
北京举行。无锡城建发展集团有限
公司凭借在司库体系建设领域的出
色表现和自身成功实践，斩获2025

“司南奖”中的“地方企业司库建设
标杆企业”奖项。

2021年起，无锡城建发展集团
与招商银行开展司库业务战略合
作，持续深耕司库系统建设，实现集
团资金统一管控与集约运营的全面
落地，集团及各级子公司现已覆盖
近百家金融机构账户，实现实时可

视化监控与动态化管理。此外，该集
团全面深化财务数智化转型与司库
体系建设，打破传统系统壁垒，推动
业务、财务、银行数据深度融合，构
建高效协同的一体化生态体系。此
举不仅提升了集团资金使用效率，
还大幅增强了资金风险防控能力。

无锡城建发展集团负责人表
示，下阶段，该集团将不断总结经
验，携手各方共绘可持续、可生长的
财务数智化蓝图，为深化国企改革贡
献长效动能。 （成法）

无锡城建发展集团
斩获2025“司南奖”

9月15日至21日，国联人寿以
“保障金融权益，助力美好生活”为
主题，组织开展2025年金融教育宣
传周活动。本次活动聚焦保险销售
规范、非法金融风险防范、服务民生
创新和反诈诚信文化建设等内容，
通过系统化、多层次的金融知识普
及与风险教育活动，引导消费者远
离非法金融活动，增强消费者金融
风险防范意识。

据了解，本次宣传周活动中，国
联人寿推出“消保面对面”专题访
谈，由公司主要负责人回应保险消
费者关切，传递消费者权益保护正
能量。同时，该公司在本市打造的首

个社区金融宣教及纠纷化解示范基
地——“暖立方”也将正式启用，实
现金融知识普及和纠纷调解的“一
站式”服务，推动金融教育走进社
区、贴近居民日常生活。

此外，国联人寿还重点宣传“医
惠锡城”这一惠民保险项目，通过政
策解读和案例分享，帮助市民更全
面了解保障内容，开展“风险提示送
上门”行动，组织金融知识教育进社
区、进企业活动，面向老年人、青少
年等群体进行防非反诈专项宣传，
通过短信向公众推送金融小知识，
营造更加安全、可靠、温暖的金融消
费环境。 （国宁）

保障金融权益 助力美好生活

国联人寿开启本年度
金融教育宣传周活动

近日，广发银行新吴支行成功
拦截一起针对老年客户的电信诈
骗，为80多岁的市民胡阿姨避免了
53万元的经济损失，以实际行动守
护了老年群体的“钱袋子”。

事发当日，胡阿姨的手机收到
一条短信，称其有快递包裹被寄往
异地，如需取回需拨打短信中预留
的电话。胡阿姨拨通电话后，对方诱
导她下载屏幕共享软件，并谎称将
协助处理包裹事宜。在对方的远程
操控下，胡阿姨通过手机银行将广
发银行账户中的7笔定期存款转为
活期，总计金额达53万元。

“客户突然通过手机银行将多

笔大额定期存款转为活期属于异常
操作，此举被骗风险极大。”新吴支
行工作人员说，后台监测到该项异
常交易后，该支行立即启动应急机
制：远程冻结账户，阻断资金转出通
道。与此同时，该支行还向公安机关
提供线索，协助快速出警，并耐心向
胡阿姨说明情况，胡阿姨意识到自
己险些被骗。

考虑到胡阿姨年事已高，且行
动不便，该支行工作人员主动上门
接她至网点，开辟绿色通道为其办
理银行卡解冻业务使资金重新转
存，并解除了被诈骗分子诱导绑定
的银行卡。 （广文）

为客户避免53万元损失

广发银行新吴支行
拦截一起电信诈骗

走进锡山区东港镇黄土塘村，空
气中弥漫着瓜果的香甜，这里被称为
无锡“西瓜之乡”。日前，由无锡日报报
业集团财经事业部与常熟农商银行无
锡分行共同打造的“无锡兴农人”栏目
走进黄土塘村，了解当地西瓜种植技艺
非遗代表性传承人蒋建康的兴农故事。

“黄土塘的土壤在种植西瓜上有
着天然优势。”蒋建康向记者介绍，这

里的土壤被当地人称为“鳝血土”，其
颜色深褐，恰似鳝鱼之血。这种土壤富
含钾元素和其他多种营养成分，再搭
配发酵后的黄豆粉作为底肥，种出的
西瓜味道清甜爽口，口感极佳。因此，
独特的土壤条件，为黄土塘西瓜的高
品质奠定了坚实基础。

此外，当地人传承与创新的精神
也是助力西瓜声名远扬的关键。时光回

溯到30年前，黄土塘的西瓜由于种植
技术落后，西瓜品质参差不齐，经济效
益低下，产业陷入断代危机，挑战严峻。
面对这种情形，以蒋建康为代表的瓜
农没有退缩，而是不断学习先进的西
瓜种植技术。蒋建康白天在田间地头
辛勤实践，仔细观察西瓜的生长状况，
不放过任何一个细节；夜晚则孜孜不倦
地阅读西瓜种植技术书籍，汲取知识养

分。同时，他还积极外出参观学习，逐渐
掌握了先进的西瓜种植经验。历经数年
的不懈攻关，蒋建康终于以科学种植实
现了西瓜产量与品质的双突破。

“现在一亩地的西瓜产量可以达
到5000公斤，产量是过去传统种植的
4倍。”蒋建康自豪地说。在远赴外地
学习先进西瓜种植技术后，他将简易
大棚栽培技术引入黄土塘。这一举措

显著提高了西瓜的产量和品质，为当
地瓜农带来了实实在在的效益。

在此基础上，蒋建康积极引进多
种优质西瓜品种，出产的“皇冠”“锦霞
8号”“健康1号”等西瓜很受市场欢
迎 ，增强了市场竞争力。“我们在西瓜
种植过程中，遇到问题都会去问蒋建
康。”当地瓜农告诉记者，蒋建康不仅毫
无保留地将自己的种植技术传授给周

边瓜农，而且主动与他们分享引进的优
良品种。“希望大家在共同富裕的同时，
不断打响‘黄土塘西瓜’的品牌。”蒋建
康说，这是他投身农业的初衷。

如今，以蒋建康为代表的无锡兴
农人，正以饱满的热情和昂扬的斗志，
在这片充满希望的土地上继续书写着
属于他们的精彩篇章，为乡村振兴注
入源源不断的活力。 （杨晨洁）

走进黄土塘村：探寻“西瓜之乡”的甜蜜密码

在无锡，有一批底蕴深厚、历久弥
新的百年老字号，它们不仅是城市的商
业地标，更是几代人共同的情感记忆。每
一家老字号背后，都承载着独特的技艺
传承与时代故事。近期，无锡日报报业集
团融媒体运营中心与无锡老字号协会、
宁波银行无锡分行共同推出“寻访无锡
老字号”栏目，首期走进真正老陆稿荐，
听一听这家老字号跨越百年的岁月回
响，品一品传承百年的酱排骨。

走进南禅寺景区的真正老陆稿荐
旗舰店内，就能闻到那股熟悉的酱香，
柜台前挤满了选购熟食的顾客，营业
员一边利落地为客人打包酱排骨，一

边笑呵呵地说：“这里很多街坊邻居都
是十几年的老顾客了，就好这一口！”
这家始创于1871年的老字号，用一锅
酱香排骨，拴住了几代无锡人的胃和
心。据真正老陆稿荐第六代传承人唐汉
兵描述，他自1996年起就跟随师傅学
做酱排骨。“那时候车间里有40多人，
很多老师傅从年轻做到退休，一辈子就
守着这锅卤。”如今，唐师傅自己也带了
两个徒弟。“这门手艺，总得有人一代代
传下去。”在唐汉兵看来，真正老陆稿荐
酱排骨的魂既在于老卤，更在于火候。

“得用冰糖慢慢熬，急不得。火大了容易
焦，火小了又入不了味。”一锅好卤，靠

的是时间和耐心，这是一代代老师傅手
把手传递的经验与温度。

记者注意到，刚出锅的酱排骨酱
红油亮，品尝一下咸中带甜、汁浓如
蜜。一位住在附近的阿姨告诉记者，这
酱排骨是许多无锡人年节团圆时的

“压桌菜”。一对从广东来无锡旅游的
夫妇，刚尝过酱排骨就赞不绝口：“听
说无锡是‘甜都’，果然名不虚传！酱排
骨非常好吃，软糯入味，和我们那的咸
口很不一样。”他们特意采购了不少，
准备寄回家乡，让亲友也尝一尝这道
地道的锡帮风味。

走进真正老陆稿荐位于天鹏食品

城内的现代化工厂，整洁明亮的车间
中，名叫“气调包装”的生产线正平稳
运转。通过精确控制氮气与二氧化碳
的比例，酱排骨的鲜香与口感得以长
久保留，为走向更远市场提供技术保
障。唐汉兵的徒弟朱洪一边搅动着锅
中醇厚的老卤，一边对记者说：“真正
老陆稿荐变的是包装和技术，不变的
是老卤配方。现在的老卤汁是一代代
的师傅传承下来的，也是真正老陆稿
荐最珍贵的‘传家宝’。”

一锅老卤百年香。在真正老陆稿
荐，吃的是一口肉，念的是一段情。

（叶肖瑶）

寻访无锡老字号——

真正老陆稿荐，一锅老卤百年香

“所有费用清晰透明，我们的知
情权得到了更好的保障！”日前，无锡
某房地产开发企业向交通银行无锡
分行申请6亿元房地产开发置换贷
款。双方在填写《企业贷款综合融资
成本清单》时，客户经理向企业说明
了本笔贷款利率2.73%，产生资产评
估费 1.1 万元，折算成年化费率
0.0009%，因该笔费用由银行承担，
企业综合融资成本仍为2.73%。《企
业贷款综合融资成本清单》不仅通过
破除信息壁垒，充分保障了企业知情
权，也使得银行的让利举措更加透明
化、具象化，提升了企业对银行服务
的信任度和满意度，为双方建立长期
稳定的合作关系奠定了坚实基础。

今年7月，人民银行无锡市分行

在全市范围内启动明示企业贷款综
合融资成本试点，通过精心组织、统
筹推进和靶向指导，试点工作取得积
极成效。当月，全市共试点明示企业
贷款综合融资成本 824 笔，金额
81.54亿元。其中，企业贷款513笔、
金额79亿元，个体工商户和小微企
业主贷款311笔、金额2.54亿元。

据了解，试点过程中，银行与企
业共同填写《企业贷款综合融资成本
清单》，目的是为了通过逐项列明企
业获得贷款所需承担的利息和非利
息成本，并按统一方法折算成年化
率，能够清晰、真实、全面展示企业贷
款综合融资成本，实现提升融资透明
度，降低融资成本，增进银企互信。

“目前全市有34家银行纳入试

点，为了试点工作有序开展，我们前期
开展了一系列的指导培训工作。”人民
银行无锡市分行相关负责人向记者介
绍，34家试点银行结合自身组织架构
和业务特色，制定和完善试点工作方
案，统筹有序推进试点工作。在业务模
式和网点安排上，实现由点到面逐步
扩大试点范围。在企业类别上和贷款
品种上，突出中小微企业和民营企业，
以及融资担保类、抵质押类等产生利
息外费用的贷款业务。同时，人民银行
无锡市分行还建立了定期监测机制，
确保试点工作取得积极成效。

一张“贷款明白纸”，融资成本全
知悉，充分保障了企业的知情权。近
日，无锡市某环保设备有限公司向宜
兴农商行申请贷款。此前企业在贷款

时对综合融资成本往往缺乏清晰的
认识，但通过填写“贷款明白纸”，企
业清楚地了解到此次贷款的综合融
资成本构成，其中贷款利率为4.8%，
政府应急转贷费1803.6元，折算成年
化费率0.0334%，第三方担保公司收
取的担保费16000元，折算成年化费
率0.2972%，综合融资成本年化利率
为5.1306%。该企业负责人表示，有
了“贷款明白纸”，终于清晰地看到各
项融资费用了。

下一步，人民银行无锡市分行将
持续推动明示企业贷款综合融资成本
试点工作走深走实，指导银行机构加
大工作力度，强化政策宣导，提升沟通
协调能力，推动试点工作增量扩面，提
升金融服务实体经济质效。（陈文君）

破除信息壁垒 增进银企互信

无锡34家银行纳入
明示企业贷款综合融资成本试点


