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相比是英豪的“淡定”，宜兴德
瑞生猪养殖场的负责人李总则显
得有些焦急。位于宜兴市新建镇
的德瑞养殖场，生猪养殖相关手续
节前就批下来了，而各项硬件也已
到位，按原计划一过年就从徐州引
进500多头种猪。一头种猪的成
本高达6000多元，钱款也已在年
前结清了。“眼下已经到了配种季
节，但一头都拉不过来！”李总说，
紧急之下双方经协商想了个办法：
派驻技术人员到徐州这家种猪场异
地办公，而对方协助完成种猪的配
种工作。待这些种猪有“孕”、运输
通畅后再想办法拉回宜兴。“轻孕期

运输问题不大，但愿不要等到重孕
期才能运过来！”李总表示，此前他
一直有些担忧，毕竟重孕期的生猪
运输风险太高了。昨天，他欣喜地
告诉记者：农业农村部门在得知这
一实际困难后，表示立即着手协
调。如果顺利，本月底这些种猪就
能运回养殖场，5月份可以产子了，
到11月份可出栏，预计年底存栏量
可达5000头左右。

而他眼下留守宜兴，主抓复
产前的相关准备。近期由专人隔
天定时消毒，对养殖场的 100 亩
已建用地进行消杀。

（晚报记者 袁晓岚）

扫一扫，加入无锡名医团

七位名医在线免费接受咨询
登录“无锡名医团”，可线上问诊

家里有慢性病患者，又顾虑去
医院？想看的专家门诊停号？疫情
期间，难以得到及时满足的治疗需
求让线上问诊成了刚需。非常时
期，无锡市卫健委联合无锡名医团
共同打造推出专家在线免费咨询，
为患者提供沟通桥梁。

从2月 19日到 27日（周末除
外），来自市人民医院、二院、江大附
院、中医医院、妇幼保健院、精神卫
生中心、儿童医院共7家医院的7
位大咖将来到无锡名医团在线问诊
平台，线上解答患者咨询的问题，有
专病困扰的网友还可以提前与在线
主持人联系，上传相关病例照片，专
家现场给予回复。市民可关注无锡
名医团公众号，观看热门主题访谈，
在线咨询专家。

直播时间表：
2月19日13:00-14:00 市人民

医院：卞涛，主任医师，主题:“慢阻
肺病人如何度过疫情阶段”

2月20日14:00-15:00 无锡二
院：武志峰，主任医师，主题:“寒假
上网课，学生如何缓解视疲劳”

2月21日14:00-15:00 江大附
院：吴小红，主任医师，主题 :“疫期
之下，肿瘤病人怎么办”

2 月 24 日 14:00-15:00 市中医
院：陶国水，副主任中医师，主题:

“中医药成为抗疫良方有什么优
势？”

2 月 25 日 14:00-15:00 市妇幼
保健院：肖建平，主任医师，主题:

“疫情期间孕妇产检全攻略”
2月26日 市精神卫生中心：王

国强，主任医师，主题:“天天宅在
家，宅出心病怎么办？”

2 月 27 日 市儿童医院：徐旭，
主任医师，主题:“性早熟患儿如何
防治？” （小逯）

西贝大厨教你炖羊蝎子锅，每周
东坡厨师长教你做地道毛血旺，小龙
坎主厨教你花式吃火锅……正当线
上大厨带货忙时，锡城的线下大厨们
忙着亲自掌勺拉人气，更是凭借一身
商业“侠气”打折销售。

这两天，梁溪饭店推出方便熟菜
销售火爆。虎皮凤爪、金牌牛骨、肉
酿面筋、梁溪脆鳝、本帮吊鸡露等十
多个品种均由顾建新大师工作室打
造，大厨亲自下场带货，人气值和品
牌美誉度吸引了不少锡城吃货。饭
店相关负责人景先生称，订购“规矩”
是电话预约、无接触自取，500元以
上可送货。虽然自提的不少，但他们
发现要求送货上门的订单也很多。

“菜肴下饭、能抓住无锡人的胃，而且
价格也不贵，不少人订购时自动为家
人凑单，收到货后分包给子女或父母
家，能一举解决多日荤菜问题。”他
说，25元8只的肉酿面筋、35元一只
的盐水鸭等深受欢迎。无锡大饭店
日前上线的“大师家常菜”外卖，首推
的就是饭店行政总厨周国良亲子掌
勺的“虾仁锅烧玉子腐”，每天限量

10份也是够噱头。据了解，该饭店
在外卖平台上线了中餐、日料便当、
西点等多达六七十个品种，售价也是
多种折扣，每天上午10点到下午3
点都是黄金销售期。

除了亲自掌勺，一些饭店的主厨
还亲自下场吆喝，将带货节奏进行到
底。湖滨饭店行政总厨朱建每天将
饭店动向、菜品提供等内容发布在朋
友圈，图文并茂，所购产品甚至支持
微信转赠，一时成为锡城的礼品“清
流”，圈了一波粉。夏联福记大酒店
行政总厨陈华不仅力推饭店网上商
城、对折销售食品，还打算火速研发
适合3-5人食用的高性价比套餐，开
辟线上平台促进销售。无锡总厨俱
乐部负责人张献民说，非常时期，饭
店折价提供餐食，既为展开销售，亦
为承担一份社会责任。

无锡总厨有“侠气”，曾在短短4
天内为武汉疫区捐赠了近6万元善
款。如今再次为自己服务的饭店挺
身而出，也是为了确保锡城市民能吃
到品种丰富又美味的食物，为市场保
供出份力。

饭店有“侠气”，商场有“生气”
锡城市场花样保供忙带货

生猪生产，如何渡过难关

2 月 18
日，在无锡
火 车 站 附
近，交通执
法 人 员 对
网 约 车 司
乘 人 员 进
行 体 温 测
量。
（还月亮 摄）

当前正处于疫情防控关键期，也处于重大动物疫病高发季节。如何加

快恢复生猪生产，确保老百姓的“菜篮子”？本土生猪养殖户们在各级动物

防疫人员的指导下，积极行动起来，打响了一场生猪养殖“自卫战”。有的养

殖户将存栏量控制在历史低位的同时，加大了消杀力度；还有的养殖户因为

种猪暂时无法运回，“灵机一动”将技术员派往异地种猪场。

■ 全面消杀养殖场 生猪优先供本地

“我们养殖场过年以来就一直
没开过大门！”江阴勤科养殖场负责
人是英豪告诉记者，在交通受限前
他就已经把饲料、兽药等提前囤好
了，暂时并不缺农资。由于年前被
猪贩子“盯”着要货，加上生猪价格
也比较理想，他把所有能出栏的生
猪都卖掉了。最高位时生猪的批发
价达到22元/斤左右，后来又有所
回调，最近两天又涨到20.5元/斤。
由于现在养猪风险太大他不敢多
养，眼下仅剩几百头小猪，存栏量可
谓十年来最低。尽管现在的存栏量

不多，但风险可控。“少赚点总比赔
本好。”他说，目前已经接到地方保
供任务，生猪优先供应本地。

由于过年养殖离不开工人，工
人们都没放假，因此养殖场不缺人
手，能够保证养殖场的正常运转。
春节以来，养殖场的门都一直关
着。随着疫情防控的升级，养殖场
更是“大门紧闭”，人进不来，猪也
出不去。养殖场内有菜地和鱼塘，
鱼肉菜都能自给自足。最近的“大
事”，是每两天对养殖场进行一次
全面的“立体”消杀。

■ 徐州种猪无法运回 技术人员异地办公

受疫情发展，锡城商场至今仍在
停业中。但商业人停业不停工，充
分利用无接触视频导购、直播带货、
社群分享等方式将线下销售转至线
上进行，生机勃勃地开启离线销售
模式。

据了解，商场直播带货效果显
著。2月16日无锡苏宁红孩子联合
某品牌开展的“如何聪明缓解宝宝消
化问题”直播，吸引了5万宝妈在线
观看，并实现带货销售10万元。无
锡八佰伴也开启了美妆直播专场，让
消费者实现“云逛街”，迄今为止“效
果不错”。苏宁易购相关负责人表
示，受疫情影响，消费者没办法出门
逛街，但是其消费需求却并未压缩。
在生鲜果蔬等民生物资方面，苏宁易
购开启线上家乐福到家服务，线上下
单，线下一小时达。而针对消费决策

较长的电器购买、母婴商品等，则开
启视频直播、无接触视频导购等服
务，对产品的性能功能进行充分讲
解，吸引消费者进行下单。

网上商城、社群分享也是锡城众
商场充分利用的渠道平台。记者从
茂业百货、万象城、八佰伴等商场采
访了解到，不仅商场层面“一盘棋”
整体分发代售，各品牌也建立起自
有社群，扫码进群参与抽奖、精选商
品 5折、黄金饰品金价立减 30元/
克、秒杀款1.5折等线上促销手段花
样百出。

业内人士赵先生表示，和普通网
购平台相比，商场和品牌的这种销售
模式更具精准性。“面对的都是老客
或品牌忠实客户，即使不能即时成
交，也能提高有效信息的到达率，为
后期成交铺垫。” （金恬伊）

有“生气”！商场品牌直播营销

受疫情影响，锡城餐饮业和百货
业虽处于闭门歇业状态，但心思活络
的商业人却不愿就此困于家门。昨

天，记者多方采访了解到，无锡饭店
和商场充分发挥各自优势，花样保供
忙带货。

有“侠气”！饭店大厨打折带货


