
除了菜贩的未来，社区团购发
展趋势还关乎团长的命运。据媒体
报道，目前看，不少团长都月薪过
万。但这种高薪能一直持续下去
吗？

团长一个核心优势是“人脉”，
即组建并维护社群，促成交易；另一
方面解决消费者自提点的问题。这
也是为什么社区门口小卖部等门面
受欢迎的一个原因。

但在网上流传的一张图片显
示，在家里客厅就可充当自提点；在
一些社交平台上，还有人这样描述
自己做的社区团购：每天开厢式货
车把蔬菜送到小区门口，居民自提
完了再走。所以，门面房不是团长
必要条件，送货员也可兼顾团长。

社区团购平台和团长也可能是
“同床异梦”，目前一人兼职多家平
台团长很常见，多家社区团购也都
推出自己独立小程序甚至App，即
便没有团长，消费者也完全可以完
成交易闭环。

不难看出，团长希望身兼数职，
薅多家平台羊毛；平台希望把消费
者直接留在平台上，一旦用户养成
习惯，有可能把兼职团长踢开或自
建配送兼团长的队伍。

再说佣金，因为现在是扩张期，
所以平台给出高佣金，大肆招聘团
长，而且几乎0门槛。有资料显示，
部分平台给团长佣金高达25%。

但有网友认为，无论是网约车
还是外卖，前期司机和外卖小哥都
有过一段“轻松月薪过万”的日子，
再看看现在差很多了。社区团购也
一样，一旦扩张期结束，团长未来的
日子，可以想象到。

“目前，社区团购仅处于萌芽
阶段，今天大家看到的，一定不是
未来最终模式。”盒马鲜生创始人
兼CEO侯毅指出。万联证券则在
一份研报中指出，生鲜电商和社区
团购等新业态将催化行业洗牌进
度，有望成为商超行业破局的机
遇。
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“就这么几个月，小区都有十几
个团长了。”这是当下社区团购的现
状。

消费者也疯狂薅羊毛，15 元
2.7斤的土鸡、1分钱一袋盐，1元多
1斤的蔬菜比比皆是，新用户甚至
可1分钱买一份菜，社区团购补贴
后的价格与大型超市的形成巨大反
差，怎么买怎么合适。

某社区团购平台对中新网记者
表示，其平台上大多数商品是市场
价格的5折，部分爆款商品的价格
不到市场价的2折。

为何社区团购先盯上了卖菜？
因为，在互联网流量价格日益昂贵
的今天，买菜作为大众生活的高频
场景，简直就是互联网流量的发动

机，不但可做到导流，而且用户习惯
一旦养成，给平台扩展至多品类甚
至全品类留下极大的想象空间。

这种事情正在发生，不只是蔬
菜和生鲜，部分社区团购已陆续加
入美容护肤、服饰家纺甚至数码电
器等品类，俨然一个综合百货商城。

所以，电商巨头阿里、京东、拼
多多等都不得不重视起来。阿里投
资了十荟团，并布局盒马参战；拼多
多推出多多买菜。另有媒体3日报
道，在11月30日的京东高管早会
上，京东集团CEO刘强东提出会亲
自下场带队，将带领京东打好社区
团购一仗。

其他互联网巨头也都加入了
社区团购战场。滴滴推出橙心优

选，美团上线
美团优选，腾
讯则投资了兴
盛优选，腾讯
同 时 是 拼 多
多、滴滴、美团
的股东，活脱
脱上演另一个
版本“千团大
战”。

某平台对中新网记者表示，“今
年疫情期间，市场出现大量的非接
触性社区购物需求，既要便捷方便，
又要便宜有品质。经过调研我们发
现，社区居民的新消费习惯已发生
改变，这是我们进入社区团购的原
因。”

电商卖菜站上新风口

社区团购会砸了菜贩饭碗吗？
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以福彩正式开奖公告为准

今晚双色球第2020123期开奖，
双色球12亿派奖，单注可中2000万
元。本期号码预测分析：上期和值为
125点，大幅上升，本期可关注和值小
幅下滑，区间在90-110之间。上期
无落号开出，落号奖号连续3期开出
后出现隔断，本期关注5尾数1枚落
号。上期无连号开出，连号奖号连续
2期未开出，后期有走热趋势，本期可
关注小数区域二连号。上期蓝球开出
了号码15，本期关注1路大号开出。

本期综合推荐（10+2）：03、07、
10、12、16、17、20、25、26、33+ 13、
16。（仅供参考）

双色球今晚开奖
奖池8.10亿

某社区团购平台上不少1分钱商品，供新用户专享。截图

某短视频社交平台截图。

“从电商大战到外卖大战，从网约车到共享单车，还是熟悉的配
方，熟悉的味道。”

你家门口的小卖部老板可能做梦也没想到，他们突然站在了社区
团购的风口——申请成为团长，帮助卖菜，坐等收钱。

背后发生了什么？未来靠“赚差价”的小菜贩还能生存下去吗？

社区团购为何这么热？

不过，在社区团购火热的背后，
有观点认为，这可能夺走数以万计
卖菜小商贩的生计。“我消灭你，与
你无关”，这句在互联网行业多次被
验证的名言如今落在了卖菜这个场
景，并有待未来的验证。

为什么？社区团购的模式是，
社区团购平台根据需求采购货品，
直接从仓库发货，然后送至团长指

定地点，由消费者自提。
“省去中间商的层层差价，再加

上补贴大战，你觉得小菜贩能有几
成胜算？”“起早贪黑经营一家菜店，
最后发现我们蔬菜进价和人家的零
售价一个样。”有网友这样留言。

国家职业教育研究院电子商务
行业分院副院长李建华认为，一般
而言，互联网企业切入的行业，必然

掀起血雨腥风，重新构建“游戏规
则”。

记者注意到，为了应对冲击，现
在一些农产品批发市场也上线了自
己的社区团购平台，只做本地化运
营，和兴盛优选等同台竞技。在抖
音等一些社交平台上，有菜贩已经
注意到这种情况，发声对社区团购
表示无奈。

小菜贩将何去何从？

团长高薪可以持续吗？

从普通消费者角度上看，互联
网巨头在社区团购上烧钱补贴，消
费者狂欢，但这能持续多久呢？

有网友称，“从电商大战到外卖
大战，从网约车到共享单车，还是熟
悉的配方，熟悉的味道。”“先播种，

后收割，薅多少，都被割。”
还有不少网友担心，“把卖菜的

小商贩全干掉，以后菜价是不是就
可以随便涨了？”“垄断以后就是涨
价，你看现在外卖价格，没有三五十
元，你能吃到干净像样的外卖？”

社区团购过后，菜价是涨是跌，
目前还很难下结论；是否会出现垄
断情况，也不好说。不过据媒体报
道，针对未来社区团购走势，十荟团
CEO陈郢曾表示，社区团购不会一
家独大。 （中国新闻网）

消费者可以一直薅羊毛吗？


