
租赁空调包安装包维修

不少学者看好租赁经济，认为“使用
权大于所有权”是市场发展大势，越来越
多的消费者对待商品的态度从“所有”转
向“使用”，他们更注重“商品体验”，而不
一定要“拥有商品”。

空调租赁市场虽然前景可期，但现
在也存在不少问题，比如目前国内尚无
针对租赁家电折损及引发事故责任划分
的法规标准，监管部门既缺乏执法依据，
消费者亦难以维权等。

业内人士许先生分析，目前个人租
赁空调业务并不普遍的主要原因是，从
长期使用的角度考虑肯定是直接购买较

为划算，“就拿1.5匹空调半年租金600
元来算，一年就是1200元，再加上500
元的押金就是1700元，完全够买一台新
的空调了。”

许先生还表示，空调租赁业务涉及
机器费用和人工费用，小规模的空调维
修站点不大会涉及这一块，一般只有比
较有实力的空调公司才会做租赁项目，
他们拥有稳定的客户群和一定的资金
链，“公司可以低价批量购买空调再转
租，一两年内就可以收回机器费用和人
工成本。”

（晚报记者 潘凡 见习记者 殷婉婷）

本报讯 持续的高温
天气让市民感受到了夏日
的“热情”，也为商家带来
了商机。空调、冰箱、风扇
等家电产品迎来销售旺
季，“降温”产品成了消费
者的“挚爱”。

昨天上午，记者在市
区多家超市和家电专卖店
看到，风扇、空调都已经占
据了显眼位置。“空调大概
什么时候可以安装？”“这
款价格这么贵有什么特别
的优势？”……有不少市民
在各家店内的空调、冰箱
区域浏览、咨询。

位于苏宁广场的苏
宁易购店内，智能控温空
调、节能空调、风冷无霜
冰箱正在热卖中。“最近
买空调的人很多，以前一
上午接待两到三档客户，
现在这种天，一个小时就
可以接待两到三档客户，
有时候是四五档。”某品
牌空调销售员陈莉葳介
绍，近几日前来购买的顾
客以急用空调的为主，有
的想以旧换新、有的想给
家中小房间添置，更注重
性价比，购买价位区间在
2500-3500 元。她告诉
记者，与春秋家装季顾客
更注重外观、性能等不
同，现在急用空调的这部
分顾客对于外观、性能要
求不高，诉求一般是能制
冷、制热、噪音轻就可以
了。

记者随访多名消费者
后发现，在今年热推的空
调产品中，大部分年轻消
费者会对WiFi远程控制、
自清洁等功能比较感兴
趣，中年消费者则更青睐
3D仿生风等功能。对此，

陈莉葳表示确实如此，现
在的空调不仅可以调节温
度的升降，更偏向于制定
全屋空气解决方案。

在冰箱销售区域，市
民王女士带着孩子正在挑
选冰箱，“来给父母新房子
买冰箱的，想买双开门
的。”王女士表示，因为经
常会跟父母一起住，所以
想买容量大一点冰箱，“还
希望冰箱有儿童锁，让小
朋友没办法打开。”“老房
子装修，想把老式冰箱换
成四门的新款。”家住盛岸
西路的市民徐先生和妻子
两人最后选择了一款内部
空间大、间隔高，上层可以
存放大锅，下层分左右冷
冻区的售价约八千多的冰
箱。

某品牌冰箱销售人员
王静介绍，气温上升后，冰
箱销售的高峰期也到来
了。现在冰箱的分区和功
能越来越精细化，如一些
冰箱自带净化功能、除湿
功能，顾客的需求也和以
往不同，“以前消费者对于
冰箱的要求就是普通保
鲜，现在完全不一样，会注
重全空间保鲜，包括冷藏、
冷冻双保鲜；注重容量大
等。对于价格的接受度也
变高了。”

“最近天气炎热，两
大主力产品冰箱和空调
销售呈大幅增长的趋势，
同比增长 20%左右。”苏
宁易购无锡大区市场总
监阮秋晨介绍，在销量上
升过程中，消费者对品质
家电的需求越来越高，所
以产品的客单价也提高
了约两成。

（张颖/文、摄）

花不多的钱就能把清凉送到家？
空调租赁市场大调查

持续数天的高温让很多人对外出望而却步，索性当起了“空调客”。除了再次被
引爆的空调市场之外，空调租赁市场也备受关注。花不多的钱就能把清凉送到家，给
人们带来便利的空调租赁市场情况如何？记者进行了走访调查。

记者在58同城、闲鱼等网站上搜索
发现，空调租赁业务的信息不少。询问
下来，大多租赁价格在半年500-600元，
会收取几百元不等的押金，包安装和维
修。这项业务对于一些经济较为紧张的
租房人群来说无疑是一个利好。

去年跟着亲戚从四川来无锡打工的
小刘和工友合租在方泉苑，入伏后气温
不断攀升，电扇也解不了暑热，小刘便和
工友萌生了装台空调的想法。电商上逛
了一圈发现一台1.5匹的挂式空调，便宜

的要1000多元，大品牌的则要2000多
元。附近空调维修点问下来，品相一般
的二手空调也要七八百元，安装还得另
外加钱。

小刘无意中在闲鱼上找到了一个空
调租赁的卖家，“1.5匹的空调挂机，租金
600元/半年，押金500元，包安装，租用
期内非人为损坏免费维修。”小刘说，跟
店家讨价还价后以1000元/半年的价格
租下了两台空调，“而且包安装和维修省
心了不少”。

工地和出租厂房业务多

调查发现，关于空调租赁，相对来
说个人租赁业务较少，工地、展会和企
业的租赁业务较多。租给小刘空调的
卖家介绍，他家主营制冷设备安装维修
和空调出租出售业务，“主要还是工地
租得比较多，个人少一些，个人的话今
年到现在为止租出去了10多台。”“前
几年工地租得比较多，20台起租。工
地大的话，一次要租出去上百台。订单
一般跟着工地走，工程少的话业务量也
就少了。”在水秀社区经营家电维修点
的朱师傅从2016年起就做过空调租赁
业务，但因为损坏维修成本高，去年开
始不做了，“有朋友还在从事空调租赁，
前几天租给一个工地四五百台空调

呢”。
记者在锡城某工地看到，这里批量

租用了集装箱式的活动板房，里面的配
套设施如空调、照明等一应俱全。“工期
长的话我们会选择租用这种板房，比较
方便。”工地后勤负责人介绍，这种生活
起居设施配套齐全的板房在租赁市场非
常红火，租金16-18元／天，“一般工期
短或工地规模不大的才会选择单独租赁
空调。”

此外，对于需要短期租赁办公楼或
者厂房的群体来说，租赁空调相对来说
更为经济。比如，购买一套全新的美的
一拖四机型要1.5万元左右，但如果采用
租赁的方式一年也就5000元。

新兴行业尚无监管标准

空调冰箱卖得火
对品质家电的需求越来越高
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