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在一系列市场环境的冲击下，一
些大学生代购开始理性地看待这份

“副业”。今年已经毕业的小李，目前
正在物色一份“正业”。她将代购的
位置摆得很低，“代购只是我生活的
一味调节剂而已。”

许洛洛则在考虑成为美妆护肤
视频博主的可能性，“身边人不太支
持，所以还在考虑。”

最忙的时候，章婷要在一天之内
处理超过500条咨询信息。为了回
复这些消息，她不得不在课堂上频频
掏出手机，根本无法专心听课。

忙碌的代购和学业之间的冲突
不容小觑。在海外网上的一则新闻
中，一个名叫查艺舟的留学生代购表
示，“因为国外和国内有时差，每天都

要熬到凌晨两三点才能去睡觉，手机
一直在响。第二天睡过头被迫逃课，
这种事情也发生过。”

得知自己的学生刘悦开始做代
购兼职时，辅导员刘红萌的第一反应
是担心她的学业受影响。

此后的每月谈话时间，刘红萌
都会格外注意这个女孩。她逐渐
了解到，刘悦做的是代购代理的工
作，也就是相当于代购的“中介”，
只负责和顾客联系，不负责发货和
进货。相比其他需要亲力亲为的
代购来说，代理代购省了不少时间
和精力，能够让她最大限度地兼顾
学习。

“同时我还发现，代购让她变得
更善于同人交流，而且也更加自信、

敢于发言。”刘红萌告诉记者，“代购
一定会榨取你的空余时间，但是是
否会影响你的学业，因人而异。”

刚开始做代购的那个学期，刘悦
的学习成绩并不理想。期末周的时
候，同学都在争分夺秒地复习，而她
却在朋友圈应对大量的订单。“那时
候促销活动优惠力度特别大，我每
天消息都回复不过来，根本没时间
复习。”结果那次考试，她有一门课
挂科了，这也让她懊恼不已。

这件事以后，刘悦退出了所有
兴趣社团和学生组织，将学习以外
的时间全部留给了代购，尽可能保
证不压缩学习时间。

在平衡代购与学业的问题上，
刘悦认为有舍才有得。“想要兼顾所

有事情确实是做不到的，这时候就必
须要放弃一部分。至于放弃哪部分，
看你的个人选择。”

（应受访者要求，文中大学生均
为化名）

（中国青年报）

人生第一桶金、与学业冲突……

学生代购副业的“赚”与“赔”

“你问的这个产品现在做促销活动，买一件包邮，还
送小样和面膜……”深夜11点多，章婷还在个人社交平台
上回复顾客的咨询信息。临睡前的几个小时，这名女大学
生打包好了要寄出的23件快递，用完了整整一卷胶带。

每到假期，章婷都在繁忙的代购中度过。记者在采
访中发现，如今像章婷这样从事代购的大学生日益增
多，他们因为个人时间自由，加上赚零花钱的需求，纷纷
在自己的社交网络圈中开启了代购副业，低价进货，再
通过“抽奖”等方式扩大客户群体。在赚钱的同时，他们
也要承担随之而来的经营和学业风险。

许洛洛想做代购的想法源于一
场旅行。读研时，因为身体不适，辅
导员和家人都建议她通过旅游散散
心，在确定预算后，许洛洛开始了自
己的泰国之行。

出发前，她的朋友听说泰国有些
产品比较便宜，请她帮忙带货，她关
于“代购”的想法开始萌芽。旅行结
束后，她带回来的不仅有被朋友们预
定的货物，还有一份崭新的“事业”。
虽然家长并不支持，但是许洛洛还是

选择坚持。
她投入三四万元进了货，第一个

月就卖出了100多单护肤美妆类产
品，成功回本。此后两年里，她做代
购的净利润超过10万元。

5年前的紫儿是湖北理工学院的
一名大一新生，因为很喜欢购买代购
产品，她无意间接触到了代购的管理
人员，也做起了代购。“一方面拿货比
较便宜，方便自己用；另一方面，卖给
别人还有一些提成。”

和许洛洛不同，除了代理费之外，
紫儿并没有投入太多资金进货，而是
靠着每单的差价，赚取些零花钱。

河南某高校研究生小李也经历
了从“自用”到“代购”的过程。刷微
信朋友圈时，小李第一次知道了“海
淘”这个词。她一边质疑着海淘的真
实性，一边又被海淘的低价吸引，开
始自己做功课、试着买点产品。

“海淘的特点是买得越多赠品越
多，买的东西我用不完，就在朋友圈

里转卖。”在妹妹的提议下，小李专门
建了个群，将存货出售给自己的朋友
们。读研究生期间，小李做代购的收
入足够支撑她的生活支出。

同其他代购人群相比，大学生代
购有其独特的优势。许洛洛表示：

“我们对同龄人的需求比较了解，对
传播渠道的掌控能力比较强，有着更
高的传播媒介素养。”和长辈相比，许
洛洛总是能更快地掌握App的使用
方法，对于新产品的敏感度也更强。

大学生代购的路上也有着天然
的“坎”。家人和老师的反对是第一
道，凑不足启动资金是第二道，很多
大学生关于代购的想法就在此戛然
而止。

在跨过这两道坎后，等待他们的
还有一系列麻烦。有大学生代购向
记者坦言，刚入行时就像无头苍蝇，
对代购的完整流程一知半解，从选
择物流到选择产品都出现了不少问
题。

刚起步的紫儿对物流路线的选
择曾是“两眼一抹黑”。由于不了解
快递里的包邮路线，第一次发出去总
价几十元的眼影，就交了60多元的
税。

大学生代购们的“选品天线”也
会偶尔失灵。有一次，因为某件产品
打折力度非常大，小李就趁着价格便

宜屯了很多货，最后却不得不面临滞
销的窘境。

在从事代购的过程中，自身的社
会经验不足也让大学生代购成为一
些“行骗达人”眼中的肥肉。

决定代购之后，许洛洛关注了不
少“知名代购”的微博。一次偶然的机
会，她加上了一个拥有千万级粉丝的
代购博主的微信，一番交流后，她相信
了这位代购，并同意做他的代理。

在交了代理费之后，她并没有按
照博主的要求直接进行销售，而是
留了个心眼，付了样品的钱要求查
看样品。这次留心也让她的这次代
理没有酿成大祸，因为这些样品最
后被确认为假货，她也因此损失了
4000元。

同其他代购群体一样，售后服务
问题也是大学生代购们头疼的问

题。由于他们的销售对象大多是同
学、熟人或亲朋好友，比起其他的陌
生代购群体，会“更不好意思拒绝好
友的售后要求”。

武汉市某高校代购张悦说，她每
个月差不多要处理五六件要求退换
货的商品，而她已经工作的同行往往
只会处理一到两件。代购行业的行
规是“非质量问题不予退货”，而张悦
却总会因为买家的肤质不合适等原
因被迫退款。

代购产品的破损率也是他们无法
避免的问题。从美国运回中国的快递
需要经过多次清关检查，再加上路途
遥远，不确定因素极多。在一次从美
国直邮回中国的代购中，章婷购买了
10瓶化妆水，到手的时候仅有5瓶完
好。

这些因为破损而被要求退款、退

货或者补齐差价产生的金额，往往只
能由大学生代购自己承担。

较高的收入让大量的年轻人涌
入这个行业，但是黑代理、假货、诈骗
等问题，是行业里难以根除的顽疾。

在从事代购行业的3年里，小李
见过了太多黑代理导致的假货事
件。这些黑代理特意挑学生下手，收
到代理费后就发假货，或者干脆溜之
大吉。

除了黑代理之外，“熟人”也常常
让这些大学生代购栽跟头。

许洛洛有一个从小认识的小妹
妹，对方说家里有商场，可以低价拿到
专柜的试用装。许洛洛了解后，没有
任何怀疑，立刻订购了7000元的产
品，最后却发现都是假货。她不由感
叹，“一个想骗你的人才不会管你是
谁。”

代购途中的“坡”与“坎”

代购对“学业”的冲击

（（资料图资料图））
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广告刊登热线

因租户欠租，拟用一批
全新家具（部分红木）抵偿租
金，总价值约100万元，有意
者请致电北创科技创业园。
联系人：钱先生
联系电话：18961700817

办公家具转让
苏和堂中医门诊（解放南路701号/朝阳公交停车场旁）400-102-0026
苏和堂膏方节预缴100元抵388元

●现伏焕荣开设的雷允上门店
遗失无锡华润万家太湖路店开
具的履约保证金收据一份，金
额33600元，声明作废

●遗失苏 BX1581(黄)道路运
输证：锡06327216，作废●遗失无锡麦可隆微生物制剂
贸易有限公司公章、法人章各
一枚，声明作废


