
现在很多养老机构提出了旅居式养老的概
念，就是在全国不同的城市都有养老设施，然后鼓
励不同地区的老人按季节分别去不同的区域养
老，这样可以做到旅游和养老两不误。很多老人
对这种方式也很感兴趣，都觉得是一种很好的养
老方式。这种方式到底是在解决老人的养老问
题，还是在解决老人的旅游问题？如果是解决养
老问题，那老人生命最后阶段的问题怎么解决，老
人的专业护理和医疗问题怎么解决？如果是解决
老人的旅游问题，好端端去一个城市旅游，放着星
级酒店不住，非要住到养老机构来吗？当然，从消
化一些旅游景点的存量房源来说，这种方式确实
是比经营酒店或经营养老机构要简单得多，也有
做得好的机构，确实可以做到养老和酒店度假两
不误，老人也比较满意，但能有这种能力的机构是
凤毛麟角。我们不要简单被旅居式养老这个概念
所吸引，而是要看机构背后的实力和运营能力。

现在有很多国外的先进养老理念和做法正在
逐步引入中国，但一定不能生搬硬套，要适合中国
国情才行。让老人快乐养老在全世界都是通用的，
但对于老人的快乐度而言，每个国家是不一样的。
比如有的国家的老人可能宗教是快乐的来源，有的
对于文化艺术的欣赏是快乐的来源。而中国人对
于美食的追求是全世界无与伦比的，所以一个养老
机构，如果在一日三餐这方面不能满足老人的话，
估计是很难让老人快乐的。另外中国老人还有一
个快乐源泉，就是喜欢和家人在一起，以前讲儿孙
满堂是人生最大的满足，就是这个道理。如果一个
养老机构不能吸引老人的子女和孙辈经常去看望
老人的话，估计老人在里面也不会很快乐。去外地
养老，去很偏僻的地方养老，也许老人会一时觉得
新鲜，但时间长了，缺少了一家人其乐融融的快乐
感，老人的幸福感也是要打折的。

现在养老院的模式和档次丰富多彩，高中低
档都有，看起来好像是解决不同层次老人养老需
求的做法。其实，选择养老院跟我们平常的普通
消费是不一样的，不是说收费越贵越高端就能满
足老人需求的。从某种意义上来说，选择一个地
方养老其实就是选择了一种生活方式。既然是
一种生活方式，它就不仅仅涉及里面的装修是否
豪华，服务是否到位，提供的产品是否符合需求
等物质方面的需求，还要看是否能满足自己的精
神需求和心理需求，而很多所谓的高端养老院的
设计实际上只注重满足老人的物质需求，而完全
忽略了老人的精神需求和心理需求。事实上，在
西方很多国家，高端养老院的房间或床位往往空
置率很高，因为养老院固有的传统设计缺陷，没
法满足高端老人的精神需求，所以高端老人是不
会选择去那里养老的。试想，高端老人如果物质
条件充裕的话，物质需求在哪里都可以得到满
足。高端老人最需要满足的是他们精神层面的
需求，有的还有很多个性化需求，比如解决他们
的孤单寂寞问题，解决他们在艺术方面的精神享
受等，这些需求才是高端老人比较关注的。所以
不能简单就说高端养老院就适合高端老人，关键
要看这个养老院提供给老人的是怎样的一种养
老生活方式。

旅居式（候鸟式）养老靠谱吗？
话题
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4月下旬以来，无锡楼市松绑政
策不间断出台，好不热闹……在楼市
新政连环出击下，许多无锡购房者信
心得到提振，人气与成交量都在逐步
提高。

说起买房，讨论最多的是买哪
里，因为影响房子价值的重要因素是
板块，当然不同购房者的置业需求也
不同，所以置业选择也不尽相同。买
房除了看板块发展前景和潜力，更重
要的还得看“钱”，付得出的首付越高
选择空间也就越大。那么现在无锡
各板块的置业门槛又是怎样的呢？

据不完全统计（部分板块无在售
新房项目并未统计在内），目前无锡
起步总价150万以内的有5个板块
可供选择，主要集中在锡山区和惠山
区乡镇板块，分别为：锡北、玉祁、阳
山、鹅湖和东港，最低起步总价为
124万，起步面积为89㎡。

起步总价150-200万的目前有15
个板块可供选择，选择面较广，首房首贷
的首付门槛为45-60万（按3成算）。

起步总价200-250万的置业板
块，目前有6个板块可供选择，分别为
锡东新城、惠山新城、天一新城、东亭、
江溪和旺庄板块，首房首贷首付门槛
60-75万（按3成算），目前起步面积
为89㎡。若说锡东新城、惠山新城有
优质学区加持，天一新城是新城新秀，
那么东亭、江溪、旺庄绝对是传统的居
住区，配套完善，烟火气十足。

起步总价250万以上的目前有
6个板块可供选择，其中4个板块位
于滨湖区，目前置业门槛最高的是
蠡湖新城，在售新房项目仅华润静
安府，其高层产品已基本售罄，仅剩
叠墅产品起步总价约为590万。

当下置业经开区起步总价为283
万，起步户型为105㎡，首房首贷按照3
成房款比例首付约为85万元，目前经
开区府南板块总价门槛约为341万。
多数置业经开区的购房者名下并非仅1
套房产，也大幅提高了其置业门槛，首
套房（3成首付）情况下想在经开区挑一
挑至少得准备100-150万的首付。

要知道，这只是各板块的起步总
价，如果想要选择舒适度更高的大户
型，那么成交总价将更高。（星语说房）

无锡各板块的置业门槛是多少？
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中国老人的幸福感来自哪里？
话题

收费贵的养老院
就适合高层次的老人吗？

话题

近日，华夏银行无锡分行
成功发售两期私行客户定制私
募理财，共计金额2.6亿元。其
中，单笔发售金额最高达1.6亿
元，这也是华夏银行无锡分行成
立以来落地的单笔金额最大的
私行客户定制私募理财业务。

近年来，无锡居民人均可
支配收入稳步增长，高净值客
群逐渐扩大，中产客群不断崛
起。伴随着锡城居民财富的
积累，居民的财富管理需求开
始觉醒，迫切希望通过合理的
管理实现自己的财富目标。

面对市场变化，华夏银行
无锡分行第一时间主动与客
户沟通对接，深入探讨产品投

向和底层资产，结合客户需
求，以“投策报告触达”为切入
点，在兼顾收益和安全的基础
上，根据私行客户的资产规
模，消费偏好和风险评估等属
性量身定制个人私募理财方
案，协助客户迅速完成业务办
理。产品募集期、犹豫期、成
立日等时间维度属性均最大
程度满足了客户个性化资产
配置需求，保证了客户专属
化、个性化理财体验，获得了
客户好评。

记者了解到，为顺应当前
客户资金向财富市场转移的大
趋势，华夏银行无锡分行积极
响应总行号召，深入实施零售

金融发展战略，强化零售金融
顶层设计，单独设立财富管理
与私人银行部，推出财富管理
和私人银行双品牌，将零售业
务作为全行经营发展的稳定
器、业务增长的新引擎和金融
服务的新亮点。以客户体验为
中心，搭建“财富管理-资产管
理-投资银行”服务生态链，强
化财富管理体系建设，满足全
客群的多样性财富管理需求。

近年来，华夏银行无锡分
行积极响应无锡市委、市政府
加快建设“强、富、美、高”新无
锡号召，坚定实施“转型、转向、
转变”经营战略，充分放大资金
的聚合效应，与无锡同成长、共
发展，各项工作得到了无锡市
委、监管部门与总行的高度认
可和充分肯定。 （吴梦佳）

1.6亿元！华夏银行无锡分行成功落地
单笔最大金额私行客户定制私募理财业务

量身定制
兼顾收益与安全

双品牌驱动
搭建财富管理服务生态链


