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如果实在治不好或者养不起了，
怎么办？不少异宠饲养者选择了弃
养。背后原因，除了治疗花销大以
外，还因为一些异宠具有攻击性。

比如拟鳄龟，其行为像鳄鱼，
只要看到动的东西就会主动攻
击。据鳄龟饲养者王震介绍，拟鳄
龟属于长颈龟属，一只背甲长40
厘米的拟鳄龟，脖子能伸长达40
厘米，因此攻击半径大，且伸头攻
击的速度非常快，咬住了东西就不
轻易松口。

记者注意到，在一些网上宠物
店中，有不少人弃养狐狸，他们打
着“小家伙很活跃，不怕生”“雪狐
很聪明也很安静”“胖乎乎的，手感
舒服”等广告词，希望有人接收自
己的宠物。

张仙告诉记者，养殖场饲养狐
狸的成本很低，既不打疫苗也不吃
优质专用粮，只需喂一些成本低廉
的麦麸、豆粕和腐肉，且狐狸生长

周期快，打激素大概七八个月就能
繁殖，一窝最少五六只，这些原因
导致狐狸的售价很低，因此买的人
多，而且通常一次性购买几只。但
狐狸难驯化，如果给它套上牵引
绳，它会撕咬或尽力挣脱。

“买家多、难以驯化和有体味
这几个原因导致狐狸成为弃养率
最高的哺乳类动物。”张仙说。

近年来，张仙遇到的异宠弃养
现象明显变多。有一段时间，她不
得不临时在自家的自建房安置了
30多只被弃养的狐狸。这些狐狸
多少都存在一些问题，如具有攻击
性会咬人。无奈之下，她将一部分
狐狸捐给了动物园和爬宠观赏园，
又将一些性格较好且月份小点的
狐狸送给有经验的人养。

“如果能够回到过去重新选
择，我不会再养异宠了。”张仙对记
者说。（文中异宠饲养者均为化名）

（法治日报）

疯狂的“异宠”经济！
记者调查背后的法律与生态风险

记者近日调查发现，宠物市场如今不再仅仅是犬猫的天下，以蛇、蜥
蜴、壁虎为主的爬宠收获了许多人的青睐，兔子、鹦鹉、龟类等动物也逐渐
走进私人饲养者的视线。

异宠爱好者一般通过网络联系卖家，卖家通过寄递方式发送。这些
异宠，有的被饲养者用于观赏，有的被公开销售，渠道包括各类网购平台、
线下异宠咖啡厅、宠物店等。

然而，火爆的异宠市场给生物安全带来挑战。一些人出于猎奇、跟风
饲养异宠，却不了解其特性，一旦无法达到心理预期，比如“不亲人”“味
大”“难养”等，就会弃养。遭弃养的异宠，有的可能给他人带来危险，有的
因为是外来物种，还可能威胁本土生态平衡。

来自山东青岛的肖特是一名养蛇
达人，共养了20多条玉米蛇和一对屋
蛇。他介绍称，玉米蛇是最常见的宠
物蛇，脾性温顺，发展成熟，基础入门
品种价格较亲民。

“相比猫狗，爬宠更安静省心。养
3年左右时间，就能让它从七八克长成
三四百克的成体，等它繁殖看小蛇破
壳，很有成就感。”谈及自己养蛇的初
衷，肖特侃侃道来。

好看则是异宠受欢迎的另一个原
因。兼职从事狐狸领养和救助工作的
张仙，在2016年饲养了第一只宠物狐
狸，因为狐狸“看着好看”，能给饲养者
带来视觉满足感，并且投食时，它会给
主人回应，“好像在撒娇”。

艾瑞咨询发布的《2021年中国宠
物内容价值研究白皮书》显示，满足用
户猎奇心态的异宠内容受关注度逐渐
上升，在萌宠内容热度中占比在5%至
15%之间。

但美好在多数情况下都是短暂
的，取而代之的是养异宠带来的烦琐，
开销也不低。

肖特最主要的开销就是为宠物蛇
准备居住的蛇柜，持续性支出就是食
物。蛇的主食是鼠，冻鼠一般通过冷
冻运输寄到家里来，需要冷藏保存，但
投喂时需要解冻。此外，蛇是变温动
物，饲养者需要准备加热垫和温控，还
要定期给蛇洗澡，清理其身上的鳞片、
异味，防止皮肤病、寄生虫产生。

雪貂饲养者吴东的饲养程序更复
杂。他为雪貂准备了很多用品，如食
盆、专属厕所和一个空间足够雪貂活
动的双层笼子；由于雪貂怕热，在夏天
需要准备凉席、冰垫或降温的板子；如
果主人离家关闭空调，需要放置一个
小风扇；冬天则需要加绒加厚的吊
床。除去基本配置，吴东还购置了许
多玩具、专用沐浴露、化毛膏以及可以
让雪貂整个钻进去的毛巾袋。

肖特告诉记者，在电商平台上很难
买到蛇，因此“蛇圈”通常都是通过社交
平台交易。卖家多为个人，发普通快递，
承担风险；买家收货后必须录开箱视频，
否则即使出现问题卖家也不担责。

因此，这条交易链中的主要角色是
中介，一般由买卖双方信得过的圈内人
担任。交易流程大致为：买家打钱给
中介-卖家发货-买家收到货确认无
误-中介给卖家打钱。如果出现问题
或交易纠纷，由中介判定。

“但‘爬圈’有许多不靠谱的代理，
人人都可以做代理，没门槛。”肖特说。

他遇到过这样一个情况，一名代
理没有货源，却用一套精美的摆拍图
在社交平台大肆宣传，坐地起价。比
如白化红蛇苗市场价为250元至350
元，而这名代理的售价是780元。

肖特发现，“爬圈”有许多代理甚
至不具备养蛇的基础知识，靠着网络
上虚虚实实的消息给买家讲课。买家
购买后，收到的宠物蛇经常货不对板，

“即使是人品过关的代理，也无法完全
保证宠物没问题，因为代理手中没有
货源。有些还是‘代中代’，代理在自
己的下一层继续招募代理，往往一个
代理的上级有许多层”。

异宠市场为何需要代理存在？作
为实体售卖方，吴东给出的解释是：一

些商家饲养的动物大量繁殖，其无力
全部售卖，因此需要代理。由于一些
异宠买家往往通过视频来辨别蛇的好
坏，因此一些代理往往将病蛇拍出健
康的样子。“只要买家看过视频后拍
板，就需要先交定金，等收到动物，即
使发现存在问题，定金也无法退还。”
肖特说。

如此交易模式下，宠物疫病成为
另一大隐患。记者从多名异宠饲养者
处了解到，他们大多通过线上交易平
台购买宠物，或是经熟人介绍一对一
售卖，“检疫”距离他们十分遥远。对
此，宠物疫病防治专业人士颇感担忧：

“异宠购买没有固定的市场和明晰的
供货渠道，动物究竟从哪儿来、是否经
过检疫、身上是否携带病毒，都不清
楚。”

在北京做特种动物兽医已经5年
的刘嘉奇告诉记者，所有快递都不能
邮寄活物，常见的宠物托运包括空运
和陆运，陆运有高铁、火车、专车和汽
车，空运即是飞机的货舱。但无论什
么方式，都需要提前办理检疫证明，由
专业的托运方承办。

“由于特种动物的关注度不及犬
猫，即使有人偷偷通过快递运输，在这
个过程中出事也难引起关注。”刘嘉奇
说。

从业8年的南昌德诺动物医
院异宠中心一位江姓医生说，宠
物只要被运输，就会有生病风险，
会出现中暑等应激反应，身体无
法第一时间适应突然改变的外界
环境，容易产生一系列代谢障碍。

宠物生病了得治，然而目前
异宠医院的覆盖度、专业度仍有
欠缺。

该医生介绍，异宠医生的门
槛较高，首先必须是动物医学相
关专业出身，接着才可以考职业
兽医师证。起初，国内并没有异
宠治疗的专业培训，部分平台请
国外老师来国内讲课，边讲边由
译员翻译。每接诊一种异宠，都
需要大量学习，才有可能制定出
合适的治疗方案。

根据其接诊案例来看，异宠
治疗的研究没有犬猫成熟，但异
宠的代谢非常快，是人类的四五
倍，“所以它们不能扛病，往往是
主人上午发现宠物生病，下午就
已经病危了”。

“异宠大多原本是野生动物，
善于通过伪装来保护自己。作为
宠物，它们会在主人面前强行打
起精神，假装正常进食，一旦主人

离开便立刻萎靡。”江医生说。
一些异宠饲养者也看到了这

些问题，所以他们一般会根据经
验摸索治疗。吴东的经验就是：
小病自己治，大病治了也没用。

自己怎么治？记者注意到，
很多饲养者会在网上寻医问药。
某线上问诊平台数据显示，去年

“双11”期间，针对龙猫、刺猬、乌
龟等异宠的在线咨询单量环比增
长了23倍。而寻医问药带来的一
个问题是，催生了不少胡乱支招
的网络“医生”。

刘嘉奇发现，网上有很多没
有任何资质的所谓异宠医生，随
意作出诊断并且随意用药。一个
正规的特种动物医生，常规情况
下日均接诊量大概在 5例至 10
例。

“宠物医院规模不一，硬件设
施存在差异，聘请的医师从业年
限不一，因此定价差距大。”刘嘉
奇说，一旦治疗失败，宠物主就会
有意见；即使治疗成功，也有人认
为价格过高而心生不满。然而国
内并没有相关的机构可以解决此
类纠纷，报案也只能调解纠纷。

饲养
养眼陪伴成本居高

买卖
随意定价货不对板

医疗
兽医匮乏自治盛行

弃养
难驯服有体味被弃


