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本报讯“您好，我是顺丰快递，您的‘同
城半日达’到了。”昨日下午3时，家住江苏省
无锡市梁溪区金山四支路的张先生收到了上
午10点半从梅村新锦路寄出的快件，快件的
高效便捷令他连连称赞。据悉，3月20日无
锡顺丰上线了“同城半日达”的服务，实现上
午寄件下午到，下午寄件晚上到，受到欢迎。

此前，近距离寄件通常只有隔天送达的
普通快递或类似跑腿的同城寄送服务，前者
不够快、后者费用高。今年春季，顺丰速运
配送时效和服务双升级，在全国范围内推出

“同城半日达”。“这项服务可以弥补我们在
同城急送和普通快递产品之前的短板。在
同城范围内，无论远近，它的价格都是一样
的，只比普通的快递贵1~3元不等。这项服
务上线以后，感受到市民在这方面的需求量
还是蛮大的，就拿宝龙片区来举例，基本上
一天会有两三百个单子。”顺丰速运宝龙片
区业务经理蔡玉波说。

“我们有个客户是做中药代煎服务的，
同时为5个医院、卫生院服务，有了同城半
日达的服务后，患者不用长时间在医院等待
或者重复往返取药，我们能直接送上门，十
分省心方便。”新锦路业务部李主管说。

在经开区上班的徐女士表示，“公司时
常需要寄一些文件，对时效要求高，但同城
跑腿和同城急送收费也高，动辄几十元，不
如自己开车跑一趟。顺丰推出同城半日达
服务后，价格优势明显，现在有文件就喊他
们来收，减轻了我不少工作负担。”

据了解，4月17日起顺丰会进一步扩大
“半日达”服务范围，在常州、无锡两大市之
间可以实现上午寄件下午到、下午寄件晚上
到。 （陈怡迪）

在油菜、苜蓿、虞美人花海
中感受本地新茶的清新茶香以
及精致茶点，共享邻里互助热
情，一场包含乐享乡村、品味茶
香、欢乐购物以及邻里互助文
化的茶文化节人气满满。“品味
春华·茶味道”2023 无锡斗山
太湖翠竹茶文化节暨锡山区

“邻里生活节”昨在八士市民公
园举行。本次茶文化节从4月
14日开始到4月16日结束，现
场不仅有太湖翠竹新茶展销和
直播间，还有新能源车、家电以
及本地农副产品等各类春季促
消费内容，文旅和消费大戏联
动。

眼下正是“太湖翠竹”这张
无锡名片最“闪光”的时节。就
在清明当日，斗山的千亩茶田风
光美上了央视四套。锡北镇有
关负责人介绍，今年该镇的太湖
翠竹年产值可达 1亿元左右。
记者走访得知，斗山一带现有
3000多亩茶园，主要出产太湖
翠竹绿茶，目前有 18家茶场。
当日，经过当地茶叶协会评选的
13名太湖翠竹手工炒制能手以
及5家优秀茶企获奖。

42岁的王银花是当日获奖
的手工炒茶女能手之一。随着
第一代茶农年岁渐长，王银花等

“茶二代”不断成长，在提升品
质、扩大茶园、光大品牌上不断
努力，让太湖翠竹这杯诞生于上
世纪80年代的无锡名茶不断焕

发新的生机与亮点。
许晓波是无锡茗品茶业公

司的负责人，也是当日获奖的
茶企代表之一，这位2011年经
手管理现代茶园的年轻人在管
理中格外注重种植管理和产品
品控。在直播镜头的切换中，
他所在的企业519亩茶园一片
雨洗青山四季春的宜人风光，
新泡的太湖翠竹根根直立、清
秀挺拔，现代茶产业规模、品
质、仓储的一流环境令人心驰
神往。

在另一获奖者太湖翠竹茶
业负责人陆明眼中，坚守传统和
创新发展在农业新技术的实践
中都很重要。这几年，他和团队
成员共同研发的桂花翠竹、桂花

虹螺春等新品成为朋友圈的“爆
款”。他先后尝试用珠兰、茉莉、
玫瑰、陈皮等搭配太湖翠竹，窨
制带有花果香的新款红绿茶，形
成了带有鲜明技术优势的生产
和窨花工艺。

据介绍，锡北镇正在积极培
养新一代茶文化专业传承者，通
过走进专业学院学习培训和把
权威专家请进来手把手传授等
形式，持续培训一批年轻且有较
高艺术操作手段和茶叶品评技
法的民间茶艺师、茶叶评审师、
茶道高手能人，为斗山地区茶业
兴起、茶文旅发展营造一个活
跃、浓郁的品茗鉴赏氛围，实现
现代茶产业和旅游服务业的交
叉互补融合渗透。 （陶洁）

从无锡车管所了解到，一季度，
无锡共上牌新能源车辆18058 辆，
其中 1 月份 4647 辆，2 月份 5312
辆，3月份8099辆，增长势头明显。
同时，无锡新能源汽车市场渗透率
达 35%，超过全国的 26.1%。具体
到品牌上，比亚迪依然遥遥领先，无
锡金风比亚迪 4S 店工作人员“大
熊”告诉记者，今年一季度比亚迪全
国销售了55万多辆，门店的销量也
呈现逐月提升的态势：“进入 3 月
份，消费者的消费热情有了明显提
升。去年整个比亚迪的销量是186
万辆，今年要冲击 300 万辆乃至
360 万辆。可以说，新能源汽车在
整个汽车行业已经不是趋势，而已
经是现在了。”

“一季度我们在无锡交付了
1100 台 左 右 ，全 国 交 付 了 大 约
31000台，跟去年同期相比有不小的
增长。”蔚来无锡区域公司总经理王
巍告诉记者，1月和2月的汽车消费

市场增长尚不明显，但是进入3月份
后，就出现了明显回升，像无锡、苏
州等经济发达的城市，新能源车的
渗透率普遍较高，“可以说，新能源
车的销售和市场是向好的。”合创无
锡合新体验中心店长孙跃也表达了
同样的看法，他认为新能源车市场
正在快速复苏并表现出强劲的增长
势头。

4月13日上午，江苏首座蔚来第
三代换电站在立信大道亮相，这是全
国首发的10座第三代换电站之一；4
月中下旬，合创在无锡的首个体验中
心也将正式营业。

“大熊”告诉记者，无锡对于新能
源汽车有市区两级补贴政策，这既增
加了消费者的购车热情，也提升了车
企的信心。孙跃则认为，无锡新能源
汽车的基础设施建设也是重要原因，

“对新能源车来说，补能方不方便是
要不要买车的重要因素。”从无锡市

政公用新能源科技有限公司获悉，目
前，无锡主城区充电站已基本覆盖，
外围区域充电需求不断增大，今年计
划再建103个充电站、1500台充电终
端，重点关注锡山区、惠山区等当前
场站覆盖率较低的区域，继续以“大
手笔”推进“3公里充电服务圈”目标
实现。

王巍介绍，预计到本月底，蔚来
在无锡的保有量将达到1万辆，是保
有量较高的城市，同时保持着较高的
增速。王巍认为，今后，新能源车行
业的竞争将是售后服务和技术的竞

争，这也是蔚来积极布局换电站的原
因，“我们今年将在全国部署一千座
换电站，其中有四百座是在高速服务
区，方便用户远行。预计到今年年
底，无锡将完成 50 座换电站的建
设。补能基础设施建设是我们蔚来
体系化的竞争力，其他还有售后保
养、维保服务等。”

“大熊”同样认为，技术储备、创
新研发是新能源车企的生命线，今
年比亚迪推出的几款车型一上市就
广受欢迎，部分车型的价格甚至下
探到了10万元以下，这些都是由技
术优势所带来的。他表示，后续的
电池升级、软件的开发将是车企竞
争的赛道。

（晚报记者 甄泽/文 李霖/摄）

4月11日，中国汽车工业协会发布了一季度新能源汽车产销数据：今年1
至3月，新能源汽车产销分别完成165万辆和158.6万辆，同比分别增长27.7%
和26.2%，市场占有率达到26.1%；累计出口24.8万辆，同比增长1.1倍，显示
出我国新能源汽车产业发展势头正劲。

新能源乘用车消费升级趋势明显。无锡新能源汽车市场几何？有何吸引
车企的地方？连日来，记者进行了采访了解。

新能源汽车卖得越来越火
无锡市场渗透率达35%，超过全国的26.1%

“茶二代”当家的太湖翠竹更香了！

数据：
一季度销售增长明显

优势：
政策支持与完备的设施

展望：
服务、技术是发力方向

“同城半日达”
价格下来了

斗山茶田的采摘现场斗山茶田的采摘现场。。（（张轶伦张轶伦 摄摄））


