
清晨，外面寒风凛冽，吴海鹰
的工厂里却暖洋洋的。“窗明几
净、井井有条”是不少人来到这里
的第一印象，这是吴海鹰来到无
锡创建公司的第二年，也是他辗
转多地最后决定扎根在无锡的第
二年。

2018年，吴海鹰创办仪坤动
力科技（上海）有限公司，3年内，
上海仪坤已成为上海市专精特新
企业。2022年，吴海鹰决定将公
司总部搬离上海，当时，他一直在
寻找合适的土壤。作为专精特新
企业，无锡、苏州、张家港等地纷
纷向他抛出了橄榄枝。在众多优
秀的城市里，为何选择了无锡？
吴海鹰说：“无锡的智能制造领域
一直走在全国前列，对我们公司
而言，完善的上下游产业链十分
重要。除了地域优势，无锡市惠
山区也是给予了满满诚意，10000
平方米的厂房前三年免租金，后
两年租金减半，为我们提供了实
实在在的帮助，可以用‘量体裁
衣 贴身定制’来形容，我便顺势
而为落户在无锡，与无锡的故事
也就此开启。”

初到无锡，吴海鹰以及他的
团队感觉一切都是陌生的。但他
创办的无锡仪坤动力科技有限公
司却在一年的时间里，斩获国家
级、省级、市级“双创”大赛奖项，
收获令人瞩目的成绩。当被问到
有什么秘诀时，吴海鹰笑着说：

“要感谢这么一位‘引路人’。”当
时，他初来乍到,人生地不熟，惠
山区堰桥街道的主任徐庭荣找上
门：“惠山区即将举办科技创新创
业大赛，有没有兴趣参加？”吴海
鹰心里有些犹豫，一方面是因为
仪坤作为初创公司，重心想放在
生产方面，参加创赛可能会分散
精力；另一方面，吴海鹰从未接触
过创赛，对比赛流程、形式都不了
解，心里没底。

看出了吴海鹰的犹豫，但机
会难得，徐庭荣并不想让他们放
弃。“对于企业而言，能够在创赛
中取得名次，不仅能提升创业团
队的知名度；还能吸引各类创业
者、投资者和专业人士的关注，提
高创业项目的曝光度。”在徐主任
的再三鼓励下，吴海鹰决定试一
试。

然而，准备创赛并没有吴海
鹰想象中那么简单，因为对比赛
要求和标准不太熟悉，很多细节
需要不断完善。此时，徐庭荣伸
出援手，邀请了业内专家和导师，
帮助吴海鹰从项目纸质材料评
审、赛前准备、细节打磨、路演答
辩模拟等方面不断磨合。“一次次
无偿上课培训，一次次不厌其烦
帮我们修改PPT，一次次帮助我
们模拟答辩……”吴海鹰笑着说，

“都不记得培训了多久，只记得无
数个日日夜夜睁眼、闭眼就是上
课、模拟比赛。”最终，吴海鹰团队
拿到了惠山区科技创新创业大赛
二等奖。有了这一次的经验，吴
海鹰拿着自己的计划书走上了更
大的舞台，参加了国家级、省级、
市级“双创”比赛，也都拿到了不
错的名次。

命运的转折点在此扭转。当

时，吴海鹰急需投资。通过这些
大赛，吴海鹰的项目成功吸引了
无锡市天使投资引导基金的关
注，一笔1000多万元的资金如及
时雨般解决了他们的燃眉之急。

“来到无锡，真的很暖心，一位街
道主任都对我们如此上心，从政
策到服务到专业辅导，每一个环
节都让人感到在无锡创业很幸
福，我也更加坚定了在无锡扎根
的信心。”

如今，吴海鹰已经将他的妻
子、孩子、父母全部从武汉接到无
锡定居。作为“太湖人才计划”引
进的精英，“政府不仅给了我100

万元的购房补贴，还解决了孩子
异地上学的问题,让我们一家能
在无锡团聚，我创业也没有了后
顾之忧，真正实现了安居乐业。
如果要对无锡的营商环境、引才
政策说一句话，那就是‘谢谢无锡
成就了我’。”吴海鹰说。

（晚报记者 陈怡迪/文 受访
者供图）
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人才“引育用留”组合拳

实施重点企业服务专员制度，为322家企业提
供“一企一人”全链条服务。
全市共建成“青年人才驿站”49家，开放房间
1182间、床位2104个。

截至2023年11月底，全市共引进大学生9.95
万人、高层次人才 11187人、留学回国人员
2471人。优化优秀大学生“锡引”工程补贴发
放流程，人才引进落户2796人。

打造高端引才品牌，开展 4场高端人才招聘
会，推出4期高层次人才“求贤令”。
深入实施江苏卓越博士后计划，探索设立博
士后创投基金，全市新招收博士后科研人员
87人，完成年度目标的395%。

创新多元化招聘模式，开展135场“无锡云聘”
直播活动。
组织2023年“太湖人才计划”优秀乡土人才申
报，人社部 2022 年度最具成长潜力留学人员
创业企业入选数占全国1/6。

本报讯 元旦假期，锡城各
商圈人潮奔涌、新业态亮点纷
呈，在各商家节日促销活动的
联合带动下，市民消费热情攀
升，市场迎来火热“开局”。

在锡山区东北塘的食为鲜
饭店，数十名厨师在后厨穿梭
忙碌，挥勺颠锅，飘香四溢。厨
房里忙得火热，食客们同样兴
致高昂，大厅和包厢坐得满满
当当，男女老少举着酒杯欢庆
2024年的到来。市民冯女士提
前一周在这里预定去年12月
31日的10人家庭午餐，仅剩一
间包厢，“元旦在外面吃饭得

‘抢位子’，我提前2天过来点
菜，要是现场下单不知道要等
多久才能吃上。”

元旦伴随着即将到来的新
春，点燃了消费市场热度。无
锡多家商场、购物中心、特色街
区呈现供需两旺的态势。为吸
引消费者，各大商家举行丰富
多样的促销活动，江南大悦城
开启火锅烤肉季，大东方百货
元旦期间发放迎新礼券，阿里
巴巴、京东、美团、抖音、苏宁等
平台推出年货大促、大额满减
等活动。

各大酒店、餐厅推出节日
特色美食和团圆宴，吃饭要排
队成为这几天锡城餐厅的常
态。江南大悦城的品泰泰国餐
厅工作人员介绍，从去年12月
30日开始，晚上6点就满桌了，
不到晚8点，招牌空心菜就已售
罄。餐饮的火爆带动娱乐和零
售业态的增长，锡东八佰伴一
家儿童乐园的经营者王静说，
元旦假期以来，每天的销售额
比平时多了3倍不止。“从开门
到打烊，店里基本都是满的，特
别是饭点前后，生意爆火，有娃
的家庭吃完饭会来这里转转，
一些抢手的玩具小朋友们得轮
流玩。”

除了“买买买”的传统购
物，在此次元旦消费热潮中，区
别于衣食住行用，主打体验型
的消费模式也备受青睐。昨
晚，独立音乐人、策展人和书法
艺术传播者齐聚大东方百货，
上演“嗨翻夜晚”的跨年音乐派
对；在万象城，孩子们用糖画勾
勒心中年味，锡东八佰伴举行
千人放飞气球、冷焰火瀑布、非
遗打铁花和花灯贺岁游园会，
一场场视觉盛宴将元旦氛围感
推向高潮。

（陈婧怡）
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扎根创业，在无锡有信心

回回
眸眸
2 23

有一种幸福叫

“在无锡”
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