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一部《我在八零年代当后妈》将
短剧的风刮进大众视野，不知不觉
间，微短剧也享受了一把“上桌吃饭”
的待遇，成为人们茶余饭后的话题。
从横屏到竖屏，从十几分钟的短剧到
一两分钟的迷你剧，面对不同人群，
短剧分裂出更多的细分赛道，无锡也
有影视公司将目光瞄向了这片“新蓝
海”。

精心设计“钩子”

“怎么又要付费了，最近视频平
台上怎么全都是收费剧。”市民小吴
最近很犯难，她的母亲迷上了抖音上
的付费短剧，平时做家务的时候，就
把手机揣在兜里一边听着一边做，甚
至吃饭的时候也常常要把手机架在
支架上边吃边看。只是每部剧都是
刚刚看到精彩之处就跳出了付费弹
窗，母亲找她破解一下这个难题。“花
了不少钱，这短剧付费就是无底洞
啊。”小吴无奈道，自己“上头”短剧的
时候一晚上一两百就付出去了，一部
剧看下来也就一部电影的时长，但价
格却远超看一部电影。“没什么‘营
养’，但一旦陷进去了，就根本停不下
来，不看到结局不罢休。”小吴说，没
想到有一天看个电视剧也成了“烧
钱”的爱好。

从最初的90后、00后年轻人为
短剧买单，到80后乃至70后纷纷为

短剧掏腰包，短剧市场的潜力正在吸
引越来越多的投资客入场。“预计今
年年底，小程序短剧充值的收入就会
超越电影总票房和影视剧、网剧收益
的总和。”采访中，有业内专业人士如
此判断。

微短剧何以让人如此欲罢不
能？原因在精心设计的“钩子”上。
无锡本土编剧、演员杨文理就参加过
不少短剧的拍摄。他说，短剧大多和
网文套路类似，主打的就是快节奏和
大反转，用一系列的“爽点”让观众欲
罢不能，这用行话来说就是下“钩
子”，让观众心甘情愿地付费点播。
比如，主角是个勤勤恳恳的穷小子，
结果女友跟了富二代，随后发现自己
居然是“大佬”之后，开始扮猪吃老
虎，此类“打脸流”的吸金套路，屡试
不爽。

影视公司纷纷入场

“竖屏短剧起步比较晚，目前还
算是比较新兴的门类。”制片人郁晶
晶今年已在无锡拍了两部竖屏短剧，
每集1-2分钟的内容，一部80集的
剧情，拍摄周期基本在一周左右。其
中一部已在平台上线，另一部正在横
店进行后期制作。2022年，郁晶晶
就将目光投向了短剧赛道，当时主要
是在爱奇艺、优酷、腾讯、芒果等视频

平台播出，而随着短视频平台的兴
起，她又及时锁定了竖屏短剧这一细
分领域。

“确实是利润很高的文化产品，
但是风险也很大。”郁晶晶说，拍摄10
到15部可能才有一部作品盈利，所
以拍摄短剧要在一定的规模和体量
之下才能谈收益。即便风险如此之
高，入场的人依然是趋之若鹜，因为
只要其中一部“爆了”，就是巨大的收
益，前面投进去的都值了。

短剧的另一重风险在于观众口
味的变化。网络时代的产品，和传统
的电视及院线都不一样，2到3个月
风口就会转变。最初，短剧流行的是
男频剧，如赘婿、重生和战神类的题
材，主打的是“逆袭”。如今，女频的
增长速度非常快，从虐恋剧到甜宠
剧、萌宝剧、重生剧、年代剧、亲情剧
等，一时一个风向，没赶上趟或者过
时了就错过了风口。这也要求制作
组精打细算，严格控制成本，提高拍
摄效率，往往白天加晚上连轴通宵拍
摄。对演员尤其是主演来说，异常辛
苦。

打造短剧影视基地

近日，一支韩国影视公司团队来
锡西文化创意园“取经”，他们希望把
当前中国的爆款短剧进行本土化改
造，用韩国演员再拍一个版本。“我们

的制作预算是他们无法想象的，已经
形成了产业的集群，所以他们希望来
无锡合作拍摄。”锡西文化创意园相
关负责人介绍，短剧走向海外的步伐
很铿锵，甚至可以用“所向披靡”来形
容。爽剧模式走出国门后依然吃香
得很。不少国内的制作公司甚至已
经在国外驻点，专门从事当地的短剧
拍摄，而剧情的精神内核依然是国内
的套路。

“考虑到无锡有影视拍摄的基
础，我们希望今后可以在这里打造一
个短剧产业基地，集结行业内优秀的
制片人、导演、编剧，把这个新的业务
发展起来，形成影视文化产业新的增
长点。”该负责人透露，当前正在进行
一些前期的准备工作，今年计划拍摄
50部微短剧。

大量热钱涌入短剧行业，无锡本
土的编剧依然是“理性”占了上风，持
观望态度。“价格比不上宣传片，格调
比不上舞台剧，我们这种独立编剧写
这个图什么？”编剧喻女士表示，当大
家关注到一个行业的时候，往往看到
的都是幸存者，他们的背后还有不计
其数的“垫脚石”。因此，她目前并不
会考虑从事短剧的编剧工作。编剧
杨文理认为，短剧的拍摄团队已经和
专业电视剧的没啥区别，但为了压缩
成本，短剧在置景和拍摄环境上不那
么讲究，剧本也大多套路相似，缺乏
质感。 （晚报记者 陈钰洁）

为积极引导经营主体、市民群
众全面了解电子支付惠企利民政
策，享受电子支付发展成果，江苏银
行无锡分行大力宣传电子支付惠企
利民、减费让利的服务政策。今年以
来，该行在全市范围内积极开展主题
宣传活动，切实增强百姓享受现代化
支付服务的幸福感和安全感。

活动期间，该行充分利用全市
107家网点厅堂开展阵地宣传，向客
户发放宣传折页，推广“小微查”小程

序功能，介绍电子支付的特点及优
势，引导社会公众积极使用电子支付
工具。推进“进企入园”现场宣传，通
过社区宣传、进企宣传、上门走访、银
企座谈等形式，向网点周边个体工商
户、社区等开展精准宣传，提升大众
对“减费让利”政策的认知和理解，
扩大政策普及度。今年以来，该行
累计开展宣传335次，覆盖企业252
个，涉及人次1746人，获得了不少
企业主的好评。

经营着一家电子企业的王先
生，日前来到江苏银行无锡新区支
行咨询开户事宜。王先生表示，公
司初创期面临着成本压力大、招工
难、贷款难等诸多问题。支行了解
情况后，在向王先生介绍开户服务
的同时，也向其宣传了针对小微企
业的减费让利政策，如针对小微企
业和个体工商户可以减免开户手续
费以及后续账户的管理费等。王先
生表示后续将会选择江苏银行的服

务。
“支付降费 惠企利民”是商业

银行履行社会责任、践行金融为民
理念的重要举措，未来，江苏银行无
锡分行将继续打造线上线下双向驱
动的宣传模式，多渠道、多角度、全
方位地向民众宣传减费让利相关政
策，有效提升支付减费政策的社会
影响力，主动让利实体经济，践行金
融主体责任，持续将政策福利宣导
到位，共创良好营商环境。（李勤学）

一周拍一部，让人欲罢不能

无锡影视公司转战短剧“热土”

江苏银行无锡分行积极开展宣传活动

电子支付惠企利民

“多亏了江苏银行的大堂经理小
钱，为我守住了养老钱啊。”在江苏
银行无锡梨庄支行的营业大厅,一
位阿姨感激地说。

近日，江苏银行无锡梨庄支行
成功堵截了一起利用FaceTime来
电假冒公安机关的诈骗，保护了客
户的资金安全。

3月23日下午，客户邹阿姨来
到江苏银行无锡梨庄支行，她进入厅
堂时神情紧张，着急地向大堂经理咨
询定期存款提前支取事项。见阿姨
如此慌张，大堂经理钱敏一边安抚阿

姨的情绪，一边了解情况。沟通中她
了解到，邹阿姨刚刚接到自称上海某
公安机关的视频电话，视频中对方身
着警服，称邹阿姨的身份被不法分子
利用，为保护其财产安全，需把其名
下银行卡信息告知警方。“警方”的电
话让邹阿姨一时慌了神，当即将身份
证、银行账号等信息告知了对方，但
账户密码信息暂未透露。

大堂经理钱敏指导阿姨回翻通
话记录，发现对方是通过苹果手机
的“FaceTime通话”功能与邹阿姨
进行的视频通话。大堂经理凭借丰

富的反诈经验和敏锐的观察力，立
即判断这正是近期各地警方在提示
的一种新型电信网络诈骗。于是，
小钱第一时间协助邹阿姨关闭了

“FaceTime通话”功能，阻断了对
方通过该功能再次联系邹阿姨的可
能，避免阿姨陷入进一步的骗局。
同时，将该情况汇报网点负责人，在
确认邹阿姨未开通电子支付功能
后，采取重置账户密码、销户重开等
账户保护措施。

该网点负责人事后反复叮嘱邹
阿姨，这种新型的电信诈骗只要知

道手机号码或邮箱就可以和陌生人
语音或视频通话，且可以篡改来电
显示信息。极具迷惑性，切不可贸
然透露个人的银行账号及密码等重
要信息。

江苏银行无锡分行相关部门负
责人表示，随着反诈形势的日趋严
峻，该行将对内加强反诈培训、对外
加强反诈宣传作为常态化工作进
行。未来，江苏银行无锡分行也将继
续聚焦客户体验，深耕服务内涵，践
行以客户为中心的服务理念，切实保
护好人民群众的“钱袋子”。（陈韵）

江苏银行无锡梨庄支行

成功堵截一起FaceTime新型电信诈骗


