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本报讯 （晚报记者 陈怡迪）
“9：36：05转出，9：36：07到账，我
的医保账户余额顺利地从盐城转到
了无锡。”医保转移个人账户资金

“秒到账”的周培蕊对这样的办事效
率赞不绝口。3日，记者从市医保
中心获悉，这是江苏省内首例医保
转移个人账户资金“秒到账”，用时
2秒在无锡办理成功。

周先生在接受采访时表示，他
原本打算前往原参保地盐城办理
转移手续，但经咨询 12393 热线后
得知，通过“江苏医保云”平台即可

直接在线申请。他按照提示操作
后，不仅快速完成了医保关系的转
移，个人账户中的 2万多元余额也
实时到账，可正常使用于个人及其

“家庭共济”成员的医疗就诊费用
支出，“非常方便快捷，线上办理迅
速”。当天下午，周先生带儿子前
往医院就诊，这笔实时到账的资金
通过“家庭共济”政策得以给孩子
使用，为家庭带来了实实在在的便
利。

“省内医保关系转移个人账户
资金‘秒到账’已在无锡率先办理成

功，市民现在只需通过网上申请，即
可在办理参保关系转移的同时，完
成参保缴费年限和个人账户余额的
同步转移，解决就医患者为了医保
两头跑的实际困难。”市医保中心工
作人员介绍，以往医保个人账户余
额的转移过程繁琐，需要经过转出
地医保部门、银行，转入地医保部门
的多重审核，最后才能到达参保人
的新账户，现在我省优化升级了省
内转移接续清算模式，采用“先划转
后清算”，只需转出地和转入地医保
部门之间的直接办理，省去了中间

银行的出账入账环节，从而实现了
个人账户资金的“秒到账”，大大缩
短了办理时间。

目前，市民如需办理医保关系
转移手续，可通过线上或线下两种
途径进行申请。线上申请方面，市
民可登录国家医保服务平台APP、
江苏医保云等渠道，进入“医保关系
转移接续”业务板块，按要求填写相
关信息后在线提交申请。线下申请
方面，市民可持医保码（或医保卡、
有效身份证件等）在转出地或转入
地经办机构窗口办理。

风起云涌的市场中，汉服的
购买成本也在悄然飙升。来无
锡开店之前，徐红曾在江西凤凰
古镇经营汉服体验馆，比起两年
前，现在平均每套服装的批发价
上涨了100元左右。她说：“现
在一套服装的批发价要400多
元，这个市场的需求量会越来越
大，价格可能还要涨。”

记者在市场上发现，汉服

生意不仅是租赁和销售，在精
细的市场需求下已经延伸出妆
造、拍摄及照片精修全流程服
务。服装租赁费，一天在 150
元左右；化妆费用50至 80元；
摄影师跟拍加上精修照片，根
据照片数量不同需花费300至
600元。若是到远点的地方拍
摄，一天的费用要上千元。这
样的价格并未阻挡客人的消费

热情，汉服租赁拍摄成为景区
商业街上火爆的买卖。“现在流
行‘悦己消费’，出门旅游，体验
是最重要的，大家舍得给自己
花钱。我店里的客人从十几岁
到60岁的都有，南长街上的其
他汉服门店生意也都不错。天
气转暖，生意进入旺季，我打算
在无锡继续开店。”徐红说。

（陈婧怡/文、摄）

本报讯 3日，记者从无锡
市供销合作总社相关会议上
获悉，今年将开展多种形式产
销对接，推动各市（县）区社所
属流通服务主体及无锡供销
集团组织参加多形式、多场次
的农产品展示展销活动，利用
节假日和农产品销售旺季组
织农产品进社区、进商区、进
机关等营销活动，增强“供”

“销”两端的对接合作联系。
做强供销经济，“触网”必

不可少。据了解，2023 年全
系统实现销售总额 618.13 亿
元，其中，农产品销售额 121
亿元，电子商务销售额 38.1
亿元。“通过做优‘盛世优品’
电商运营平台，以无锡市优
质农产品展销服务中心为载
体，开通并完善直播带货、社
区团购、短视频宣传和线上
销售微信小程序，强化线上
流通服务功能。”市供销合作
总社相关人士表示，今年再引
领培育供销品牌 34 个，将无
锡名特优新农产品充实进供
销社农产品流通服务体系；打
造无锡市供销系统农业社会
化服务网、农产品流通服务
网、农产品冷链物流骨干网，
畅通农产品销路。 （陈婧怡）

身着飘逸长裙
踏在青石板上，樱
花树下定格回眸最
美瞬间……近两年
兴起的汉服热，不
仅让景区多了一道
亮丽风景线，也带
动汉服体验馆的生
意，在锡城景点附
近的商业街上，汉
服销售门店正如雨
后春笋般涌现。

江苏首例在锡办理成功——

医保转移个人账户资金实现“秒到账”

刚刚过去的周末，无锡各大
景区人头攒动，一眼望过去，总
不乏身着宽博飘逸服饰的汉服
爱好者，在樱花树和粉墙黛瓦旁
留下仙气飘飘的身影。来自哈
尔滨的刘媛媛和郑如月特意在
两天的无锡之旅中各租一套汉
服游玩南长街。“穿着汉服坐在
石凳上，后面就是古运河，融入
温柔的江南水乡，照片拍出来效
果很好。”郑如月说。像郑如月
这样从千里之外来锡的游客不
在少数，这几天的汉服馆，能听

到操着不同口音的游客。“来自
香港的、广东的、江西的，客人都
是成群结队来，档期已经快排满
了。”徐红在南长街经营一家汉
服体验馆，去年11月开业后生
意络绎不绝，进入赏樱季更是忙
得连轴转。“从上周五开始，我从
早上8点忙到次日凌晨1点多，
鼋头渚、南长街、三国水浒城是
这阵子游客最爱去的地方。”徐
红说，门店一共有 150 多套服
装，平均一天接待30位客人，簪
花服、马面裙、战国袍比较受欢

迎，有的客人穿上就不愿意脱下
来，直接买走了。

不少酒店也抢抓风口，利
用汉服带动人气。无锡瑞廷西
郊酒店紧靠鼋头渚，在一楼特
意开设“樱花集市”，为客人提
供汉服租赁服务。“在社交媒
体、明星网红效应等因素助推
下，汉服已经逐渐渗透到日常
生活中，成为穿衣流行风潮，我
们迎合当下消费热点，为酒店
带来新业态。”酒店相关负责人
李雪磊说。

再培育供销品牌34个

“三网”畅通
农产品销路

汉服+文旅激活“化学反应”
商家解锁“销售密码”

汉服生意不断升温


