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汽车金融市场正迎来变局。
据记者了解，5月底以来，四川，河南开封、信阳等地银行业协会密集动员会员单位签署自律公约，明确叫停“车贷高息高返”及“诱导提前

还款”等操作。另有消息称，6月起，部分银行在四川、河南、浙江等多地的车贷正在转向“低息低返”甚至“低息零返”模式。
所谓“高息高返”，是指银行把汽车金融贷款利率提升，然后一次性高额返佣给销售服务商的举措。有些汽车销售服务商还会通过将部分

返还的佣金以多种形式返给消费者，从而降低消费者购车的总价格。
近期，记者走访了北京地区的多个汽车4S店发现，部分汽车品牌“高息高返”仍在继续，如“贷五免二”的变种模式仍大量存在。值得注意

的是，在一些投诉平台上，针对“贷五免二”提前还款的纠纷也开始增多，部分银行为了避免客户提前还款，要求客户缴纳违约金等。
全联并购公会信用管理委员会专家安光勇告诉记者，“高息高返”在中国车贷市场较为普遍。销售方用“高息高返”模式刺激消费，可以短

期推动销量。但从行业风险管控角度，这种模式风险点较高。
另有银行业内人士指出，银行这种“高息高返”的形式无法持续，对于银行来说风险依然较大。他预计，未来车贷的“高息高返”模式或将在

全国范围内叫停。

“高息高返”虽然能够短期促
进汽车销售“繁荣”，但问题也越来
越突出。

招联首席研究员、上海金融与
发展实验室副主任董希淼表示，

“高息高返”的根本原因在于银行
获客压力的增大。车贷的获客渠
道基本上是被汽车经销商垄断，因
此银行、汽车金融公司要做好这类
消费贷款，只能通过汽车经销商获
客，这种排他性质也促使金融机构
通过返佣等方式扩大汽车消费领
域的市场份额。

然而“高息高返”的模式不具
有可持续性。董希淼指出，一方
面，“高息高返”将增加银行成本，
让银行息差收窄的压力进一步增
大。另一方面，这也会导致汽车金
融市场的无序竞争，进入拼价格的

“内卷”式发展。因此，这不利于整
个市场的健康持续发展。

安光勇也指出，“高息高返”的
做法，可能会导致借款人因隐性成
本高，违约概率上升。同时，“高返
佣”也会削弱银行利差，影响资金
运用效率。因此，银行正趋向审慎
放贷，强化贷后管理，降低潜在风险
敞口。

金融监管部门已经关注到这
类现象。今年1月，国家金融监督
管理总局重庆监管局发布《关于
进一步规范汽车金融业务促进汽
车消费市场平稳健康发展的通
知》，要求金融机构推进汽车贷款
业务“高息高返”整改，对照行业
自律要求全面清理存量业务。

随后，多地银行业协会也发布
了“自律公约”，对“高息高返”的现
象进行规范。

其中，四川省银行业协会发布
的《四川银行业信用卡汽车分期付
款业务和汽车消费贷款业务自律
公约》提到，当地银行业金融机构
要优化与汽车经销商合作模式，降
低对客实际利率、合理确定佣金比
率，要求当地银行业金融机构要严
格遵守行业自律要求，不得以高额
返佣等不正当竞争手段抢占市场
份额，真正通过提升自身服务质量
来增强市场竞争力。

开封市银行业协会日前也组
织召开了《开封市汽车消费金融业
务自律公约》签约会，要求做到“三
个杜绝”：杜绝汽车经销商向客户推
介高佣金汽车金融产品、杜绝经销
商诱导消费者提前归还贷款、杜绝
经销商扭曲消费者真实贷款意愿。

安光勇预计，结合监管对金融
风险的持续关注，未来全国范围内
将逐步推开这类规范，力求遏制
隐形高息和不透明返佣行为。汽
车金融机构应更注重长期稳健发
展，部分高风险或依赖高息返佣
的机构可能被淘汰。

“未来，车贷行业将监管趋严，
合规为先。”安光勇指出，监管机构将
继续加强贷款业务规范，遏制高息
返佣和不透明操作，促进行业健康
发展。同时，车贷产品将更注重个
性化、风险精细化管理，更多依托大
数据和AI技术提升审批效率与风
险识别。而在获客渠道方面，除了
传统4S店贷款，二手车金融、汽车
共享、租赁购车等新兴模式将成为
重要补充。车贷未来将向更规范、
智能、客户体验优先及风险控制严
格的方向发展，行业格局将经历洗
牌和优化。 (新京报）

车贷“高息高返”猫腻 优惠其实是“坑”

“现在购车基本上没有
全款买车的客户了。”在北京
的一家新能源汽车4S店里，
一位汽车销售告诉记者，现
在购车时几乎每个车型都有
贷款优惠政策，如其中一款
车通过汽车金融公司贷款后
的价格，可比全款购车便宜1
万元左右。

他向记者透露，消费者购
车贷款的期限是5年，但可以
免息1年。消费者还款满12
期（1年）即可提前还款。“因
为后面利息比较高，所以如
果贷款5年就不合适了，但1
年后结清就比较合适。”与此
同时，贷款机构还会给经销
商进行高达 16%的返点，这
些返点也会拉低消费者购车
总价。

这种“高息高返”的现象
不仅在汽车金融公司中出现，
在记者走访的多家汽车4S店
中，贷款优惠成了揽客的主流
优惠举措。

多家4S店在显眼的位置
摆出了“2年免息”“0首付”等
优惠措施，多家4S店店员告
诉记者，虽然贷款期限普遍是
5年，但消费者可在2年免息
结束后全额提前还款，这有助
于降低购车门槛。这就是所
谓的“贷五免二”。

某品牌汽车销售商在展
厅显眼处摆放了优惠措施，其
中写明“全系可享2年0息，利
息至高可省22198元”。

一位4S店店员向记者展
示，店中一款价值19.49万元

的新能源汽车，在合作银行给
出的车贷优惠中不仅“0 首
付”，还可以享受2年免息优
惠。在前两年免息时，月供为
3248元，仅还本金。但第三年
开始，月供升至3734元，总利
息还款为17483元，年化费率
为2.99%，折合年化利率则达
5.66%。

“这种做法本质上是贷款
利息通过后期高息部分补
偿。”安光勇表示，销售人员
鼓励提前还款以减少利息负
担，实际上银行在剩余期限
会提高利息回收。“这属于典
型的‘高息高返’变种，表面
上利率优惠，但总成本仍高，
银行通过高息部分补偿返
佣。”

银行并不希望客户提前
还款。在投诉平台上，记者看
到，近期针对车贷提前还款的
纠纷有所增多。部分购车者
表示，买车时销售人员称可提
前还款，但等到提前还款时却
被银行要求缴纳违约金。

据记者了解，上海、浙江
等地银行同步收紧提前还款
政策，如延长提前还款免违约
金期限、提高违约金比例，让
消费者“长贷短还”的省钱计
划受阻。

对此，多位银行信贷人员
告诉记者，不同地区的银行，针
对不同品牌、不同车型的信贷
政策都各不相同，因此无法给
出是否可以免费提前还款。
提前还款是否需要支付违约
金，需要看合同如何约定。

多地发布“自律公约”“高息高返”将黯然退场“高息高返”普遍存在 部分销售人员诱导提前还款
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