
购买二手车遭遇“幽灵车”
案例

本报讯 近日，上市半
月余的“六月黄”价格渐入
佳境，批发价较上市初期
明显回落。随着“虾蟹联
弹”等餐饮创新套餐走红，
这股“蟹”意风潮正从家庭
厨房席卷至整个餐饮市
场，为锡城夏日注入持续
涌动的鲜味活力。

在落霞农贸市场，水
槽内青壳白肚的“六月黄”
活力十足，蟹钳挥舞，宣告
着今夏第一波“蟹季”的到
来。这种经历第三次脱壳
的“童子蟹”，以其壳薄黄
多、肉质鲜嫩的独特风味，
成为无锡市民餐桌上的时
令新宠。

“ 今 年
‘六月黄’
差 不 多
是 6 月
中旬开
始多起
来 的 ，
比 往 年
稍稍早了
几天。”经
营户李春霞
一边麻利地为顾
客捆扎螃蟹一边介绍行
情，“现在每天能走一百多
斤，小规格的最俏销。”她
指着摊位上的蟹说，“像这
种1.5两到1.8两的母蟹零
售价大概在35元到45元
一斤，买的人不少，很多老
顾客就认准这个时令味。”

李春霞介绍说，目前价
格还算稳定，只是“六月黄”
的上市期比较短，大概只有
一个多月，想要尝鲜的市民
朋友得抓紧时间。

盛阳水产市场相关负
责人冯敏介绍，所谓“六月

黄”，实为农历六月前后上
市的未成年大闸蟹。虽个
头不及秋蟹硕大，却胜在膏
黄初成、蟹肉细滑。对于讲
究“食鲜”的无锡人而言，这
份夏日的独特鲜美，是季节
流转中不可或缺的舌尖记
忆。在价格方面，对比6月
刚上市时，“六月黄”整体价
格明显回落，主力规格2两
左右的母蟹从45元/斤左
右降至38元/斤左右。

“六月黄”的上市，恰逢
传统餐饮市场的夏季淡
季，为锡城餐饮业注入了
一股“限定版”的新意。记
者走访发现，不少原本主

打龙虾的餐馆、大排
档，纷纷将“六
月黄”纳入菜
单，推出极
具 性 价 比
的团购套
餐，成为吸
引 食 客 的
新招牌。

在梁溪
区圆融广场附

近一家龙虾馆，
店主杨平展示了新推

出的“蟹逅夏日”套餐，里
面包含香辣蟹和龙虾，售
价270元。“夏季龙虾生意
进入平稳期，‘六月黄’正
好是个很好的补充和亮
点，线上团购和门店点单
率都很高。”

这种“虾蟹联弹”的模
式在多家餐厅上演，有的
推出“醉六月黄”，有的则
创新“咖喱蟹年糕”，利用

“六月黄”肉质细嫩、易入
味的特点开发新菜式，有
效拉动了淡季的客流和消
费。 （陈婧怡/文、摄）
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业内专家建议，购买
二手车首先要查资质：选
择有正规营业执照的车
商，拒绝“路边摊”交易。
在查看手续环节，应该要
求查看车辆登记证书、行

驶证、原始发票，确认车辆
无抵押、查封的情况。为
了重点排查事故车、水泡
车、火烧车，还需要委托第
三方检测机构全面检查车
况。在签订合同环节，务

必明确车辆状况、保修责
任、违约责任等细节；尽量留
有证据，将所有沟通通过书
面形式（微信、短信）进行，口
头承诺需落实到纸面上。

（晚报记者 王佳）

买二手车，如何避开“坑车”陷阱？
“标价8万元的准新车，实际过户时却多出3万

元‘服务费’”“承诺无重大事故车，维修记录显示曾
发生严重碰撞”……近年来，随着二手车市场的快
速发展，消费者购买二手车遭遇“套路”的现象屡见
不鲜。买家维权之路有多难？谁该为“坑车”买
单？近日，记者展开调查。

无锡的程先生想购买
一辆别克GL8，经朋友介
绍通过微信联系上了二手
车商陈某某。2023年，他
分几次向陈某某支付了
21.85万元购车款，顺利将
车开回了家。本以为捡
了个便宜，没想到几个月
后，车辆突然被交警部门

“锁定”，无法上路、年审，
甚 至 连 过 户 都 成 了 难
题。原来，这辆车的出厂
合格证竟是伪造的！经
上汽通用公司鉴定，车辆
登记时使用的合格证根本
不是原厂签发的。程先生
这才发现，自己花大价钱

买的车，竟然是辆“身份存
疑”的“幽灵车”。当他多
次找车商协商退车退款
时，却屡屡碰壁，无奈之下
将二手车服务部和陈某某
告上了法庭。

新吴法院经审理查
明，这辆车的“身世”堪称
曲折：最初由案外人许某
登记，后转手给都某某，
再经二手车商倒手卖给
程先生。但无论流转多
少手，车辆合格证造假导
致无法正常使用，已经构
成了根本违约。面对车商

“责任在原始卖家”的抗
辩，法院明确：合同具有相

对性，程先生只与二手车
商存在买卖关系，有权直
接向车商追责。至于车商
与上游卖家的纠纷，可另
案解决。最终，法院判决
解除买卖合同，程先生退
车，车商退款21.85万元并
支付逾期利息。

在无锡某二手车交易
市场，多家车行均以“特
价车”“低于市场价”为噱
头吸引消费者关注。在
某家车行，一辆 2021 款
某品牌轿车标价 8.5 万
元。销售人员称：“这是
我们的促销车型，车况非
常好，买到就是赚到。”
然而，当记者以消费者身
份表示有意购买并进入
合同签订环节时，却被告
知需要额外支付“过户代
办费”“车辆整备费”等
多项费用，总计超过 2万
元。当记者质疑收费合
理 性 时 ，销 售 人 员 说 ：

“都是这样的。”
车辆真实车况不透明

是二手车交易的另一大
“雷区”。在另一家二手
车行，销售人员极力推荐
一辆 2020 款 SUV，宣称

“全车原版原漆，无任何
事故”。当记者要求查看
车辆维修保养记录时，对
方却迟迟没有拿出相关
记录。

“二手车车况鉴定专
业性强，普通消费者很难
辨别。”资深汽车爱好者
张先生透露，一些不良商
家通过篡改里程表、修复
外观等手段，将问题车辆

包装成“精品车”出售。
某知名二手车交易平台
的大数据显示，在其检测
的车辆中，约15%存在里
程数篡改问题，10%有过
重大事故维修记录。

除了价格和车况问
题，交易合同中的“霸王
条款”也暗藏玄机。市民
王女士告诉记者，在她购
买二手车时，有的合同规
定“车辆一经售出，概不
退换”；有的合同对违约
责任的约定明显不对等，
消费者违约需承担高额
违约金，而车行违约则几
乎无需担责。

新吴区法院法官表
示，在购买二手车后，出现
合同目的无法实现的情
况，买家有权解除合同。
该法官介绍：“如果标的物
质量不合格导致无法实现
合同目的（比如车辆无法
合法上路），买家可以拒绝
接收车辆或解除合同。如
果车商交付的车辆因合格

证造假被锁定，属于严重
质量瑕疵，买家退车诉求
完全合法。”

遇到车商称“问题出
在原始卖家”的情况，法官
表示，合同具有相对性，法
律明确规定找谁买车就找
谁负责，车商有义务确保
车辆无权利瑕疵，即便上
游卖家造假，车商也需先

向买家担责，再自行向上
游追偿。其次，维权证据
也相当关键。“我们需要保
留交易凭证，包括转账记
录、收据、微信聊天记录
（尤其是车辆状况承诺、价
格约定）；登记证书、行驶
证、合格证等原件务必查
验留存；还有第三方对车
辆的鉴定材料。”法官说。

“六月黄”价格回落

餐饮淡季焕发“蟹”意生机

买车遇“坑”怎么办？
说法

购买二手车如何擦亮眼睛？
建议

（（新华社资料图新华社资料图））

二手车买卖套路深
探访


