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线上秒杀竞买 线下特价优惠

“双11”，无锡楼市下起下起““红包红包””雨雨
单套房源最高优惠近30万元

今年的“双11”血拼热潮，蔓延到楼市。阿里、京东、苏宁三大电商纷纷
入局，干起“卖房”的大生意。与此同时，无锡众多项目“双11”促销大战也
迅速拉开，限时打折、特惠房、买房送物管费、到访抽大奖等活动此起彼伏。

在阿里和京东“双11”试水卖
房之后,另一家拥有电商平台的苏
宁集团也加入网上卖房的队伍。
今年“双11”期间，苏宁联手恒大
推出的1111套特价房，为消费者
省钱的力度达到一个新高峰。登
陆苏宁易购网站，不难发现，苏宁
在售的恒大旗下房产涉及到200
多个城市项目，仅无锡就有恒大悦
珑湾、恒大观澜府、恒大翡翠公园、
恒大御澜湾、恒大财富中心5个项
目在售。根据规则，活动期间，只
要缴纳99元意向金即可参与恒大
房源的秒杀或一口价活动。而成
功购买恒大房源的消费者，还可以
抽取最低5000元最高20000元的
苏宁家电大礼包，人人有奖。

阿里平台有上万套特价房源
进入活动，这些房源覆盖了全国范
围内许多热门学区房、地铁房和景
区房。目前“特价买房”已经全部
上线。据悉，这些在线的特价房源

主要在二三线城市以及江浙地
区。淘宝和京东均开辟出了一个
卖房业务板块，“特价房”、“捡漏”、

“抢拍”等关键词颇为抢眼。房子
都是正常按照评估价去拍的，起拍
价是市场价的六至八折左右，至于
最后的成交价，就要看这个房子的
热度。因此最终竞拍的价格不确
定，有可能捡漏，也有可能拍出高
价。据悉，过去一年有近3000万
人次在网上看房、买房。

业内人士指出，与过往只为
赚噱头的跨界营销不同，现在房
产销售领域的跨界合作力度史无
前例，既为消费者提供了实实在
在的优惠，也为房企创新营销模
式提供了可借鉴的范本。不过网
上买房和买普通商品还是有区别
的，并不是点一下购物车就可以
付款那么简单，而是要按照流程
先要交保证金或意向金，然后参
与竞买或秒杀。

为了赶上“双 11”这一波热
点，线下不少楼盘在“双11”没到
之前就已经相继推出了“双11”特
惠房源，如龙湖天鉅、玺悦珑庭、恒
大翡翠公园、恒泰悦璟府、绿地西
水晶舍、华发首府、融创大塘御园、
融创西羲里、融创长江映、乐享公
寓等等。这些特惠房源，优惠力度
较平时相对大，个别楼盘单套房源
最高优惠近30万元。

位于锡山区的恒大·御峰更名
为恒大·翡翠公园之后，营销节奏
快了很多。从10月中旬就开始大
力促销。除了网上卖房热火朝天
外，线下的推广力度也是空前。据
悉，项目今年就拿出了“双11”诚
意，现场推出5套特惠房源。特惠
房源中优惠力度最大的为一套位
于2楼的152㎡精装房源，一口价
(单价)16182元/㎡，项目正常在售
该面积段产品报价则为17500元/
㎡。此外，处于同一区域的华润江
南府，毛坯高层均价为16500元/
㎡。位于滨湖区马山板块的金轮

湖晓兰庭，降价幅度也相当大，高
达20万元/套。位于新吴区的太
湖雍华府，推出特价房，优惠房源
高达10万元/套。就连地产标杆
万科也蹭上“双11”的热度，推出5
套福利房源。

位于锡山区的新世界天悦，直
接推出100套八折房源，面积段分
为35、58、85和 125㎡四种户型，
从单身贵族到三口之家，从自住到
投资都能满足。更劲爆的是这些
房源里，单价最低的一套仅要
6858元/㎡。毕竟7字头都不到的
地铁公寓在如今的无锡还是相对
稀缺的。加之项目周边还聚集了
众多大型中高端商业，比如无锡荟
聚中心、宜家家居、深港国际等，进
而备受购房者关注。“双11”期间，
多个项目推出多套特惠房源吸引
客源，成交也相当不错。有购房者
表示，原本就打算近期买房的，正
好有“双11”的活动，等于直接领
取“红包”了，比平时买要省下不
少，这真是太好了。

与往年相比，多数楼盘在平时是没
有任何买房优惠的，到了“双11”也只是

“做做样子”搞促销。到了今年下半年，
情况发生微妙的变化。“今年的‘双11’
不是简单的蹭热点的问题了。快到年底
了，很多项目都面临回款难的问题。”一
名不愿具名的业内人士透露，受新的贷
款政策收紧的影响，今年10月份的商品
房销售行情有所降温，体现在土地拍卖
上，多幅地块均以底价出让，开发企业拿
地趋于理性。最新公布的2019年前三
季度房企销售目标完成率排行榜，52家
房企共有11家企业销售目标完成率超
过80%。剩余41家房企在四季度要加
把劲才能完成年度任务报表。

眼下，为了冲刺年度任务，不少楼盘
也是蛮拼的，上半年压根不会有的优惠
大餐也端出来了，购房者也可以好好坐

下来跟销售人员稍微聊聊让利幅度和优
惠了。诸如直降2000元/㎡、特价房、工
抵房、9折、团购专场的字眼也开始映入
购房者眼帘了。以梁溪区某盘为例，10
月底推出了一批工抵、特价房，跟之前楼
栋的售价相差很大，11月份又推出9折
团购专场。不少购房者表示，“开发企业
很舍得，都是真金白银的让利”。此外还
有开发商联动多盘，推出优惠或成交奖
励，还有联合中介推出特价房的。

近段时间，销售压力下，其他城市
有房企今年赶在金九银十之前抢跑，以
价换量，甚至传出降价消息。对此，无
锡房地产协会副会长兼秘书长沈洵表
示，无锡市场出现优惠促销是正常的市
场行为。当前无锡市场供需两旺，价格
总体保持平稳，未来走势也将更加稳
健。 （晚报记者 仙林/文 还月亮/摄）

线上 多个项目试水电商卖房

冲刺 各类促销真的多了起来

线下 诸多楼盘放出几百套特价房


