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和“冰雪游”相对的“避寒
游”一直是冬季旅游市场的主
角之一，海南、广东、云南等都
是传统的热门目的地。可谓一
南一北“火热异常”。

“银发族”是冬季“避寒游”
的重要消费力量。邓云岗表
示，老年人时间自由，对价格相
对敏感，适合冬季错峰游。南
方气候温暖、植被丰富，适宜老
年人户外活动，因此“避寒游”
受到他们的青睐。和年轻人出
门喜欢自由行不同，很多老年
人依然把跟团游作为首选。眼
下，很多旅行社和在线旅游平
台都适时推出了针对老年人的

旅游产品，如主打广西桂林、阳
朔、巴马的长寿养生探秘游，主
推体检、康养项目的海南博鳌
游等。无锡有几个银发团将于
本周启程。

从价格来看，无锡旅行社
的价目表上的价格涨幅挺大，
如无锡到长白山旅行团 12 月
初的团费为2999元，到了中旬
就上涨到了3899元左右，下旬
是4899元左右。对此，无锡旅
行社销售人员建议，有时间的
游客可以选择在年底前出行，
到了元旦等滑雪旅游高峰期，
价格上涨会更明显。

（璎珞）

市民小施就职于无锡一家传
媒公司，她说公司只有三十多人，
同事彼此熟悉，年会也会办得温
馨有趣。以往公司会选择一家安
静的、环境不错的酒店，年会上有
分团队表演小节目、游戏互动、抽
奖之类的活动。她表示，以前在
上海实习时参加过很正式的年
会，大家都会穿晚礼服、走红毯、
签名等，看着高大上，但她更喜欢

现在公司的年会：“太隆重就没什
么代入感了。”

“我喜欢有饭吃、有节目看还
有奖领的年会。”市民小陈说，她
就职的企业属于刚刚起步，去年
年会的规模不大，但大部分员工
都抽到了奖品，所以人人都很高
兴。“年轻人都是这样的想法，年
会就是图个开心、热闹。”

（张颖）

这个冬天，旅游市场不“冷”
“一南一北”仍是出游热门

今天下午，无锡直飞长白
山的航班正式恢复，这也是今
年的首航。30名无锡游客组成
了精致旅行团，对白雪皑皑的
世界充满了期待。随着各地陆
续迎来初雪，冰雪游线路的搜

索咨询量飙升。无锡各大旅行
社均表示，一南一北两头仍是
年底旅游热门选择，相比往年，
今年冰雪游团的关注度较高，
相信会成为“丁真同款路线”后
又一个爆款。

丁真同款路线火了，90后、00后热情高涨

丁真火了，连带着他的家
乡四川甘孜州一起受益。去哪
儿网、同程、携程等旅游平台数
据显示，11月底起，以甘孜康定
机场、亚丁机场为目的地的订
单量同比增长近两成，酒店预
订量同比增长111%。“最近接
到了多名90后游客，提出为他
们打造一条‘丁真的世界’同款
旅游路线。”无锡某旅行社导游
透露，第一波热情高涨的甘孜
旅游迷，大多是90后、00后，与
朋友结伴出游，喜欢拍照，爱探
索不同的风土人情，目前都已
在回程中。

“有一天，我突然被好几
个朋友问，丁真同款路线怎么
样，好玩不好玩，我当时一脸
懵，心想谁是丁真？”从事自驾
游工作的小李表示，搜索发现
仅携程旅游平台上，以甘孜为

关键词，有近 2000 条产品可
以选择，而这些旅游点之前一
直有，只是大伙没有特别在
意。近一个月来，为满足网友
去看看“丁真的世界”的需求，
反应敏捷的旅行社和旅游平
台设计上线了主打深度体验
的主题产品，无锡各大旅行社
自然不甘落后，从各家的海报
上看，设置了包括格聂神山、
稻城、康定、长青春科尔寺等
景点的多条线路。然而到了
本月，第一波热潮还未降温，
旅行社就因多种原因收不到
客人了。“主要是无锡去往甘
孜的交通不是很方便，还有去
往甘孜一般是去稻城亚丁，理
塘还不具备完整的旅游接待
能力，到了12月中旬甘孜气候
寒冷并不适合旅游”，无锡万
达国旅副总经理邓云岗说。

无锡直飞长白山首航受欢迎

近期的冰雪旅游开始升
温。特别是在东北三省，滑雪
节、冰雪嘉年华、冬捕文化节
……更有牡丹江、长白山等地
纷纷来无锡举办推介会。无锡
市旅游业协会会长王洁平表
示，今冬冰雪旅游市场的表现
值得期待。但值得注意的是，
增长会出现区域性特征，配套
成熟的目的地型雪场，以及城
市周边的休闲娱乐型雪场游客
人数将会增长较快。

无锡嘉途旅行社总经理蒋
巍介绍，10日下午2点，是今年
无锡飞往长白山的首航，有30
多名无锡游客前往。记者获
悉，目前长白山12月内的五星
级酒店的房间已订满，本月18
日还会增加一个长白山的航

班，目前旅行团也已成团，剩余
名额不多了，今年咨询预定冰
雪游私家团的游客明显增多。
蒋巍直言，今年无法出境游，很
多游客都是由此转化而来，并
选择去长白山，相比其他冰雪
城市，长白山的旅游费用较高，
整体配套设施也更高端。值得
一提的是，国内滑雪场多数从
11月中旬开业，持续到次年 3
月，游客会从 11月底增多，元
旦到春节期间达到高峰。记者
随机采访了无锡多家旅行社发
现，咨询预定量较多的冰雪线
路主要有“哈尔滨、雪乡双飞6
日跟团游”“冬奥崇礼、雪域布
达拉、古北水镇双高 5日跟团
游”“大东北、长白山、镜泊湖冰
瀑6日游”等。

月底旅游高峰期价格上涨明显

酒店忙忙碌碌
企业追求特色、员工满怀期待

又到一年年会季
市场需求总体稳定

又到年终岁末了，很多企业
开始总结全年工作、制订下一年
计划，“年会”成了这段时间的重
头戏。记者了解到，不同酒店、

餐饮店承接的年会类型各不相
同。有酒店方透露，相比往年，
今年的预订量有所下降，但总体
起伏不大。

酒店、餐饮店：年会套餐类型丰富，价格选择范围广

一到年底，市场上五花八门的
年会促销活动随之而来。从大酒
店到各类餐饮店铺，只要能承接活
动的，基本都推出了相应套餐。“我
们酒店从10月就开始承接年会预
定，价位是每桌1588元到2088元
起不等。”太湖华邑酒店工作人员
徐先生介绍，为吸引顾客，酒店推
出了与不同消费价位对应的礼品，
比如消费满一定额度送自助晚餐
券、高级客房住宿等。

“我们集团旗下是有不同类型
的餐饮店，价位是每桌一千多元到
三千多元，对应的年会预定客户也
不同。”欣旺集团工作人员李伟介
绍，年会的预定顾客涵盖各类企业
和社会团体，大型企业对宴会厅会

有较多的要求，更注重排场，小型
公司则希望菜品经济实惠，菜量多
一点。她表示，在预定的顾客中，
金宴大酒店的顾客以企业为主，比
去年增加了部分小型宴请，年会数
量同比增加400桌。迎宾楼菜馆
的顾客中则是老年社团较多，年会
数量同比基本持平。从集团整体
上看，预定总数较往年有所下降。

为争夺年会市场，大部分酒
店都拓展了服务内容。几乎所
有酒店都赠送软饮供席间畅饮，
此外还会赠送小礼品、预留贵宾
车位、免费提供厅内大屏、免费
提供音响老师全程服务等。也
有不少酒店则通过更新菜单、创
新菜品来吸引客户。

企业：更注重员工需求、文化内涵

“年会大概在下月举办。”无
锡本土企业水军锅巴的相关工
作人员介绍，因为年会有经销商
等客户参与，所以风格一般是中
规中矩并融入企业特色。比如，
去年几位合伙人就一起模仿了
四大才子表演节目，现场给员工
们送红包。员工也会表演一些
反串的搞笑节目、稳重大气的T
台走秀、时尚神秘的魔术表演
等。年会上，公司还会根据员工
的个性给大家颁发个人奖项。

“作为年轻企业，更希望年会能
让辛苦一年的员工们有个放松
机会，同时总结一年的成果、展
望未来的发展。”

“公司从2004年起每年都有

年会。”电装天电子无锡有限公
司工作人员介绍，公司年会以表
彰优秀员工、优秀团队等为主。
员工们有的会表演提前排练好
的节目，有的一边观看节目一边
用餐。当然，大家最喜欢的就是
抽奖环节。“主要是通过年会来
感谢员工一年的辛勤付出。”

一家策划公司的负责人王女
士介绍，以前企业年会多是交给
广告公司和策划公司来承办，现
在有越来越多的婚庆礼仪公司
介入了年会的策划和运行，也有
部分企业由自己的行政部门进
行相关策划。企业大多会要求
年会带有自身文化特色，体现对
员工的温情和谢意。

员工：喜欢代入感强、有趣的年会


