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说起与玉祁酒厂的渊源，那要追
溯到1997年了。当时我在锡山市广
电局太湖明珠电视台新闻中心当主
任。有一天，办公室来了一位二十来
岁的小伙子，声音洪亮，中等个子，圆
圆的脸上，忽闪着一双清澈的大眼
睛，格外有神。经过交谈，得知他姓
姚，名永海，毕业于天津商学院发酵
专业，是玉祁酒厂的供销科长，正准
备接手企业转制，因为我们的主打电
视新闻节目《明珠新闻》收视率在无
锡地区一直处于领先位置，所以是专
程慕名前来洽谈广告合作的。本着
扶持本土企业的宗旨，我台以比较优
惠的价格与酒厂签订了长期合作合
同，从那以后，玉祁酒厂就成了《明珠
新闻》的特约广告客户，而玉祁双套、
玉祁糟烧的美名，也随之传遍了电视
信号覆盖地区的大街小巷。

1997年夏季，无锡遭受了百年未
遇的特大洪涝灾害，第一时间深入现
场采访，是电视新闻记者的工作职
责。在半个多月的时间里，我台新闻
中心的十多名一线记者兵分几路，冒
着瓢泼大雨，分头赶往险情不断的锡
北、锡溧、京杭运河大堤，在泥泞不堪
的抢险现场做现场报道，每天只休息
四五个小时，渴了就喝几口凉水，饿了
就啃几口冷馒头，实在困了就趴在办
公桌上打个盹。值班到深夜，接到险
情报告，必须立即出发，可是又冷又
饿，怎么办？有人提议喝点烧酒驱寒
暖身，这可是好主意！于是台长马上
派人从仓库里取来了几瓶玉祁糟烧，
那是酒厂赞助我台的。打开酒瓶，浓
郁的酒香顿时弥漫开来，每个男人仰
着脖子“咕咚咕咚”连灌几口，顿觉浑
身暖流涌动，寒气顿消。几位文弱的
女记者在我们的撺掇下，也小心翼翼

地抿了几口，但见两颊飞红，瞌睡全
无。那糟烧酒力足，味道纯，喝下去像
一条热线，沿着喉咙直达胃部，全无杂
牌土烧的糙劲，难怪有爱酒人士称其
为“无锡小茅台”！在酒力的驱动下，我
们像加足了油的发动机，一个个生龙活
虎、精神抖擞地扛着摄像机、抓着话筒，
冲入密集的雨帘。因工作出色，当年年
底，我们电视新闻中心被中共锡山市委
授予“抗洪救灾工作先进集体”荣誉称
号，并获得集体三等功。在这份沉甸甸
的荣誉中，可是少不了玉祁酒的功劳啊！

其实，第一次与玉祁酒亲密接
触，还是在1986年初。当时我刚与妻
子谈恋爱，第一次登门拜访老丈人。
老丈人对我还比较满意，中午招待我
这位“准毛脚”时，特意从床底下摸出
来一瓶老酒，说是藏了好几年了。我
接过一看，原来是一瓶500克装的“玉
祁双套酒”，瓶身上已经积了一层灰
尘。据妻子说，老丈人平时很少喝
酒，这次大概是因为心情高兴，就拿
出了珍藏多年的老酒与我分享。此
前我从未喝过玉祁双套酒，也不知味
道究竟如何。翁婿俩相向而坐，妻子
为我们每人斟满一杯酒，我客套了几
句，就喝开了。先观酒色，但见琥珀
色的酒液清澈透明，宛如琼浆玉液，
煞是诱人；再闻酒味，鼻翼翕动，醇厚
温婉的酒香扑鼻而来，沁人心肺；细

抿一口，含于口中，咂摸一番，但觉酒
味香醇，甘洌无比，回味无穷。天下
居然还有如此美酒！兴奋之余，味蕾
大开的我彻底抛去了准毛脚女婿初
次上门的拘谨，大口喝开了，大半瓶
酒很快就被我喝光了。坐在对面的
老丈人笑眯眯地看着我，不紧不慢地
细抿慢品，边吃边给我介绍双套酒的
来历。在此之前，我只喝过家酿的米
酒和土糟烧，平生还是头一回喝到如
此美味、如此有历史文化的名牌黄酒，
更何况是在未来的老丈人家喝到的。
事后妻子悄悄地对我说，老丈人从我
喝酒的风格看出我是一个性子直爽、
性格开朗的人，所以第一印象不错。
从这一点来说，玉祁酒还起到了月老
的作用呢！难怪那甜滋滋、晕乎乎的
味道，至今还留存在我的记忆深处。

后来由于工作的关系，我跟玉祁
酒有了更多的交集。企业转制以后，
姚总夫妇俩夫唱妇和，同舟共济，把酒
厂打理得井井有条，厂区面貌一年一
个样，事业更是蒸蒸日上。近十多年
来，企业先后荣获中华老字号、江苏省
非物质文化遗产项目、江苏地方名特
优产品等多种含金量十足的称号，依
托别具特色的酒具博物馆、老酒库等
工业遗存开发的工业旅游项目也已雏
形初现。由于企业注重传承和创新，
市场越做越大，目前已形成系列化的

玉祁美酒，畅销大江南北。企业在取
得长足发展的同时，始终不忘回报社
会，在许多公益活动和大型非遗项目
展示的现场，都活跃着姚总团队的身
影，氤氲着玉祁酒浓浓的酒香。

说到酒具博物馆，还有一段佳话
呢。大约是在4年前，为丰富企业文化
内涵，姚总决定在厂里办一家酒文化主
题博物馆，专门收藏展示与中华酒文化
有关的器物。于是通过媒体向全社会发
出有偿征集公告，可是效果不理想，甚是
苦恼。后来我在筹备成立惠山区收藏家
协会的过程中，了解到洛社有一位民间
收藏家叫陆小明，家中收藏了六百多件
酒具，其中不少是唐宋时期的精品，苦
于面积有限，只能随便堆放在家里。如
果能通过牵线搭桥，说服陆总将这些宝
贝放到酒厂的博物馆里，岂非美事一
桩？于是我开始从中穿针引线，先是说
服陆总，与其让这些宝贝长年尘封于自
己家中不见天日，莫如让她们移驾到玉
祁酒厂的博物馆里，将绰约风华毕现于
万千游客面前，在充分发挥其社会效益
的同时，还能产生一定的经济效益呢。
再去游说姚总，如果把这些宝贝收藏到
酒厂博物馆里，每年适当支付陆总一定
的费用，岂非两全其美？结果是一拍即
合，双方在我的鉴证下，很快达成合作
协议：陆总将所有酒具移藏到酒厂博物
馆用于展示，所有权仍归陆总；姚总每
年支付陆总租金十万元，在拥有所有藏
品的展示权的同时，还必须负责藏品
的安全和维护。陆总也是一位企业
家，更是一名爱酒人士，在鉴证仪式结
束后举行的庆祝酒会上，几杯玉祁糟
烧下肚，酒意微醺的他主动提出，每年
十万元的租金全部用来购买玉祁酒！
真是爽快人碰到了一块儿，闻听此言，
姚总当场连干了三杯高度的玉祁白酒！
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