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最近，绍兴市民王小姐总会
把充满电的充电宝放进包里后才
出门。王小姐原本是共享充电宝
的“资深用户”，以往几乎每天都
要租用共享充电宝。但眼下随着
共享充电宝告别 1元 1小时时
代，王小姐只能重新开始自带充
电宝出门。

“人在外边，手机只要显示电
量低，我就开始焦虑，以前随手租
个共享充电宝就行了。但像我这
样的租用频率，还真租不起了。”
王小姐告诉记者，前阵子，她在柯
桥一家餐馆吃饭，习惯性地扫了
个共享充电宝，40分钟后归还，
手机显示扣了6块钱。

记者了解到，目前柯桥城区
随处可见街电、小电、怪兽、美团

等共享充电宝。不同品牌的共享
充电宝之间定价并不一致，而同
一品牌在不同场所的计费标准也
不同。如餐饮店、奶茶店，租用一
个共享充电宝费用在4-6元/小
时，而一些高档酒店、酒吧等场
所，租用一个共享充电宝则需要
10元/小时。

共享充电宝价格不再“亲
民”，甚至租赁一天的费用都可以
买上一个全新的充电宝，对此，柯
桥市民又有什么看法？

柯桥一家餐饮店的店主唐女
士说，以往学生族租用共享充电
宝的人数不少，不过最近，她明显
感觉大家能不租就尽量不租，“以
往一天租出30、40只不是问题，
现在涨价后，半小时就要 2 块

了。现在来吃饭的小姐妹之间互
相借自带的充电宝的又多起来
了。”

还有一部分市民则认为，几
块钱就能“临时救急”，目前共享
充电宝的费用还是在接受范围
内。

“要是手机没电了，还真挺麻
烦。”市民小陈觉得，出门在外，偶
尔使用下共享充电宝，这样的价
格还是能接受的。

另一位市民严先生说，以往
餐厅、酒店都能免费借充电器等
充电设备，不过有了共享充电宝
后，商家都不愿意提供免费服务
了，“如果一直涨下去，宁可出门
前给手机充满电，或者车里自备
充电器比较靠谱。”严先生说。

“开胸验肺”事件
细节曝光

时任新密市委书记
收了企业40万

时隔12年，河南新密农民工张海超
“开胸验肺”事件背后鲜为人知的细节，通
过一份起诉书得以披露。

12309中国检察网近日发布河南落
马厅官王铁良受贿案起诉书。其中介绍，
2009年张海超“开胸验肺”事件被媒体曝
光后，时任新密市委书记王铁良曾收涉事
企业董事长给予的40万元。而这只是其
受贿的“冰山一角”。根据检方指控，2002
年至2015年，王铁良利用职务便利为他
人谋取利益，收受、索取他人财物价值总
额超4100万元。

王铁良，男，汉族，1960年5月出生，
河南巩义人，本科学历；曾任郑州市金水
区委副书记（2004年 2月任正县级）、区
长、新密市委书记等职，2014 年 3月至
2018年9月任郑州市人大常委会副主任，
2020年4月通报被查，后因涉嫌受贿罪被
刑拘并逮捕。

2020年11月，商丘市人民检察院就
该案提起公诉。记者梳理起诉书发现，王
铁良被指控收受财物折合人民币共计约
4139万元。其受贿行为集中在郑州市金
水区和新密市任职期间，多涉及房地产开
发事宜，其中不乏索贿情形。

值得一提的是，根据检方指控，王铁
良其中一笔受贿款与曾经备受关注的“开
胸验肺”当事人张海超相关。

据新华社2009年7月报道，时年28
岁的张海超是新密市刘寨镇老寨村村民，
从事破碎、开压力机等工种工作3年多，他
感觉身体不适，被多家医院诊断为尘肺，
但企业拒绝为其提供相关资料。多方求
助无门后，他不顾医生劝阻，坚持“开胸验
肺”以求真相。

上述事件经媒体报道后，引起广泛关
注，时任河南省委省政府主要领导作出重
要批示。郑州市职业病防治所推翻先前
诊断，明确张海超为“尘肺病Ⅲ期”，新密
市劳动局也对张海超工伤予以认定。

“开胸验肺”事件还引起了新密市委、
市政府的重视。时任新密市委书记王铁
良在会上要求，各部门在最短时间内给当
事人张海超一个满意的答复。

对于涉事企业、也就是张海超曾经工
作过的郑州振东耐磨材料有限公司，新密
市委决定给予企业党总支书记侯振东留
党察看一年处分，依法追究企业后勤负责
人郑海军的责任，并对公司罚款25万元。

起诉书披露，2009年，王铁良利用其
担任新密市委书记职务上的便利，为涉事
公司在“张海超开胸验肺”事件被媒体曝
光后避免停产整顿提供帮助。2009年7
月、2010年春节前，王铁良在其父亲家中
先后2次收受该公司董事长侯某某给予的
现金人民币共计40万元。

截至发稿前，王铁良获刑情况未公开
发布。

2013 年 6 月 28 日，经过近 10 小时
的手术，无锡市人民医院肺移植专家陈
静瑜和他的团队为张海超成功移植了双
肺。 （澎湃）

共享充电宝“悄悄”涨价

40分钟6块钱！你还会用吗？
出门在外看到手机

屏幕右上角的“电池”变
红，随手扫一个共享充电
宝“江湖救急”已成为不
少人的习惯。曾不被业
界看好的共享充电宝，如
今收获了大批用户，成为
不少人的“刚需”，不过，
眼下，共享充电宝租赁费
用却悄悄涨价了，“充电1
小时，花费1元钱”的时代
已远去。伴随着一片“涨
声”，共享充电宝的价格、
信息安全等问题，再次引
起了人们的关注。

央视在2020年底调查发现，
商家提高入场费和分成是导致整
个共享充电宝行业租金涨价的主
因。这是由共享充电宝的商业模
式所决定的。据艾瑞咨询报告，
目前共享充电宝主要存在三种商
业模式，分别是直营模式、服务商
模式和代理商模式，企业通过不
同商业模式获得的租赁收入占比
分别为 72.0%、19.3%和 8.7%。
毫无疑问，在最主要的直营模式

下，只有铺设的线下商家点位越
多，地段越繁华，人流量越密集，
企业才能获得更高的收入。但也
正因整个行业95%以上的收入来
自充电宝租金，企业的财源命脉
被握在高流量地段商家手中，商
家拥有了议价的主动权；而行业
竞争激烈，也会迫使企业不得不
为了抢占繁华地段，主动提供给
商家更高的入场费和佣金。艾瑞
咨询报告显示，2019 年一台充

电宝的租赁收入中，几乎一半要
归商家所有，且这个比例势必会
不断攀升，以致压低企业毛利
率。怪兽充电的招股书数据显
示，商户成本甚至达到 50%-
70%，入场费和佣金支出在短短
两年间就上升了260.2%。由此
产生的成本，在单一收入源的商
业模式下，似乎就只能转移到消
费者身上来弥补。

（综合）

薄利多销一贯是共享经济的
吸金法则，且随着科技的进步，未
来手机的续航能力仍有较大的提
升空间，因此共享充电宝疯狂涨
价并非明智之举。对此合理的怀
疑是：难道共享充电宝企业已经
没钱花了吗？

天眼查显示，截至 2020 年
12月，中国目前在业、存续的共
享充电宝企业超 520 家，其中
75%以上成立于 2017 年及之
后。相应地，据报告数据，近年来
中国共享充电宝市场规模及用户
规模也不断扩大。但与此同时，
规模增速正持续放缓。

入场争利的企业不见少，做

大蛋糕的速度却越来越慢，分蛋
糕的难度也难免有所增加。
2020年5月，美团正式宣布入局
共享充电宝业务，凭借其在商家
群体中强大的流量优势，未来很
可能搅动原有的市场格局。据欧
瑞国际《共享充电行业发展报告》
数据显示，2019年共享充电宝行
业已经形成了以小电、街电、来电
和怪兽充电为龙头的“三电一兽”
格局，占据了85%以上的市场，
其中怪兽充电以36.4%的市场份
额占据行业首位。

2021年3月12日，怪兽充电
正式赴美上市，从其公布的招股书
数据，也能看出共享充电宝企业分

蛋糕的难度。小小充电宝，在
2020 年让怪兽充电营收 28 亿
元。要实现如此营收，关键还在网
撒得够大。怪兽招股书上表示，怪
兽充电目前在全国已至少铺设超
过66.4万个点位和 500万台共享
充电宝。然而，尽管怪兽充电
2020年的营业收入较2019年上
涨了近8亿元，同比增长38.9% ，
但净利润却从1.666亿元滑落到
7542.7万元，同比下降55.43%。

蛋糕越做越大，企业能分到
手的利润却越来越薄。业内人士
认为，之所以出现这种情况，很大
程度上是整个行业过分依赖租金
单一收入结构所致。

价格不再“亲民”

企业开始缺钱了吗？

谁在主导涨价？


