
问：捷报频传，聚势奋进。上个
月，三盛集团连续斩获中房协、中指
院、观点地产三大机构多项殊荣，包
括“2021中国房地产开发企业综合
实力TOP100”“2021 中国房地产
开发企业经营绩效TOP10”等。请
问这是一家怎样奋进的企业，有着
怎样的企业精神？

答：三盛1988年由实业起家，
2001年进入房地产，目前旗下3家
上市公司，布局从地产到科技、教育
板块，位列中国民营企业500强的
第208位，地产板块位列中国房地
产百强企业第 45 位。作为一个
2009年加入公司的老员工，我认为
三盛取得这样不俗的发展成绩离不
开三盛人的核心价值观——激情投
入、坦承共赢、追求极致。

我们的战略是精干团队、精准
投资、精致产品、精心服务。面对
未来，我们也明确了规模化和区域
深耕的发展策略，长三角作为总部
所在地也是战略深耕的重心之一。

问：几年前，三盛就在无锡打造
了三盛星悦城。去年三盛在无锡再
布一子。持续深耕无锡的背后有什
么深意？

答：无锡是长三角发展规划的
中心城市，自然环境优越，人文底蕴
深厚，经济十分发达。2020年无锡
GDP总量1.2万亿，人均GDP全国
第三，市场购买力十分强劲。我们
格外看重在无锡的深耕，就是看好
无锡长期的发展，以及无锡在长三
角发展战略中的重要地位和影响
力，希望通过深耕无锡来带动我们
在常州、宜兴、江阴，乃至泰州等周
边城市的发展。

问：此次三盛缘何选择在河埒
口板块打造新项目，并将集团的高

端产品系带来这里？

答：三盛在行业中以产品研发
和精细化服务见长，选中河埒口这
块地就是看中了土地本身的价值。

首先，区位优势非常明显，交通
便利、配套成熟。背靠惠山森林公
园，相当于拥有一个家门口的天然
氧吧；周边文化底蕴深厚，被荣巷老
街、梅园这样的文化地标环绕。同
时，河埒口板块也是城市的副中心，
随着交通配套的进一步改善，区位
价值更加凸显。

其次，地块本身的容积率和密
度都相对较低，适合打造高端的居
住产品。所以我们不仅在这里拿
地，还要把我们最高端的督府系产
品在这里展现出来。

问：在高端楼盘林立的今天，三
盛督府天承意欲打造的是代言无锡
的封面人居作品。与其他产品相
比，这个产品系有什么过人之处？

答：首先，督府系是三盛最高端
的产品系。我们第一座督府——福
州百督府就获封亚洲十大超级豪
宅，在业界享有盛誉。

其次，这个项目之所以被督府
系选中，也是因为它满足了督府系
的择址观。不仅拥有完备的配套，
交通、商业、学校一应俱全；还拥有
得天独厚的地理环境，背山面水，天
地灵气。

在产品规划上，我们非常重视
地块的文化渊源，也将着力在地文
化融入我们的产品设计。同时，我
们充分挖掘地块本身的价值，利用
代建绿地重金打造了江南会客厅这

一公共配套。从已建成的江南会客
厅就可以看到整个项目的设计理
念，既保留江南园林的特质，又结合
现代规划设计的手法、材质让中式
建筑变得轻盈。我们在小区的入
口、大堂、会所，在户型、精装修、外
立面等各个方面都精心研发、选
材。相信项目落成将全方位引领无
锡人居的风向，梳理无锡人居产品
的标杆。

最后，项目自身的配置配套也
值得一提。我们是无锡第一个将双
开门冰箱集成到橱柜之中作为交付
标准的，也是第一个将杜拉维特的
高端智能化卫浴产品列入交付清单
的。同时，我们为业主配备了恒温
泳池、健身房、瑜伽室、4:30学堂、
咖啡吧、酒店式大堂等一系列的高
端配套。

问：作为“专注中国家庭的头等
大事”企业使命的践行者，三盛集团
始终坚持将服务的细节做到极致。
旗下伯恩物业16年的守候，将极致
的服务变为日常，全方位呵护每一
个三盛业主的生活。请您披露下无
锡项目后期的服务是怎样的？

答：伯恩物业位列中国物业服
务百强企业第27位，作为国际一级
资质物业管理企业，服务超过了60
万中国家庭，以及大量政府办公楼、
医院等大型公共设施。我们的物业
服务坚持高端化、酒店化、定制化。
首创720°英式管家服务，除了日
常基础服务外，也会根据业主需求
提供1对1定制服务，比如为年长
住户提供家庭医生、健康体检、疾病
疗养等养老服务，为有娃一族提供

托管服务，为闲置资产提供租售服
务等等。

问：随着企业的不断发展壮大，
三盛也自觉承担起更多的社会责
任，积极投身公益慈善事业，打造有
温度的品牌形象。今年年初，三盛
集团荣膺“2020 年度责任品牌
奖”。这已经是三盛连续六年荣获
中国公益节“年度责任品牌奖”。在
投身公益方面，三盛是如何作为的？

答：三盛自成立以来就一直积
极承担社会责任，热心社会公益。
除了做好公司业务的经营管理之
外，我们也关怀员工健康、发展，多
年获得最佳雇主的称号。同时，三
盛创立了自己的公益品牌——“捍
卫爱”，目前已经设立了300余个公
益项目，涉及救灾、助学、环保、产业
支持等多个领域，上过救灾前线、捐
过希望小学，去年疫情暴发的时候
第一时间捐款500万元。公益已成
为企业价值观的重要内容，在整个
三盛的文化、品牌建设中占有重要
地位。

问：张总您是资深设计师出身，
对于产品品质自然有很高的要求。
督府天承属于新中式系列，目前无
锡市场上也不乏主打新中式的产
品，请您介绍一下督府天承的新中
式产品具有哪些特点和优势？

答：无锡市场上不乏优秀的项
目，其中很多中式产品都很精致，很
有韵味，我们在充分向同行学习的
基础上，加以提炼和创新，于是有了
督府天承的新中式，这个新中式归
纳起来就是：中而不古，新而不繁。

我们的产品借鉴了传统中式建
筑对礼序和仪式感的讲究，从庭院、
巷道到私家院落五进归家；同时，充
分挖掘在地文化资源，把荣巷、梅园
的文化元素加以提炼，用现代的材
料和设计语汇表达出来，使整体外
立面形象更加简约、简练，更加时
尚。所以从我们的产品上，大家既
可以体会到中式建筑的秩序、端庄、
传承，又可以从传统中式的繁复中
跳脱出来，享受现代的审美和情趣。
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督府天承，领衔无锡人居标杆
访三盛集团苏沪区域总裁张荣华

如果说建筑是城市的面貌，那
么土地则是城市的脉搏。三盛，深
刻洞见城市地脉，择址于无锡河埒
口山南这一块宝地，筑笔打造出承
载千年气韵的无锡督府天承。

督府，是三盛对城市的尊重与
理解；督府系，是三盛地产旗下最高
端的作品系。无锡督府天承，从理
想中走进生活，以不断超越的姿态，
绘制锡城美好生活未来蓝图。4月
29日，无锡日报报业集团房产融媒
中心记者独家专访了三盛集团苏沪
区域总裁张荣华，为我们进一步揭
晓了更多督府天承背后的故事，也
让我们感受到三盛集团持续引领无
锡品质人居的决心。

张荣华：
从业31年，三盛13年，资深地产高管，曾任三盛

集团设计工程部总经理，现为三盛苏沪区域总裁。
三年前，张荣华主动请缨从集团奔赴上海，开启了三
盛的长三角征程。筚路蓝缕，以启山林。一年后，苏
沪区域通过多个项目的开盘热销在这片热土上站稳
脚跟，为三盛集团总部移师上海打下坚实基础，成为
三盛加快全国化布局的排头兵。


