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近日，无锡小伙赵先生来到市福
彩中心兑奖，他在站点玩刮刮乐时仅
花费了60元，购买了3张刮刮乐，幸
运刮中“5彩钻”二等奖10万元。

兑奖时，赵先生格外开心。一向
喜欢玩刮刮乐的他第一次中10万元
大奖，他说：“平时工作压力大，工作
之余到福彩站点玩一玩刮刮乐，中了
小奖都能高兴一阵子，既放松又解
压。”赵先生购买刮刮乐也很随意，首
选一些票面好看的刮刮乐，玩的时候
也不会一直刮到中奖，而是每个票种
都会买一张，赵先生笑着说：“换个票

种可能就中奖了呢。”
中奖当天晚上九点多，赵先生的

店铺打烊后并没有直接回家，而是来
到了墙宅路150-21号32020491福
彩销售站，在这里玩起了刮刮乐。进
店后，他先挑了一张“幸运123”未中
奖，而后又选了一张“糖果派对”依然
未中奖，第三次挑了一张“5彩钻”，
刚刮开玩法区，在“我的号码”中就出
现了“中奖号码”，让赵先生激动不
已，全部刮开后足足出现了10个中
奖号码，而每个对应的奖金1万元，
赵先生幸运收获奖金10万元。

为积极传递“公益、慈善、健
康、快乐、创新”的福彩文化，践行
福彩“扶老、助残、救孤、济困”的发
行宗旨，让大众更多地关注福彩公
益事业，了解和认可福彩公益内
涵，江苏福彩决定举办首届福彩杯
江苏省全民魔方大赛暨老年益智
魔方邀请赛。

比赛项目为三阶魔方速拧，参赛
对象为18周岁至59周岁之间，身体
健康的江苏户籍居民，无锡赛区参赛
对象为在无锡工作的市民或在读学
生（工作市民提供社保证明、在读学
生提供学生证）。

本 次 魔 方 大 赛 按 照 初 赛 报
名、魔方比赛和获奖选手福彩“公
益行”活动三个阶段依次进行。
初赛报名时间为即日起至 2023
年 9 月 20 日。无锡地区初赛于
10 月 8 日开展，比赛具体时间和
地点待定，取前十名获得决赛资

格。决赛于 10 月 23 日在江苏省
扬州市举办。

本次比赛规则采用江苏省魔
方运动协会制定的《魔方运动规
则》。初赛阶段：使用组委会提供
魔方，采用两次取最快的方式决出
部分选手参加决赛，决赛名单现场
公布；

决赛阶段：使用自带魔方，采取
五次去头尾取平均的方式决出各项
目各组别获奖者。

报名方式有两种，一是识别以下
二维码进行报名；二是关注“无锡市
魔方运动协会”公众号——魔方赛事
——赛事报名。赛
事咨询热线：无锡市
福利彩票发行中心，
0510- 82822202，
0510- 82828627；
无锡市魔方运动协
会，18961851197。
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1元享788元大餐，这团购确实
是“大羊毛”。然而，却是“错付”。即
便如商家所说，是“平台系统问题导
致促销金额设置错误”，也大可以积
极与消费者沟通，协商出双方满意的
优解，而不是一句“没办法核销”就想

打发走顾客。自己的错误最后光让
消费者买单吗？不免让人觉得，所谓
的“1元秒杀”有引流的嫌疑。真诚
买卖，才能使行业良性竞争，多方互
益；口碑坏了，花再多钱也难挽回，得
不偿失。

（（人民日报人民日报））

1元秒杀788元套餐
顾客就餐被商家赶出门？

近日，广东佛山一顾客反映
在某平台以 1元价格，秒杀到价
值788元的6人套餐，到店消费时
却被告知不能使用，被赶出门
店。当事人陈先生称，有部分消
费者在当天成功使用到了该券
码。

对此，涉事门店表示，原价
1488元的套餐促销价为788元，但
由于平台系统问题，误将价格变成

“1元购买”。“等我们发现已经太晚

了，20分钟500份就已经抢完了。”
事后，商家联系平台，表示无法履
约并要求砍单。

对此，平台表示，商家自行在
后台将门店设置为永久停业，但
账号并未注销，双方协议仍然生
效。平台对其扣经营分 3分，并
予以警告。考虑到用户体验，平
台未作强制砍单，积极处理客诉，
并先行向消费者给予一点补偿。

（来源：广东电视台）

@斗图胖虎：他们的失误为什
么消费者买单？

@淡然：如果订单确实太多，个
人觉得消费者可以补个 200 元，吃
一顿，商家赔点，消费者得一点实
惠，没必要把人逼的破产。如果限
购几张做的营销，商量必须要承担
一元就餐。

@电脑何必是电脑：天上不会
掉馅饼，事出反常必有妖。

@Darcy：以后让商家促销前发
段录音视频说一下，此优惠价格不是
设置错误，请放心购买。既能提醒商
家自查，又能给消费者用于维权。

@神经蛙：很好的营销机会，商
家还是格局小了。

“进不去的园区、打不通的电话、等不起的电梯和找不到的门牌”，外卖柜的出现，确实一定程度上打通
了外卖服务“最后100米”，大大节省了骑手的配送时间。但外卖柜的建设和运营都需要成本，这个钱由谁
出、收多少？

在消费者的角度，已经支付了配送费，再承担外卖柜服务费说不过去。而外卖骑手虽然因节约了配送
时间而受益，但要不要使用外卖柜很多时候也是无奈选择，在佣金不断下降的情况下额外负担外卖柜服务
费，似乎也不合理。

对外卖行业来说，送餐上门应该是标配，外卖柜只是提供了一个新的选择。“谁获益谁付费”，区分具体
场景、细化收费标准来算账，或许才能充分利用好外卖柜。

多地智能取餐柜向骑手收费引争议

谁该为外卖柜服务费买单？

“本月24日起，北京市的部分
外卖柜，存放配送订单需支付服
务费每单0.45元……”外卖骑手
张某斌清晰地记得，那是7月中旬
的一天，正在用餐高峰期送单的
他，突然在派单软件上收到了这
则通知，“当时骑着车子，心里直
发慌，一个月又得少收入几百
元。”“最开始外卖柜是不收费的，
后来叫我们骑手自己掏钱。”老家
河南周口的张某斌在北京做骑手
已有5年。

记者调查发现，近期，深圳、
上海、北京等全国多地的外卖柜
开始向外卖骑手收取服务费，不
同于几年前的“免费使用”和去年
的“试点收费”，此次外卖柜收费
范围更为普遍，覆盖多个城市及
外卖平台，呈现出“由点到面”的
趋势。针对这笔费用该不该收、
向谁收、怎么收等问题，各方意见
并不一致。受访学者认为，外卖
柜商业模式运营至少涉及四方利
益主体，应区分具体场景、细化外
卖柜的使用和收费标准。

（来源：工人日报）

@-Yagami_Light：不放柜子就要
送餐上门了。

@季姜：我都点外卖了，肯定是
不想出门啊。这跟收不收费是两码
事，我就根本不赞同外卖柜这个东
西。

@kkkkkern：为什么会有外卖柜
这种东西？

@糖醋小花猫：我们公司这边，
管理处不给外卖员送上来，只能放柜
子里，但是柜子又要收人家钱，基本
上我们都只能让他们放地上……

@罗夏丿守望者：物业不让上
楼，那物业出这个费用。

@大头丁爱伦：节约了骑手的时
间，每天可以多送几单呀。

@twenty___ONE：平 台 还 不 够
赚啊，柜钱都不出？

@不怎么说话的阿诺：这韭菜是
割完一茬又一茬。

@锦鲤六宝：谁受益谁出钱！

@BAOXY：美团和饿了么自己
建快递柜，免费给你自己的用户使
用，这是你服务链的一部分。别家的
外卖想放你的柜子里，你找人家收费
就好。


