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号称9999元可买“圆明园马首”？

老年人在直播间深陷“古董迷梦”
近期有网友发帖称，她的父亲在某直播间花9999元下单了圆明

园十二生肖兽首铜像之一的马首。
然而，事实上，这类“一眼假”的假古董直播间骗局，正在掏空许

多老人的钱包。一些老人深信不疑，甚至不顾反对疯狂下单，家里闹
得鸡飞狗跳。

在广东湛江工作的王梅，因为舅舅沉迷在收藏品直播间消费，专
门建了一个维权群，目前群里已有86人。

山西太原的王军近来头疼不已，他刚知道自两年前起，父亲就开
始在短视频平台上看各种收藏品直播。“主播推销一套99元的邮票，
说到时候600万元上门回收，我爸就信了，立刻下单。这种东西买了
一屋子。”王军说，他父亲关注了三四百个做这种直播的账号，两年多
来，他把自己开洗车门市挣的钱、养老金全用来买藏品，花完后又开
始四处借钱。

“我们兄妹几个劝过无数次，一点儿用没有。有一次给他手机开
了个青少年模式，这种视频刷不到了。结果我爸就急了，大闹一场。
我们没办法，只能又给他把模式调回来。”王军一家人已经不知道该
怎么让老父亲收手，同时还有另一层担心：看这类直播等人上门回收
俨然已成了父亲的精神支柱，如果让他意识到自己被骗了，他能承受
得住吗？

“家人们，十年来这件
藏品巡展到哪，张某谋导
演就跟到哪里。再看这
件，几任某宫某故博物院
院长连续数年登门求取，
想放在展馆C位，我们一
直没答应。”

上述吹捧发生在某瓷
器文玩直播间。主播多次
暗示藏品价值高昂、有许
多名人权贵求取不得，现
在因为情义分享给家人
们，不能做到保密的就不
要拍。随后，“保密”“格
局”“情义”等弹幕滚动刷
屏。

主 播 嘴 里“ 最 后 一
件”的大师遗作以标价
2380元的闪购链接出现，
页面显示该花瓶共有 16
件，数秒内售罄下架。记
者蹲守当晚，这个平均在

线观看人数仅140多的直
播间卖了10万~25万元，
其中多数闪购商品数据
并未计入第三方平台，实
际GMV可能远高于前述
数额。

类似这样的叫卖在坊
间并不罕见。老人们深信
不疑，是因为主播编织了
一个完全虚假却又自洽的
世界。

促使直播间观众下单
的核心逻辑在于捡漏。主
播的话术包括且不限于被
境外势力追杀、家族帮派
内斗、重建博物馆没有地
方存放藏品等，因此需要
家人们暂时守护这些珍贵
的珠宝古董。

主播们给出的承诺则
围绕钱和权展开。比如高
价回收、参与某某家族举

办的拍卖会、放进博物馆
收租金、用古董换取位于
北京的医疗教育就业资源
及VIP服务等。

为连续诈骗，有些主
播甚至还会雇人上演“藏
品回收”的戏码以安抚人
心。

此外为规避平台监管
和后期维权，直播间通常
会在左上角注明“虚构剧
情”“剧情演绎”等字眼试
图免责。但从采访情况
来看，这样的标记完全不
足以动摇观众对主播的
信赖，甚至有受访家属反
映，自己都没有注意到这
样的“小提示”。还有一
个不容忽视的事实是，有
不少沉迷此类直播间的中
老年人眼神不好，看不清
字甚至可能不认字。

有接近此类直播间的
知情人士阿豪向记者透
露，其所在的中原某县城，
售卖假文玩字画的直播间
已经形成产业链，在当地
发展多年。

他们通常是五六人的
小团队，在比较偏僻的地
方租一家民房办公。前述
核心团队主要负责对接货
品供应链、直播支持、话术
培训、账号运营和招募主
播等，一个团队可以有很
多主播，而主播通常只找
当地人。

主播们的粉丝基本维
持在数百到几千之间，因
为怕粉丝太多影响大了被
封号。但即便是两三百人
的直播间，两小时直播也
能净赚5万～6万元。

在稍微懂行的本地人
看来，直播间常见的“捡漏
价大师遗作”基本是贴画
瓷器，主播自诩的大师后人
身份多半也值得推敲。老

唐补充称，他们当地还会有
一些名人配合部分账号拍
视频、为其背书，“至于为
什么配合你懂的。”

更早发现被骗的往
往是受害者子女，他们
也是目前维权和投诉的
主力。据记者了解，多
数受害者子女都尝试过
向平台举报申诉、反馈
给相关监管部门或者报

警，但总体进展缓慢。
有短视频平台方回

应记者称，对有违规行
为的商家和达人，平台
会依据违规情况采取下
架商品、清退、禁止直播
发视频、封禁账号等措
施。知情人士补充称，这
其中的难点在于这些号
会死而复生，平台治理是
一个反复而漫长的过程。

珠宝文玩直播的确是
门大生意。《2023年中国珠
宝行业发展报告》显示，
2023年我国珠宝玉石首饰
产业市场规模约为8200亿
元，同比增长 14%。而直
播形式可以最大程度展示
珠宝文玩产品的成色形状，
更及时地为买家答疑，因此
其交易线上化的程度较
高。飞瓜数据显示，过去不
久的 2024 抖音 618 好物
节，排名前十的直播带货达
人中有四席都是以售卖珠
宝文玩为主的直播间。

不言珠宝创始人何不
言认为，这个品类在直播领
域的飞速发展是平台主动
倾斜流量和扶持上位的结
果。

对于真心想挑选珠宝
文玩的人而言，这一行可能
无漏可捡。一方面是因为
行业鉴赏门槛较高，不懂行
的人很难捡到漏；另一方面
与珠宝文玩的性质有关
——以宝石为例，宝石是耐
久的、永远不会坏的，所以
它不会像临期产品一样急

于促销。
劝不动的家长、退不掉

的“藏品”、挽不回的钱财、
清不掉的直播间，缠绕在一
起，成为不少子女、家属心
中解不开的结。如何将深
陷在收藏品直播间的老年
人拉出来？

中国政法大学刑事司
法学院副教授谢澍认为，平
台应当进一步加强卖货直
播间的准入机制，加强对主
播的身份认证。

“还应加强止付制度的
构建，可以要求直播平台设
置资金冻结期，在一定时间
内将买家所付价款暂存于
平台，待期满后无异常情况
再将资金打给卖家，以便在
被害人发觉被骗后可以有
机会挽回损失。优化平台
审查机制，面对越来越巨大
的审查压力，平台应当进一
步优化关键词捕捉和内容
识别等程序开发，提高平台
对违规直播间的甄别能力，
及时封禁违规直播间。”

（上海新闻广播 法治
日报 蓝鲸新闻）

@2403的帕鲁：“故宫一个，我一个，我这个才
是真的……”

@Holdon：直播间买古董，真是一个敢卖，一个
敢买。

@幸运：我老公也是在这种直播间买了好多坛
坛罐罐、茶杯之类的，都说是古董。花了好多钱，还
说多少年后就会翻多少倍……

@虾抠抠：怎么样才能让家里老人意识到被骗
了？我家那位老头子买了一屋子——借钱都要买，
说了还跟我吵架。

@苏辉：涉事直播间所在短视频平台难辞其
咎，具有不可推卸的责任，必须严肃追责问责，一个
都不能放过！

@YB：还是互联网犯法的代价太低了，是时候
该整顿了，严打严判。

@小苗：老人半辈子的积蓄，就这么被骗子坑走
了。他们还深陷其中，梦想发财。骗子太可恨了，都
是有亲人父母的人，怎么能干出这种事？希望更多
人看到，让父母提高防诈骗意识。防患于未然。

行业正在洗牌
珠宝文玩永远没有捡漏一说

相关产业链已成熟，多个矩阵账号死而复生

樊家井（古镇珠山官方视频号）

老人代博物馆守护的藏品老人代博物馆守护的藏品


