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作为一名“95”后创业者，低空物
流配送项目并不是他的第一次尝
试。在无锡土生土长的杨涛读完高
中后选择了出国留学，在求学期间
就已经经历了第一次创业。回国
后，杨涛又瞄准了低空经济产业，最
初选择在温州和上海做无人机物流
业务的试点，一路摸着石头过河。
后来，无锡抛出的低空经济发展政
策橄榄枝让他动了心。2024年底，

杨涛决定将“羲翎智航”总部整体搬
迁到无锡，并落户在马山。今年 3
月，还不到半年时间，由无锡羲翎智
航科技有限公司倾力打造的全市首
个常态化、市场化运营的低空即时
配送场景就发布了。“我们现在在全
马山地区，总共设有59个点位，分布
在不同的酒店、民宿、客栈或者自然
景区。”杨涛告诉记者，马山是点单量
最多的，周末及节假日期间送单量几

乎天天过百。
无锡的文旅资源成了最好的“助

燃剂”。现在，来自羲翎的IP形象“小
飞吖”陆续在蠡湖周边的百米高喷、
薄荷空间、蠡湖之光等点位落地。羲
翎也抓住了夏日“夜经济”的机会，与
湖滨商业街商家合作，特别推出了小
龙虾夜宵套餐，满足晚间在蠡湖边散
步或露营的市民、游客的美食需求，

“空中夜市”同样热闹。

9.9元配送费，美食从“天”而降

杨涛：低空物流“鲜”行者
爬到冠嶂山顶就能喝一杯无人机送来的奶茶、

乘坐“空中巴士”赏樱、打“飞的”赶飞机……从2024
年开始，无锡人日常就能享受到的低空经济“红利”
越来越多。今年5月底，无锡老牌美食街区湖滨商
业街开启了无人机低空物流配送服务，只需9.9元
配送服务费，市民、游客就能在传统外卖送不到的地
方享用品牌美食，跟在城市点外卖一样方便。

面对这些“飞过来的美食”，无锡羲翎智航科技
有限公司CEO杨涛自信地说：“在无锡，现在每一份
无人机外卖，都是从羲翎的无人机上投递下去的。”

虽说羲翎还在发展阶段，但杨涛
已经有了更进一步的计划，打算接入
现有的成熟外卖配送平台。“以后骑
手取餐也许不用在大街小巷奔波，送
到我们的地面机场，由无人机接力，
就能完成一次更高效、更安全的配
送。”现在，打开大家常用的外卖平
台，从湖滨商业街某品牌奶茶店到蠡
湖景区的薄荷空间，普通配送要45
分钟，“急速达”在此基础上能再节约
10分钟，但无人机配送出餐后10分
钟就能送到。这25分钟的时间差，足
够让临时加班的打工人及时吃上一
口热饭，让登山的游客少流一身汗，
让露营的一家三口从容地享受太湖
边的晚霞……未来，羲翎仍然在不断
拓展无人机物流配送的覆盖区域。
随着无锡低空经济的持续发展，更多

“飞”一般的惊喜玩法，即将来到无锡
人的身边。

（晚报记者 孙妍雯）

锡山区的长三角国际人才港里，
羲翎科技的办公室透着股初创公司
的干劲儿。技术总监周朝韦和“00
后”飞手们正在配有大屏的会议室讨
论无人机航线设计方面的问题。这
间免费的办公场所，是无锡为他们准
备的“创业礼包”，而羲翎回馈给无锡
的，是在无数次配送中，从无人机上
稳稳当当落地的外卖包裹。

现在，打开“羲翎飞吖”小程序点
餐后，地勤将及时取餐，对于包装不

符合无人机配送标准的，羲翎另外
准备了更加结实的包装袋进行配
送。抵达靶点后，无人机滞空降下
绳索，外卖就会稳稳当当地落地，来
到顾客手中。为了规避“炸机”的可
能性，羲翎在无人机航线开辟前就
做好了准备。“我们有一整套无人机
配送的安全航线体系规划，包括对
铁路、居民区及其他重点单位的避
让。”杨涛告诉记者，飞行路线每间
隔1—3公里左右还设置有无人机的

紧急迫降点，在保证无人机安全稳
定配送的同时，羲翎也做好了应急
处理的方案。

光有技术保障还不够，人才也至
关重要。飞手这个岗位需要反应速
度极快，在羲翎，他们是一支由十几
位20岁左右的小伙组成的年轻团
队。漂亮的城市环境、踏实的人才政
策，帮助羲翎吸引到了全国各地的优
秀人才。这家初创企业在太湖边这
片充满生机的土地上不断成长。

本报讯 持续的高温天气，不仅炙
烤着大地，也“烤”验着市民的菜篮
子。近日，无锡农贸市场上的河虾价

格一路“高歌猛进”，动辄百元一
斤的身价让其从家常菜肴变成
了餐桌上的“奢侈品”，令许多
钟爱这一口本地鲜味的市民
直呼“吃不消”。

在落霞农贸市场水产
摊位前，塑料盆内氧气泵咕
嘟作响，最靠里的几个虾档
前，驻足问价的顾客却寥寥
无几。“110元一斤，中等个头
的。”水产经营户李春霞甩了

甩手上的水珠，指了指盆里活
蹦乱跳的河虾，“进价就贵，没办

法。百元一斤，买的人真的很少，一
天也就卖十多斤。”至于那些个头最大
的河虾，零售价逼近300元。“除非是高
档饭店提前预订，或者有人要办重要

的商务宴请，平常人家
谁买这个？”

根据无锡市发展和改
革委员会的价格监测，河虾的
身价从 7 月便开始了一场“狂
飙”。数据显示，6月中旬，全市重
点监测农贸市场里，中等个头河虾的
均价尚且停留在每斤72元左右的水
平；仅仅一个月后，七月中旬，这个数
字便跃升至每斤 102 元，涨幅高达
41.7%；而进入八月中旬，价格已然突
破每斤114元大关，持续刷新着今年
的纪录。

在无锡盛阳水产批发市场，昨日
最小规格的河虾批发价也站稳了每
斤78元的高位，而最大个头的，批发
价就已高达250元每斤。市场相关
负责人道出了背后的缘由：“河虾供
应有着明显的季节性，春秋两季水温
适宜，是产量最大、价格最实惠的‘黄

金期’。一旦进入夏冬，就转为
季节性紧缺。”七月份连续

35℃以上的高温天气，成
了虾价高涨的直接推

手。“天气一热，河虾在塘
里生长速度变得缓慢，捕捞量

锐减。无锡市场上的河虾很大
一部分依赖苏北产区供应，高温长

途运输，不仅要增加充氧、降温的成
本，虾的死亡率也大幅攀升，这些最
终都叠加到了售价上。”

当昔日餐桌常客河虾变得“烫
嘴”，消费者的选择也开始悄然转变。
在朝阳农贸市场，基围虾、罗氏虾成了
热门的“替补队员”。活蹦乱跳的基围
虾仅售20元出头一斤；长着长长蓝
螯、虾肉饱满的罗氏虾，便宜些的也不
过25元一斤。

据介绍，这股河虾的“高热”行情，
预计要等天气彻底凉快下来、上市量
稳步增加后，才会真正进入季节性的
下降通道。

（陈婧怡/文、摄）
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城市温度：让无人机和公司都飞得踏实
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