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为支持房地产企业、建筑施工企业
积极应对疫情给企业生产经营造成的
困难，保障城乡有序建设，无锡市委市
政府上个月出台《关于应对新型冠状病
毒感染的肺炎疫情保障城乡有序建设
的政策意见》，其中涉及17条具体措施
政策。近日，记者从市住建局获悉，无
锡有关部门正积极推动相关举措逐条
落地。

拨付项目38个
资金8.55亿元

“17条”政策意见的出台，在无锡
地产圈内引起强烈反响。梁溪区一家
房企销售负责人就表示，“对正常执行
资金监管办法的企业批准其可跨一个
节点申请提前拨付重点监管资金”这一
条对公司非常重要。特别是项目越多，
开发体量越大，这项政策意见越有效，
能够帮助企业缓解资金压力。

昨天记者从市房屋交易管理中心
了解到，根据住建局对符合条件的开发
企业可进行跨节点拨付重点资金的指
示，交易中心积极将政策落地。对于因
疫情影响施工建设的，预售资金监管主

管部门可依企业申请；对正常执行资金
监管办法的企业尽快办理审核以及后
续服务，进而将开发企业尽快享受到特
殊时期的“政策红利”。统计显示，截至
3月6日，全市（含锡山、惠山，不包括江
阴宜兴）已审核跨节点拨付申请项目
38个、涉及112个资金账户，累计提前
拨付重点资金8.55亿元。

6月30日前因疫情逾期还款
不纳入征信

根据意见，无锡要求各在锡银行
机构保持房地产和建筑施工企业信贷
合理适度增长，不得盲目抽贷、断贷、
压贷，缓解企业流动性困难。记者了
解到，疫情时期无锡多家银行针对开
发企业和个人贷款实施了延期还款的
宽松政策。仅建行无锡分行一家，自
疫情发生以来，就主动收集疫情防控
工作人员名单，对其还款安排进行批
量调整，截至3月6日，共将266户疫
情防控工作人员纳入不违约、不催收、
逾期不进征信名单，涉及贷款金额
9475万元；受理因疫情导致还款困难
延期还款申请，目前已受理350户，涉

及贷款金额约2亿元。
上周，无锡住房公积金管理中心也

对外发布了阶段性支持政策，即在6月
30日之前，允许受疫情影响的企业延
期办理住房公积金缴存业务或自主调
整公积金缴存比例。在此期间企业未
能及时缴存住房公积金的，补缴后可视
同正常缴存；职工申请公积金贷款的，
视同连续缴存。受疫情影响的员工，6
月30日之前正常还款的不作逾期处理
且不纳入个人征信。

承租非住宅类直管公房
获2个月租金减免

意见出台后，无锡发布了《关于应
对新型冠状病毒感染的肺炎疫情减免
中小企业租赁直管公房租金的通知》要
求，疫情防控期间租金尚未收缴的，直
接免收2个月租金。疫情防控期间租
金已收缴的，由租赁双方协商，优先釆
取从后期应收租金中抵扣免收金额或
无偿顺延2个月租期方式，无法抵扣或
不需顺延的办理租金退回。

目前我市公房管理处正积极推动
政策落地见效，梳理减免对象范围，经

初步统计，共有140户实行市场租金的
市级直管非住宅公房承租人符合减免
条件，约占市级直管非住宅公房租户的
50%，减免租金预计达160万元。现已
收到多名承租人提交的减免申请。

土地竞得后
可申请延期缴纳出让金

意见出台后，无锡市自然资源和规
划局也制定了有关举措，为我市经济平
稳发展保驾护航。对于受疫情影响无
法按期签订《成交确认书》《出让合同》
的，无法现场交付土地和按期缴纳出让
金的，竞得人可申请延期，最迟可于我
市疫情防控一级响应措施解除后5个
工作日内履行。因疫情影响造成已出
让土地延期复工，不能按期开竣工的，
开竣工时间相应顺延，且在我市实施疫
情防控一级响应措施期间不计违约责
任。

统计显示，今年以来，无锡187个
集中开工项目已完成供地158个，供地
率85%；已完成供地及建设用地规划
许可证134个，保障率72%。

（练维维）

助房企渡难关

“17条”里的这些措施落实了

本报讯 由无锡日报报业集团房地产融媒中心协办
的“零接触共抗疫 逛网展选好房——2020无锡网上房
产展示会”正火热进行中。主办方介绍，网展会上线以来
总浏览量已经超21万次。楼盘信息网络化、售楼服务线
上化是此次网上房展会的突出优势，主办方采取网站端、
手机端双模块展示的形式一站式完成看房、选房、购房流
程，既符合防疫特殊时期的安全性，又有助于锡城房地产
市场平稳健康发展。

此次展会共涵盖商品房、二手房、租赁房源三个展
区，全方位满足逛展市民的住房需求。打开2020无锡网
上房产展示会存量房版块不难发现，二手房房源相当丰
富，其中不乏魅力万科城、太湖国际、融创熙园、曹张新村
等热门小区，次新房、学区房、口碑小区均覆盖。据主办
方介绍，本次展会包括进贝壳找房无锡站平台携同一起
参展的中介，共计有7家中介品牌携二手房房源参展，房
源总量超万套。

二手房最怕的是什么？假房源！有购买二手房经历
的人应该知道，网上有很多虚假房源，甄别起来相当麻
烦，于是很多人选择线下去中介那边看房。然而各家中
介房源不一样，全跑一遍又费时费力，因此很多人表示购
买二手房身心俱疲，尤其是当下疫情期间，线下看房更是
困难重重。“本次网上房展会上展示的存量房，均有专属
核验码，保真房源省去客户不少时间。”主办方负责人介
绍，本次展会所提供的二手房房源，均有独有的房屋核验
码，这相当于每套房源自带“身份证”。只要通过WX-
HOUSE的官方微信的存量房房源信息核验功能，将核
验码输入，该二手房的“身份”一目了然。当然，在操作过
程中市民也可以发现，本届房交会除了房源核验功能，资
金托管、购房政策查询、房价查询等功能也一应俱全，为
你买房提供实实在在的便利。

对于挂牌出售或出租需求的市民，存量房出售、房屋
租赁展区均开放了个人房源信息发布渠道，业主可将房
源信息在线提交给指定中介，一键“云”挂牌。此外，
2020无锡网上房产展示会与银行达成合作，不仅提供了
网上申请贷款、专员跟踪式的无接触服务，还为符合条件
的贷款客户准备了专享的利率优惠政策。比如针对二手
住宅，建行贷款额度最高为所购（建造、大修）住房全部价
款或评估价值的70％，贷款期
限最长为30年；针对商业，建
行贷款额度最高为所购（建造、
大修）房屋全部价款或评估价
值的50％，贷款期限最长为10
年。想浏览网上房展会的市民
可扫描二维码。 （仙林）

网上房展会为每套存量房
配备二维码“身份证”

疫情下的2月楼市，无锡市场是涨是跌？成交情况
咋样？

或许是疫情影响，备案项目相对减少，并且大多都是
无锡楼市的主流楼盘，因此2月的无锡房价显示出了市
场的“真面目”。数据显示，2月无锡商品住宅成交价格
为19523元/平方米，相较于2019年10月的高位19252
元/平方米再创新高。此外，2月各区均价差距进一步缩
小，除了滨湖区以24190元/平方米的均价“一骑绝尘”以
外，梁溪以18859元/平方米的均价位列第二，惠山、新
吴、锡山均价都在18000元/平方米左右徘徊。

而对比1月的情况，各区均价变化最大的当属惠山
区，2月均价18208元/平方米，环比增长21.28%。在近
年来的发展之下，多家品牌房企接连入驻，这个昔日的价
格洼地，已“摇身一变”，成为改善置业品质之选。

数据显示，2月无锡商品住宅成交面积15.94万平方
米，环比减少 41.90%，同比减少 34.64%。成交套数
1401套，环比减少37.65%，同比减少30.51%；成交均价
19523元/平方米，环比上浮5.84%，同比上浮16.78%；成
交金额31.12亿，环比减少38.50%，同比减少23.67%。

按区域来看，梁溪区以5.31万平方米的成交面积，
以及474套的成交套数，成为五区第一，滨湖、锡山成交
面积相差不大，位于第二梯队，惠山、新吴成交面积均为

“2”字头，位于第三梯队。
近期梁溪主城成交非常给力，在月度成交榜单上也

有所体现，梁溪区大型综合地产项目——圆融广场，以
15328元/平方米的成交面积，2.50亿元的成交金额成为
双榜单的榜首。而梁溪区的融创大塘御园、融创·运河壹
号府、华侨城运河湾也纷纷入榜，有着不错的成交表现。

（乐居、克而瑞）

2月无锡各区房价
趋于均衡

一周销售1个亿、7天卖掉40套房……
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随着售楼处的逐步复
工，无锡房市整体成交开
始小幅回升，但受疫情影
响 ，房 企 业 绩 难 逃 负 增
长。然而，近日锡城却有
几家楼盘逆势而上，成绩
斐然。数据显示，无锡融
创壹号院成交金额过亿
元，占据金额榜单首位；吴
樾东方成交43套房，占据
销售面积榜单冠军。除此
之外，融创惠山映、华润江
南府也乘胜追击，销售强
劲。火爆卖房背后隐藏了
楼盘什么奥秘？

“人性化的高端设计不仅看着
大气，住着也舒心、安心。”家住吴都
路融创熙园小区的宋阿姨说，年前
就看中了只有一路之隔的融创壹号
院项目，由于疫情影响，迟迟没去签
约，近日楼盘开放，她立马入手一套
面积136平方米的高层，四房两厅
两卫的布局及合理的空间利用率让
她赞不绝口。据克而瑞数据显示，2

月24日至3月1日一周之内，融创
壹号院成交金额达1.01亿元，占据
无锡楼盘金额榜单首位，上演了疫
情下的楼市逆市飘红。

据项目相关负责人介绍，融创
壹号院项目于太湖新城核心位置，
周边配套相对醇熟，而且还有不断
升级的医疗、交通配套。同时，项目
还是个妥妥的“地铁盘”，除了地铁1

号线江南大学站与项目一路之隔，
规划中的地铁4号线吴都路站同样
在项目2公里范围内。不仅如此，
小区在人性化细节方面也做了反复
测试与考量。项目本身的高品质让
购房者“过目不忘”。

“我们近期一直在售的3栋99
平方米高层，目前只剩最后一栋。”
地处惠山区融创惠山映项目一周近

亿元的销售额排名牢牢锁定第二
位，据项目负责人介绍，低密度住宅
及合理布局的室内空间都让购房者
青睐有加。

“硬核品质是关键。”房地产业内
人士表示，所有的楼盘认可并非凭空
而至，逆市热销的背后，是产品本身
的品质提升及打造美好人居的愿景
最终打动了“眼睛雪亮”的购房者。

【原因一】面临疫情“大考”，硬核品质楼盘受青睐

在无锡工作两年的小周去年底
打算入手一套单位附近吴樾东方项
目商品房，但纠结于价格，来来回回
七八次也没有“敲定”。今年小周回
老家过春节，正巧突发疫情，因在无
锡没有自有住房，小周迟迟不能回
无锡，这件事也深深刺痛了他。正
巧项目开通了网上直播，小周通过
业务员直播了解到楼盘近期有秒杀
房活动，提前了解细则后于活动当

天成功秒杀1套98平方米房源。
“疫情期间，许多新无锡人无

法正常返锡，一套自有住房成为了
关键的关键，置业需求从未如此强
烈。”据吴樾东方营销部相关负责
人介绍，1月底开始，受疫情影响，
项目售楼处随即展开线上销售模
式，迅速开通“悦家云”线上售楼
处。每一位置业顾问利用微信朋
友圈、直播平台（房天下、抖音）释

放项目信息及促销手段，同时推出
8.8元抵1万元限时购券活动。据
悉，3天时间共计159人次购买楼
盘购房抵用券。“2月 29日项目策
划了限时秒杀活动，短短2分钟，5
套秒杀房源售罄。”

“30 天无理由退房”“首付分
期”……疫情下，锡城许多楼盘促销
花样繁多。“在2月28日至5月31
日期间，医务工作者及其直系亲属

购买项目在售房源，不仅可以享受
融创员工房优惠，还可享受3个月
首付分期政策。”无锡融创项目在疫
情期间的“福利”吸引了一大批购房
者。同样，周销量逆市飘红的融创
惠山映及华润江南府项目也都开启
了线上平台直播及买房优惠返点等
措施，维护了项目的“热度”及关注
度，也在一定程度上增加了购房者
购买信心。

【原因二】疫情倒逼之下，房企开启“线上”营销优惠模式

房产资讯
刘女士去年11月底购入锡山区

华润江南府小区一套三居室，定金交
了，购房合同也交了，想着过完年去
房管局办理购房合同备案手续，谁知
赶上了疫情暴发，前一段时间开始，
随着我市复工工作的进一步推进，刘

女士于2月底进行了网签备案。“年
前楼盘认购者众多，年后大家都集中
在这几天进行网上备案。”华润江南
府项目相关负责人介绍，2月底一周
成交42套、7000多万元销售额的

“亮眼”成绩的取得，一方面说明楼盘

品质确实过硬，受大批购房者青睐，
另一方面也是因为年前囤积的购房
认购者存量随着复工的逐渐进行，集
中进行网上备案后凸显的数据量。

据权威数据统计，2月24日至3
月1日，全市商品房备案成交面积为

6.83万平方米，环比增幅21.69%，备
案成交636套，环比增加22套。特
殊时期，夹缝中求生存，枯木也逢
春。楼盘疫情下逆市飘红，考验的不
只是房企的应对策略，更是自身品质
和口碑。 （葛惠）

【原因三】年前存量释放，年后网签备案数增加


