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新闻客厅

央行在去年10月提出要求，对
个人收款码提出使用规定，不能将
个人收款码用于经营收款，相关新
规也从今年3月1日开始正式实施。

个人收款二维码的使用牵涉
到千家万户，特别是对于一些商家
来说，更是时刻关注个人收款码的
规则变化。随着3月到来，支付宝
和微信也终于传来了最新的规定，
两大平台均表示，个人收款码可以
继续正常使用，并且平台还会推出

“个人经营收款码”选项，两种模式
供用户自行选择。

近日，记者来到锡城上马墩菜
场附近，看到无论是菜农还是小摊
贩的摊位前，几乎都挂着微信支付
或支付宝的收款二维码，“XX元已
到账”的收款声音此起彼伏。“一般
人们都会操作，我们也喜欢这种收
款方式，还不会收到假钱。”一位水
产摊位的经营者告诉记者，目前扫
码支付已经是主流。当记者问起其
他商家是否已经升级“个人经营
收款码”时，有商家则表示，已经
收到相关推送通知，但不清楚升
级与否会有什么影响。

升级“个人经营收款码”对于

小微商家有什么好处呢？一位微信
支付客服告诉记者，“个人经营收
款码”可以用于没有办理工商登记
注册、但有明显经营特征的个人，
以便于其更加精准和便捷地获取
更优质的支付服务。相较于个人收
款码而言，“个人经营收款码”可接
受信用卡付款，更有利于拓展客
源。同时，“个人经营收款码”还可
获得账务管理、交易对账、特定营
销等增值服务，支付机构在公平竞

争的前提下可以开发更多服务选
项，并且升级后还能够更好地实现
交易风险防控，更有效地保障用户
资金安全，维护消费者、个人商户
及小微企业的合法权益。这位微信
支付客服表示，当申请了“个人经营
收款码”后，支付机构会将其比照商
户管理，交易信息会进一步准确，一
旦发生纠纷，能够更好更快地维
权，并且承诺升级为“个人经营收
款码”的用户后，能享受经营账本、

经营分析等更多权益和服务。
随着移动支付的普及发展，商

家的“收银台”也在发生变革。记者
发现，除了微信支付和支付宝外，
不少商家的“收银台”从原来架着
多个收款二维码变成了单个银行
的“聚合支付”收款码。据了解，聚
合支付是将银行、非银行支付机构
的通道做整合，通过技术手段兼容
各方系统，为商户提供统一的后台
管理系统，将多种支付方式和接口
统一到商户，无论是哪种支付工
具，只需要扫同一个二维码即可完
成支付，对消费者来说也更方便。
工商银行无锡分行工作人员丁立
表示，虽然支付宝和微信已在二维
码支付市场中占较大优势，但传统
银行机构也从未停止对这块市场
的争夺。银行的聚合支付兼容多种
通道，是目前抢占二维码支付市场
最好的切入方式。

锡城多位业内人士认为，未来
移动支付行业的竞争将逐步从技
术层面转向服务层面，哪一方能够
提供优惠的费率、便捷的通道、多
样的服务，自然能够获得更多用户
的青睐。 （朱尊）

个人收款二维码仍可照常使用

业内人士建议升级增强功能

3月 3日，中国光大集团长三
办、光大银行无锡分行、光大证券、
北交所江苏基地等单位在锡山区举
行区域专精特新企业赋能专场活
动。活动现场，光大银行无锡分行与
锡山区政府签署金融战略合作框架
协议，与当地10家专精特新企业签
署综合授信协议；光大证券与锡山
区2家专精特新企业签约推进北交
所上市合作。同时，光大集团“光大
长三办无锡协同中心”揭牌成立，光
大银行无锡分行还正式发布支持锡

山区专精特新企业发展的“金融赋
能十二条”。

据介绍，光大银行无锡分行与
锡山区政府签署的战略金融合作框
架协议，主要包含50亿元的意向性
投融资，专项支持当地专精特新企业
加快发展。根据协议，该分行将有效
整合相关金融资源，努力提供“一揽
子”“一站式”的综合金融服务，尽力
满足锡山区专精特新企业多层次多
元化的金融需求，助力锡山区经济实
现高质量发展。 （刘潇、陈敏超）

光大银行无锡分行与锡山区携手合作
50亿元意向性投融资支持专精特新企业发展

日前，我市出台《无锡银行业
保险业支持专精特新“小巨人”企
业梯次培育行动计划（2022-
2025年）》，兴业银行无锡分行迅
速响应，及时部署跟进，不断创新
服务，以“技术流”评价体系赋能，
为专精特新企业成长孵化提供有
力的金融支持。

为进一步推动科创金融业务
发展，兴业银行无锡分行启用了

“技术流”评价体系，从科技创新能
力角度评价科技企业的成长和发
展趋势，可以更全面地评价企业综
合实力，一定程度上解决科技型企
业融资难的问题。“将‘技术流’评
价作为‘资金流’评价补充，能更全
面和科学地评价专精特新‘小巨
人’企业的综合实力及发展潜力，
更精准地匹配企业需求和金融服
务。”兴业银行无锡分行相关负责
人介绍。近期，该分行已将上述

“技术流”评价体系用于科技型企
业的评审中，并成功落地了该评
价体系下首笔贷款的审批发放。
同时，该分行还建立跨部门的敏

捷沟通机制和金融服务响应机
制，为专精特新“小巨人”企业当
好金融顾问，对相关流程优先受
理、优先处理，提升科创企业的审
批质效。

作为国内较早布局科创金融
的商业银行，兴业银行自2010年
就推出了“芝麻开花”中小企业成
长上市计划，不断迭代升级优化科
创金融服务体系，通过科技、研究、
风控、协同“四大”赋能，打造了“全
体系”“全产品”“全生命周期”的科
创金融综合服务平台。近年来，兴
业银行无锡分行积极响应总行最
新版“科创小巨人”培育计划，紧密
围绕无锡地区经济结构特点与优
势产业链，与地方科技主管部门、
知识产权主管部门、高新园区管委
会精诚合作，持续推动“芝麻开花·
兴投资”产品推广，先后落地“人才
贷”“投联贷”“新科贷”等业务，让
一大批专精特新企业如虎添翼，快
速成长。截至2022年 2月28日，
该分行服务科创企业168家，融资
余额近40亿元。

服务科创企业168家，融资近40亿元

兴业银行无锡分行
支持“小巨人”加快成长

近年来，落后淘汰的产能资
产、废旧设备、车辆、苗木、土石方等
通过产权交易平台处置的模式受到
广泛认可。无锡产交所积极拓宽项
目信息推介渠道，提升平台影响力，
充分吸引苏州、南京、天津等城市的
意向方参与竞买，今年前两月成功
实现8宗废旧资产项目15个标的高
增值率竞价成交，平均增值率

73.5%，累计增值933万元，远超去
年同期。其中，惠山固废处置有限公
司部分报废资产经过182轮的报价
角逐后，溢价573万元成交，增值
率153%；市政建设四项建筑物处
置转让项目经过134轮次竞价，溢
价45万元成交，增值率217%；新
惠环境管理公司3辆环卫车竞价
增值率更是高达454%。（张铭家）

助力废旧资产“变废为宝”

无锡产交所平均增值率达73.5%


